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SAMMENDRAG

| denne oppgaven tar vi for oss inntektsfaring — maling, innregning og presentasjon av inntekter
— etter IFRS, med hovedfokus pa den nye inntektsfgringsstandarden IFRS 15 Inntekt fra
kontrakter med kunder. Bakgrunnen for den nye inntektsfgringsstandarden er i hovedsak at de
naveerende inntektsfaringsstandardene, 1AS 11 Anleggskontrakter og IAS 18 Driftsinntekter —
med tilhgrende forskrifter — inneholder manglende veiledning pa enkelte omrader — noe som

har resultert i ulik praksis for lignende gkonomiske transaksjoner.

Oppgavens problemstilling er & analysere i hvilken grad regnskapsprodusenter og -brukere blir
pavirket av IFRS 15. Oppgavens kjerne bestar av kapittel tre og kapittel fire, som omhandler
henholdsvis teori og analyse. | teorikapitlet fokuserer vi pa innregning og maling etter IFRS 15,
men ogsa kort etter navaerende inntektsfaringsstandarder. | dette kapitlet gir vi ogsa en kortfattet
presentasjon regnskapsbrukeres forventninger og krav til regnskapet for a gi grunnlag til a
analysere hvorvidt IFRS 15 tilfgrer merverdi for brukerne. Analysekapitlet belyser endringer i
innregning og maling — med tilhgrende implikasjoner — for fire utvalgte bransjer; boligbygger-
, bygg- og anleggs-, telekommunikasjons- og programvarebransjen. Analysekapitlet avsluttes
med en oppsummering av de mest relevante endringene, hvor vi ogsa projiserer endringene pa
andre bransjer og selskaper, i tillegg til en vurdering av hvorvidt standarden tilferer merverdier

for regnskapsprodusenter og -brukere.

Analysen avdekker at det er flere bransjer som i stor grad kan bli pavirket av IFRS 15. Generelt
vil selskaper kunne ende opp med a gjare flere skjgnnsmessige vurderinger, dog basert pa mer
detaljert veiledning. Dette gjelder sarlig identifisering av uavhengige leveringsforpliktelser i
kontrakter med kunder, og dersom kontrakten inneholder sammensatte transaksjoner,
allokering av transaksjonspris pa de uavhengige leveringsforpliktelsene. Hvorvidt den mer
detaljerte veiledningen i IFRS 15 — og dermed potensielt mer kompleks og tidkrevende
regnskapsproduksjon — er forsvarlig fra et kost-nytte-perspektiv er vanskelig & sla fast. Likevel
mener vi at IFRS 15 vil tilfare stor nytte for regnskapsbrukerne, og s&rlig gjennom gkt mulighet

for sammenligning av selskaper innad i samme bransje.




FORKORTELSER

ARPU Average Revenue Per User/Unit
(forholdstall som viser gjennomsnittsinntekt per kunde/enhet)

ASC FASB Accounting Standards Codification
(prefiks for standarder i US GAAP)

BC Basis for Conclusions
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EU Den europeiske union
E@S Det europeiske gkonomiske samarbeidsomrade
FASB Financial Accounting Standards Board

(standardsettende organ i USA, for ASC)

IAS International Accounting Standards
(prefiks for standarder som inngdr i IFRS)

IASB International Accounting Standards Board
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IASC International Accounting Standards Committee
(forgjengeren til IASB)

IE Illustrative Examples
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IFRIC International Financial Reporting Interpretation Committee
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SEC Securities and Exchange Commission
(kredittilsynet i USA)

SIC Standard Industrial Classification
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TRG Joint Transition Resource Group for Revenue Recognition
(ledd mellom standardsettere og interessenter for utvikling av IFRS 15)

US GAAP  US Generally Accepted Accounting Principles
(regnskapsregler i USA)

vphl Lov om verdipapirhandel (verdipapirhandelloven)
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1. INNLEDNING

Dette innledningskapittelet tar for seg bakgrunnen for valgt tema og formulert problemstilling.

| kapittelet redegjeres det ogsa for oppgavens avgrensinger og struktur.

1.1 Bakgrunnen for valgt tema

International Financial Reporting Standards (IFRS) er et internasjonalt regnskapssprak som
inneholder standarder, med tilhgrende fortolkninger, for utarbeidelse av finansregnskap.
Sommeren 2002 vedtok EU, samt E@S-utvalget, at alle bagrsnoterte foretak innenfor unionen,
inkludert E@S-land, ble pliktige til & avlegge finansregnskap etter IFRS fra og med 2005.

Inntekter fra drift er verdioverfaringer fra kunder, og er en av de viktigste regnskapspostene i
finansregnskapet (Kvifte, 2012, s. 5). Inntektsposter brukes av investorer, langivere, ledelsen
og andre regnskapsbrukere for a ta beslutninger relatert til investering, innvilgning av lan og
for & fare og male strategier. Regnskapsbrukerne stiller krav til at informasjonen i regnskapet
er rettvisende ved at den far frem selskapets virkelige finansielle stilling — samt at monetzre
poster forklares og beskrives utfyllende i noteopplysninger. Regnskapsbrukerne vil ogsa i flere
tilfeller ha behov for a sammenligne selskaper innad i bransjer eller over landegrenser. Dersom
selskapene innad i samme bransje eller over landegrenser benytter ulike mater for & male og

innregne inntekter pa, vil dette kunne gjgre sammenligningen utfordrende.

De navearende inntektsfgringsstandardene, IAS 11 Anleggskontrakter og IAS 18 Drifts-
inntekter, kritiseres pa flere punkter — blant annet at standardene gir manglende veiledning som
har medfert noe ulik regnskapspraksis, i tillegg til at notekravene er lite omfattende. Inntekts-
faringsstandardene i United States Generally Accepted Accounting Principles (US GAAP) er
sveert omfattende, og inneholder alene mer enn 200 separate uttalelser om inntektsfaring. Pa
bakgrunn av dette, i tillegg til et mal om harmonisering av internasjonale regnskapsstandarder,
har standardsetterne International Accounting Standards Board (IASB) og amerikanske
Financial Accounting Standards Board (FASB) satt i gang et konvergeringsprosjekt. Som en
del av konvergeringsprosjektet finner en for IFRS-rapporterende enheter, IFRS 15 Inntekter fra
kontrakter med kunder og for amerikanske selskaper, Topic 606 med samme navn. IFRS 15
erstatter IAS 11 og IAS 18, i tillegg til fire fortolkninger, og vil fra og med 1. januar 2018 vere
den eneste standarden innenfor IFRS som regulerer inntekter fra drift som ikke faller inn under
standarder for inntekter fra leieavtaler (IFRS 16) eller inntekter fra finansielle instrumenter
(IFRS 9) (IFRS 15.BC460).




Den nye inntektsfaringsstandarden er sveert sentral og bergrer alle selskaper — hvor enkelte kun
vil bli bergrt av gkte krav til noteopplysninger, mens andre vil merke standarden sveert godt
gjennom store endringer i metoder for maling og innregning av inntekter. Standarden har ogsa
ikrafttredelsesdato kort tid etter endt studie, hvilket gjgr at standarden ikke bare er sveert

interessant — men ogsa veldig tidsrelevant for oss.

1.2 Oppgavens problemstilling

En forskningsprosess starter som oftest med en idé, eller bakgrunn, som kan vere vag eller
spesifikk om noe som enten er svert relevant eller interessant — og som er verdt & studere
(Ringdal, 2007, 5.17). Oppgavens problemstilling klargjgr omfanget av, og mal med, oppgaven.
Problemstillingen kan ogsa spissformuleres ved hjelp av tilhgrende forskningsspgrsmal for a

klargjare underliggende mal (Ringdal, 2007, s. 19).

Formalet med oppgaven er a undersgke hvilke bransjer som blir mest pavirket av den nye
inntektsfaringsstandarden, men ogsd a vurdere hvorvidt standarden tilfgrer merverdier til
regnskapet — med serlig vekt pa regnskapsbrukernes informasjonsbehov. Pa bakgrunn av dette,

har vi formulert fglgende problemstilling, med tre tilhgrende forskningsspgrsmal:
"I hvilken grad vil IFRS 15 pavirke regnskapsprodusenter og —brukere?"

1a: Hvilke bransjer vil i starst grad pavirkes av den nye inntektsfaringsstandardens krav

og metoder for maling og innregning av driftsinntekter?

1b: Hva medferer endringene i krav og metoder for maling og innregning av

driftsinntekter for selskapene i bransjene?

2: Vil regnskapsbrukernes informasjonsbehov til regnskapet i starre grad innfris under

IFRS 15, sammenlignet med naverende inntektsfgringsstandarder?

1.2.1 Avgrensing

| Norges offentlige utredninger (NOU), nr. 10, om Lov om regnskapsplikt viser Finans-
departementet (2015) mulige, og mer eller mindre sannsynlige, endringer i norske selskapers
regnskapsplikt. Bakgrunnen for utvalgets forslag er a internasjonalisere norsk regnskapspraksis,
blant annet for sammenlignbarhetens skyld. I korthet foreslar utvalget at foretak med alminnelig
regnskapsplikt skal kunne velge mellom regnskapssprakene norske regnskapsstandarder basert
pa IFRS for sma og mellomstore enheter (IFRS for SMES) og full IFRS. Selskaper som benytter
full IFRS ma falge IFRS 15, mens IFRS 15 enda ikke er inkorporert i IFRS for SMEs. Dersom




IFRS 15 blir inkorporert i IFRS for SMEs, vil IFRS 15 i praksis gjelde for alle norske selskaper
med alminnelig regnskapsplikt. Vi synes det kunne veert svert interessant a se pa
implikasjonene som falge av dette. Selv om det er mulig at IFRS 15, helt eller delvis, blir
inkorporert i IFRS for SMEs — er det ingen automatikk i dette, ettersom IASB konkret vil
vurdere hver enkelt standard fegr inkorporering (Bernhoft & Mamelund, 2015, s. 5). Fordi det
er usikkerhet knyttet til om, og eventuelt i hvilken grad, IFRS 15 blir inkorporert i ny norsk
regnskapslov, er dette alternativet sett bort fra i oppgaven.

IFRS 15 er en relativt lang og omfattende standard som dekker svaert mange omrader innenfor
inntektsfaring. Analysekapittelet tar i hovedsak opp de mest sentrale utfordringene for de
bransjene som i stor grad blir bergrt av den nye inntektsfaringsstandarden. Falgelig begrenses

ogsa teoridelen om IFRS 15 til de mest relevante omradene for analysedelen.

1.3 Oppgavens struktur

Oppgaven har fem kapitler, inkludert innlednings- og avslutningskapitlene. | annet kapittel
redegjer vi kort for oppgavens metodologiske tilneerming, samt en vurdering av potensielle
svakheter med oppgavens forutsetninger. Oppgavens tredje kapittel er det teoretiske
fundamentet for analyse og konklusjon. Kapitlet innledes med en kort og generell presentasjon
av IFRS, fer vi gjennomgar teoretiske tilneerminger til regnskapsbrukernes krav til og behov
med regnskapet, som et ledd i & besvare et av oppgavens forskningsspgrsmal — a analysere
hvorvidt standarden tilfarer merverdier. Ettersom oppbygningen av IFRS 15 avviker noe fra
IAS 11 og IAS 18, i tillegg til at standarden introduserer en rekke nye begreper, har vi funnet
det hensiktsmessig & farst kort presentere navarende inntektsfgringsstandarder — for sa & ga
dypere inn i teori om IFRS 15. Analysekapittelet, kapittel fire, inneholder i hovedsak analyse
av hvordan fire utvalgte bransjer — boligbygger-, bygg- og anleggs-, telekommunikasjons- og
programvarebransjen — blir pavirket av IFRS 15. Videre benytter vi funn fra bransjeanalysen
til & generalisere implikasjoner, for sa & projisere funnene over pa andre bransjer. | kapittelets
siste delkapittel vurderer vi i hvilken grad IFRS 15 tilferer merverdi til regnskapet og brukerne

av regnskapet.




2. METODE

Oppgavens mal er a lgse valgt problemstilling, hvor problemstillingen er med pa a vise
arbeidets retning — i tillegg til a sette begrensninger (Johannessen, Christoffersen & Tufte, 2011,
s. 63). Det & kunne besvare problemstillingen krever en mengde teori, data og evrige kilder.
Det er ulike metoder for & oppdrive denne informasjonen, men for & best mulig besvare
problemstillingen, kreves det at en velger den, eller de, metodene som er mest formalstjenlig. |
tillegg kreves det at informasjonen er relevant og innehar hgyeste grad av validitet og reliabilitet
for & styrke troverdigheten til den endelige lgsningen av problemstillingen. Malet med dette
kapitlet, er & presentere den metodiske tilneermingen som er benyttet for a lgse oppgavens
problemstilling.

2.1 Metodologi

Ettersom oppgaven er en ren teoriutredning, inkludert analyse av teori, er store deler av
metodelaren, eller metodologi, lite relevant — og i det videre blir kun skillet mellom primaer-

og sekundardata gjennomgatt.

Primer- og sekundaerdata

| den metodologiske litteraturen er det vanlig & skille mellom primer- og sekundardata.
Primerdata er data som innsamles av forskeren selv, hvor dataene, eller kombinasjonen av
dataene, ikke allerede er publisert (Ringdal, 2007, s. 102). Eksempler pa vanlige primzrdata er
sparreundersgkelser, ulike typer intervjuer og foresparsler gjennom brev, e-post eller telefon.
Sekundeerdata er allerede foreliggende data, som forskeren henter inn fra rapporter,

arsregnskap, beker, tidsskrifter, statistikk og lignende (Ringdal, 2007, s. 98).

2.2 Oppgavens metodebruk

Vi ser to overordnede mater & lgse oppgavens problemstilling pa. | utgangspunktet tenkte vi a
samle inn primerdata gjennom a fa kontakt med ulike aktarer i ulike bransjer, for sa a projisere
innsamlet data mot den enkelte bransjen. Ettersom oppgavens problemstilling i hovedsak
forsgker a danne et bilde av hvilke bransjer som blir mest pavirket av den nye inntektsfarings-
standarden, tenkte vi at denne lgsningen ville reflektere bransjenes utfordringer pa en best mulig
mate. Etter 4 ha analysert et stort antall arsrapporters informasjon om selskapenes oppfatning
av IFRS 15, fant vi fort ut at det var sveert fa selskaper som hadde kommet i gang med

analysering av hvordan standarden kommer til & pavirke innregning og maling. Vi vurderte at




tilegning av informasjon direkte fra selskapene kunne klassifiseres som innsideinformasjon
etter verdipapirhandellovens (vphl.) bestemmelser, ettersom standarden vil kunne pavirke
resultat- og balanseposter. Det & paberope oss forskningsformal for a bli klassifiseres som noe
annet enn uvedkommende, jamfar vphl. § 3-4, ville medfert krav om aksept fra selskapene,
taushetserkleering og registrering i innsidelister. Fordi det var usikkerhet knyttet til om vi ville
fatt med tilstrekkelig antall selskaper pa en slik avtale, i tillegg til at vi ansa at vi hadde andre
alternative metoder for kunne tilegne oss data, forlot vi denne strategien. | stedet valgte vi a kun
benytte sekunderdata, og serlig data fra revisjonsselskaper og andre fageksperters artikler i
tidsskrifter. For & fa en noe bedre tilnerming til potensiell praksis, har vi ogsa inkludert
uttalelser fra de seneste arsrapportene til utvalgte selskaper i de enkelte bransjene vi analyserer.
Konklusjonen bestar av et samlet inntrykk av all innsamlet data.

2.2.1 Potensielle feilkilder

Vi har som mal at all data er sa troverdig og oppdatert som mulig. For & sikre dette pa en
betryggende mate har vi egne krav til kildene som benyttes. Disse kravene inkluderer analyse
av hvem som er produsentene av innsamlet data, i tillegg til & kontrollere at det ikke eksisterer
nyere og mer oppdatert informasjon. | det fglgende blir ovennevnte utfordringer presentert

videre, kategorisert i termene reliabilitet og validitet.

Reliabilitet

Reliabilitet viser til ngyaktighet og palitelighet knyttet til metoder for innhenting av data, hvilke
data som innhentes og hvordan datamaterialet bearbeides (Johannesen et al., 2011, s. 44).
Oppgavens innsamlede data bestdr av sekundarkilder, som i enkelte tilfeller kan veere
overdreven eller skjev (Ghauri & Grgnhaug, 2010, s. 90). For a sgrge for at kildene er ngyaktige
og palitelige, har vi i hovedsak samlet inn data fra sveert troverdige kilder — blant annet fra de
starste revisjonsselskapene, tidsskrifter som Revisjon og Regnskap, Praktisk gkonomi & finans,
og Magma. De fleste av tidsskriftartiklene er sakalt fagfellevurderte, altsa at artiklene er vurdert
av andre eksperter innenfor faget for de publiseres (Svartdal, 2014). @vrig litteratur bestar av
fagbgker og publikasjoner av IASB. Fagbgkene er stort sett skrevet av eksperter innenfor

regnskapsfaget og er publisert av anerkjente forlag.

Validitet

Validitet karakteriserer kildenes og dataens relevans og gyldighet i forbindelse med problem-

stillingen som undersgkes (Dalland, 2012, s. 57). En kan videre skille mellom intern- og




ekstern validitet, som i de fleste tilfeller brukes i forbindelse med & bevise kausale
sammenhenger i statistisk analyse av kvantitative data (Ghauri & Grenhaug, 2010, s. 83). Selv
om oppgaven ikke benytter en statistisk angrepsvinkel for a besvare problemstillingen, er
begrepene fortsatt relevante for oppgaven var — ettersom vi generaliserer teoretisk data og
projiserer dette til utvalgte bransjer. Intern validitet viser til hvorvidt forskning er egnet til &
pavise arsakssammenhenger. Dersom forskningen har god intern validitet, vil forskningen gi
godt grunnlag for & kunne trekke slutninger om hvorvidt en pavirkning har en effekt eller ikke
(Johannesen et al., 2011, s. 365). Ekstern validitet dreier seg om hvorvidt resultatene fra
forskningen kan generaliseres eller overfares til andre settinger enn det som er studert — eller
med andre ord, at den eksterne validiteten sier noe om forskningens realisme (Johannesen et
al., 2011, s. 367).

Vi har serlig vurdert én faktor som kan true oppgavens validitet. Ettersom vi besvarer
problemstillingen i hovedsak fra teoretiske sekundeerkilder — altsa teori og andres meninger om
teori — vil store deler av analysekapittelet ogsa vere teoretisk. Ved a analysere fremtidig praksis
med en teoretisk tilneerming, vil en kunne risikere at konklusjoner vil avvike fra faktisk
fremtidig praksis. Dette gjelder serlig fordi dagens praksis innad i bransjer kan variere, eller
fordi selskaper innad i samme bransje kan ha ulike former for kontrakter og noe ulikt
virkeomrade — eksempelvis i bygg- og anleggsbransjen, der selskapene i bransjen tilvirker sveert

ulike eiendeler for kundene sine.

For & minimere risikoen for manglende validitet i besvarelsen av problemstillingen, er all
sekundeerdata hentet inn fra kilder der forfatteren har erfaring fra praksis, og serlig fra revisjon.
| tillegg har vi inkludert et utvalg av uttalelser fra selskapenes arsrapporter for hvordan de

vurderer IFRS 15 opp mot ndverende praksis.




3. TEORI

Teorikapittelet er oppgavens faglige forankring for & kunne utfgre analysen. Kapittelet er
bygget opp ved a ferst kort introdusere IFRS generelt gjennom & redegjere for IFRS sitt
virkeomrade og oppbygning. Det redegjeres ogsa kort for veiledningshierarkiet i IFRS — for &
etablere IFRS-rapporterende selskapers adgang til a benytte veiledning i andre regnskapssprak
enn IFRS, hvilket er noe av arsaken til ulik praksis for innregning og maling av inntekter. IASB
sitt bakenforliggende konseptuelle rammeverk er ofte benyttet som en del av forankringen ved
analyse av standarder. Fordi vi i hovedsak gnsker a analysere IFRS 15 mot praksis, har vi valgt
a ikke redegjere for dette rammeverket. Ettersom vi i ett av forskningsspgrsmalene tar opp
hvorvidt standarden gir merverdier for regnskapsbrukere, redegjer vi for teoretiske mal med og
kvalitetskrav til finansregnskapet. Deretter redegjeres det for de mest sentrale inntektsfarings-
standardene som gjelder for IFRS-rapporterende selskaper per dags dato, og som IFRS 15
erstatter. Kapittelets siste del tar for seg bakgrunnen til IFRS 15, i tillegg til en presentasjon av
innholdet i standarden.

3.1 International Financial Reporting Standards (IFRS)

IFRS er internasjonale standarder for utarbeidelse av finansregnskap. IASC begynte arbeidet
med IFRS, den gang IAS, pa begynnelsen av 1970-tallet. Fra 1990-arene har standardene blitt
ansett som et viktig regnskapssprak i internasjonal malestokk (Kvifte, Tofteland & Bernhoft,
2011, s. 14), og er i dag et ledende verdensomspennende regnskapssprak — og sarlig for
barsnoterte selskaper. 1 2001 ble IASC til IASB, og IASB har siden den gang videreutviklet
standardene og IFRS sitt bakenforliggende konseptuelle rammeverk.

3.1.1 Virkeomrade

Sommeren 2002 vedtok EU, samt E@S-utvalget, IFRS-forordningen som medferte at alle
barsnoterte foretak innenfor unionen, inkludert E@S-land, ble pliktig til a avlegge
finansregnskap etter IFRS (Europaparlaments- og radsforordning (EF) nr. 1606/2002). | falge
Deloitte (2016a) er det totalt 65 land, i tillegg til EU- og E@S-land, som krever at bgrsnoterte
selskaper avlegger finansregnskap etter IFRS. | tillegg er det flere land som krever at ikke-
barsnoterte, og serlig banker og finansinstitusjoner, ogsa ma avlegge finansregnskap etter
IFRS. | Norge skal ogsa bgrsnoterte foretak som ikke er konsern, jamfgr Lov om arsregnskap
m.v. (rskl.) 8 3-9 tredje ledd, annet punktum fare etter IFRS. Ikke-bgrsnoterte selskaper har




ogsa adgang til & utarbeide konsern- eller selskapsregnskap etter IFRS, jamfar rskl. § 3-9 tredje

og fjerde ledd.

| 2007 apnet det amerikanske kredittilsynet, SEC, for at ikke-amerikanske bgrsnoterte selskaper
i USA kan velge a se bort ifra US GAAP og heller utarbeide etter IFRS (Kvifte et al., 2011,
s. 237). Aret etter, foreslo SEC en gradvis overgang til IFRS ogsa for amerikanske bgrsnoterte
selskaper, men forslaget ble droppet i 2012 som et resultat av fellesprosjektet til IASB og FASB

(Rapp, 2015) som i hovedsak gar ut pa a konvergere de to regnskapssprakene.

3.1.2 Oppbygningen av IFRS

Overskriften er noe upresis, ettersom flere av standardene ble utformet far sammensetningen
av standarder ble kalt IFRS. | det fglgende blir det presentert hvordan oppbygningen av
regnskapsspraket IFRS er i dag ved & kort gjennomga oppbygningen av standardene og

fortolkningsuttalelser.

Standarder

Det er per i dag 16 standarder med prefiks IFRS, inkludert standarder som enda ikke er
effektuert. Dette settet av standarder bestar av nye standarder hvor IAS-ene ikke dekket IFRS-
enes virkeomrade, men ogsa standarder som har erstattet 1AS-er som na er forkastet. Et
eksempel pa dette er IFRS 3 Virksomhetssammenslutning som tok over for IAS 22 med samme
navn. IASB arbeider kontinuerlig med & oppdatere eksisterende veiledning. Eksempelvis
erstatter IFRS 9 Finansielle instrumenter, IAS 39 med tilnermet samme navn, og IFRS 15
erstatter IAS 11 og IAS 18. Dette arbeidet er tidkrevende og prosessen med a erstatte en
standard ma gjennom mange organer for standardene kan effektueres.

Det eksisterer 28 standarder med prefiks "IAS" og bestar i hovedsak av eldre standarder, men
hvor flere av dem er revidert av IASB i senere tid. Forutsatt ingen utsettelser, blir IAS 11,
IAS 18 og IAS 39 ineffektive i 2018, mens IAS 17 Leieavtaler blir ineffektiv i 2019 (IASB,
2016).

Fortolkningsuttalelser

IASC hadde i sin tid etablert et eget organ som stod for & utlede fortolkninger for a klargjare
hvordan 1AS-ene skulle forstas der standardene var uklare, eller i de tilfeller der praksis ikke
viste entydige tolkninger. De eldre fortolkningsuttalelsene er prefikset med SIC og det

eksisterer atte stykker av dem, hvorav tre av dem blir erstattet i 2018 og 2019. IASB har etter




2001 utarbeidet deres egne fortolkningsuttalelser med akronymet IFRIC. Per dags dato
eksisterer det 19 effektive IFRIC-er, hvorav fire av dem blir erstattet i 2018 og 2019.

Veiledningshierarkiet

| dette underpunktet presenteres veiledningshierarkiet i IFRS kortfattet for & fa frem selskapers
adgang til & benytte veiledning i andre regnskapssprak enn IFRS. Denne muligheten, kombinert
med manglende og upresis veiledning, er en av hovedarsakene til ulik praksis for innregning
og maling av inntekter, og falgelig en vesentlig del av bakgrunnen for utviklingen av IFRS 15.
IASB sitt veiledningshierarki belyser hvilken rekkefglge ulike kilder skal vektlegges, serlig i
situasjoner med usikkerhet, for at regnskapsmessige problemstillinger lgses pa en mate som gir
regnskapsbrukerne relevant og palitelig beslutningsnyttig informasjon. Hierarkiet er ikke listet
opp direkte i én standard, men finnes i IAS 1 Presentasjon av finansregnskap og IAS 8
Regnskapsprinsipper, endringer i regnskapsmessige estimater og feil og kan stilles opp slik
(Kvifte et al., 2011, s. 243):

1. Dekkende fremstilling (IAS 1.15)

2. Standarder og fortolkninger (IAS 8.7)

3. Relevant og palitelig beslutningsnyttig informasjon (IAS 8.10)

3a  Standarder og fortolkninger som omhandler analoge problemstillinger (IAS 8.11a)

3b  Kriterier for regnskapsfering og maling i rammeverket (IAS 8.11b)

3¢ Andre standardsetteres anbefalinger, annen regnskapslitteratur og bransjepraksis (IAS 8.12)

Tabell 3.1: Veiledningshierarkiet til IASB

Slik veiledningshierarkiet er fremstilt her, gir IAS 1 ytterligere ett niva enn det som
fremkommer av IAS 8. Med dekkende fremstilling menes at regnskapsprodusenter skal
overstyre eventuelle krav i en standard eller fortolkning dersom anvendelse av disse medfarer
et regnskap som ikke gir dekkende fremstilling (rettvisende bilde). Videre, i niva to, sier
hierarkiet at standarder og fortolkninger star sterkere enn andre kilder. Dersom en ikke finner
en lgsning i den mest relevante standarden, ma en bevege seg til niva tre, hvor en fortrinnsvis
skal lete etter analoge problemstillinger som lgses i andre standarder eller fortolkninger. Om
regnskapsprodusenten ikke finner analoge lgsninger i andre standarder eller fortolkninger, ma
det ses hen til kriteriene i rammeverket — eller andre standardsetteres anbefalinger, regnskaps-
litteratur eller bransjepraksis, sa sant den eksterne kilden falger et tilsvarende rammeverk som
IASB sitt (Kvifte, et al., 2011, s. 244). Ettersom FASB sitt rammeverk er tilneermet identisk
som IASB sitt, er det i mange bransjer vanlig praksis a se hen til den sveert detaljerte
veiledningen i US GAAP.




3.2 Mal med, og kvalitetskrav til finansregnskapet

Finansregnskapet, inkludert noteopplysninger, er den viktigste kilden regnskapsbrukere
benytter for  tilegne seg informasjon om et selskap. Eksternt benyttes informasjonen til analyse
og beslutninger fra investorer, eiere og langivere ved wvurdering av lgnnsomhet og
kredittverdighet. Internt bruker ledelsen informasjonen supplerende med gvrige driftsintern
informasjon som beslutningsgrunnlag for a na resultatmal og lignende. Regnskapsbrukerne er
derfor avhengige av at informasjonen reflekterer et korrekt bilde av inntekter og andre poster i
regnskapet for & kunne ta rasjonelle beslutninger. Analytikere, potensielle investorer og lan-
givere, og andre interessenter vil ha behov for at lignende transaksjoner blir innregnet identisk.
Dette medfarer at analyse for ssmmenligning og beslutninger kan utfares uten a matte justere
sammenligningsgrunnlaget, som falge av ulik praksis. Manglende og upresis veiledning i de
naveerende inntektsfgringsstandardene i IFRS, har resultert i varierende praksis, og har derfor
ikke imgtekommet regnskapsbrukeres grunnleggende informasjonsbehov. | det videre
presenteres ulike krav fra forskjellige innfallsvinkler, som et ledd i & kunne analysere hvorvidt

IFRS 15 eliminerer ovennevnte svakheter.

Regnskapsbrukernes informasjonsbehov

Formalet med innhenting av informasjon gjennom arsrapporter og lignende, kan ifglge Gjesdal
(1981, s. 226) i hovedsak separeres i to deler; beslutningsformalet (“decision-making") og
kontrollformalet ("stewardship™). Beslutningsformalet, ogsa kalt verdsettelsesformalet, baserer
seg pa at investorer, langivere og andre interessenter, vil benytte informasjonen som
beslutningsgrunnlag for deres aktiviteter. Kontrollformalet, ogsa kalt oppfalgingsformalet,
viser til eiernes interesse av & falge opp ledelsens valg og disposisjoner, med tilhgrende

resultater.

Langli (2010, s. 743) definerer to mer generelle kvalitetsbegreper rundt informasjonen som
presenteres fra regnskapsprodusentene. Langli fastsetter at resultatkvaliteten er hgy nar
arsrapportens informasjon om regnskapsperiodens resultat gir et godt grunnlag for & predikere
fremtidige resultater — med hensyn til palitelig informasjon for verdsettelsesformal. Videre
anses regnskapskvaliteten som hgy nar arsrapporten presenterer god informasjon om selskapets
underliggende gkonomiske stilling, i tillegg til reelle signaler rundt utviklingen i gkonomiske
inntekter.

Gjesdal (2003, s. 51) peker pa at regnskapsbrukernes tolkning av regnskapsinformasjon
reflekteres i bade regnskapstall, benyttede regnskapsstandarder og —regler, selskapets valg av
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prinsipper og skjgnnsmessige estimater. Fglgelig er noteinformasjon og tilleggsopplysninger
ogsa sardeles viktige informasjonskilder som leder analytikere til 4 avdekke konsekvensene av
selskapets egne vurderinger, for sa & eventuelt gjgre egne korreksjoner. Penman (2011, s. 64)
mener eksempelvis at det som karakteriserer god regnskapsfgring er minimering av
spekulasjoner i virkelige verdier, slik at regnskapsbrukerne selv kan benytte regnskapet til a
utfordre spekulasjoner i de virkelige verdiene. Forskning, sitert av Dyrnes og Pettersen (2012,
s. 56), tyder pa at investorer og andre regnskapsbrukere vil tilegne seg gkt verdirelevant
informasjon fra regnskap der regnskapsprodusenten, i tillegg til offisielle regnskapstall, ogsa

presenterer justerte resultater, altsa non-GAAP-starrelser.

Prinsippbaserte, i motsetning til, regelbaserte standarder og regelverk

| enkelte analytiske situasjoner kan det vaere hensiktsmessig & kategorisere standarder og
regelverk som enten prinsippbasert, regelbasert eller en kombinasjon av disse. | hovedsak kan
en si at forskjellen mellom disse formene for regulering utgjer adgangen til tolkning og bruk av
profesjonelt skjgnn. | den ene enden finner en prinsippbaserte regelverk, hvor regler er mer
generelle enn detaljerte. | den motsatte enden er regelbaserte regelverk, som inneholder sveert
detaljerte veiledninger for hvordan en skal male og innregne regnskapsposter. | dagens NGAAP
star Grunnleggende regnskapsprinsipper (GRP) sterkt, og felgelig blir NGAAP ofte omtalt som
mer prinsippbasert. US GAAP blir ofte plassert i den andre enden av skalaen, ettersom
litteraturen er svaert detaljert — som fglge av at regelverket er utviklet over nesten atti ar - og
omfatter mer enn 15 000 sider (Kvifte et al., 2011, s. 236). IASB gnsker & kategorisere IFRS i
retning av a veere prinsippbasert (Kvifte & Johnsen, 2008, s. 55), men i praksis med sine rundt
3000 sider, vil mange si at IFRS til dels er regelbasert og til dels prinsippbasert.

Hvorvidt den ene orienteringen er mer hensiktsmessig enn den andre strides de leerde om, og
det er bade positive og negative sider med begge retningene. FASB sin bakgrunn for et sveert
detaljert regelverk er delvis & forhindre opportunistisk og manipulerende regnskapsfaring.
Isolert sett kan en argumentere for at prinsippbaserte lgsninger gir stgrre rom for egne
vurderinger og at regnskapsprodusenten kan utnytte dette rommet for manipulasjon. Pa den
annen side eksisterer det flere eksempler fra USA hvor regnskapsprodusenten tilsynelatende
fulgte detaljregler — men hvor underliggende gkonomisk inntjening og verdi ikke ble reflektert
i regnskapet (Baksaas & Stenheim, 2015, s. 83). Videre er prinsipporienterte regelverk noe mer
dynamiske hva gjelder endringer i forretningsmessige menstre og virkeomrader, som
transaksjonsmater, leveringsformer og lignende. US GAAP inneholder mer enn 200 separate
uttalelser som regulerer inntektsfgring (Baksaas & Stenheim, 2015, s. 83) — mye fordi narings-
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livet endres, og falgelig at standardsetterne ma lage nye regler for a tilpasse seg til endringene.
| flere tilfeller vil regelbaserte standarder og presis veiledning gke sammenlign-barheten, enn
det prinsippbaserte standarder i praksis gjgr — samtidig som det kan vere langt mer krevende
for enkelte regnskapsbrukere a sette seg inn i omfattende regelbaserte standarder. IFRS 15 er
delvis utarbeidet med gnske om bedre sammenlignbarhet mellom selskaper som opererer i
samme bransje, og veiledningen er derfor pa mange omrader langt mer detaljert enn navaerende
inntektsfagringsstandarder. Hvorvidt den mer detaljerte veiledningen i IFRS 15 tilfarer

merverdier til regnskapet og brukerne av det, analyseres i delkapittel 4.6.

3.3 Naveaerende inntektsfgringsstandarder

For & kunne illustrere hvordan inntektsfaring etter IFRS endres med IFRS 15, presenterer vi i
dette delkapitlet de mest relevante navarende inntektsfaringsstandardene. Selv om for-
tolkningene IFRIC 13 Kundelojalitetsprogrammer, IFRIC 18 Overfgringer av eiendeler fra
kunder og SIC-31 Driftsinntekter — byttehandel vedrgrende reklametjenester, erstattes av
IFRS 15, presenteres ikke disse fortolkningene i dette delkapitlet ettersom de ikke er like
relevante for analysekapitlet. | det videre redegjer vi kort for IAS 11, IAS 18 og IFRIC 15
Avtaler om bygging av fast eiendom, hvor vi i hovedsak presenterer en komprimert versjon av
standardene — men med utdypende kommentarer der vi finner det relevant for senere deler av

oppgaven.

3.3.1 1AS 11 Anleggskontrakter

En anleggskontrakt er en kontrakt, typisk mellom entreprengr og en oppdragsgiver, som er

serlig fremforhandlet for tilvirkning av en eiendel eller en kombinasjon av eiendeler som er

tett innbyrdes forbundet eller innbyrdes avhengige nar det gjelder utforming, teknologi og
funksjon eller endelig hensikt eller bruk™ (IAS 11.3; Myrbakken & Haakanes, 2015, s. 310).
Standarden dekker falgelig sveert mange omrader, som omfatter alt fra tilvirkning av fysiske
eiendeler — ogsa tjenester direkte relatert til tilvirkningen, slik som design og arkitekttjenester
— til kontrakter om destruksjon og rehabilitering av eiendeler (Brandsas, 2006, s. 68). Det som
i hovedsak skiller kontraktsmessig tilvirkning etter 1AS 11 og IAS 18 Driftsinntekter, er at
dersom kontrakten, helt eller delvis, er serlig fremforhandlet hvor kunden har spesifisert
utforming eller egenskaper med eiendelen, vil kontrakten matte behandles etter IAS 11. Det
finnes videre en IFRIC-fortolkning som har klargjort usikkerhet rundt dette skillet for oppfaring

av fast eiendom. Se delkapittel 3.3.3.
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Standarden omfatter bade fastpriskontrakter, det vil si en fast sats per produsert enhet eller fast
kontraktspris, og kost-pluss-kontrakt, altsa der entreprengren far refundert enkelte kostnader, i
tillegg til en prosentvis andel av disse kostnadene eller et fast honorar (1AS 11.3).

IAS 11 skal i utgangspunktet benyttes pa hver enkelt anleggskontrakt. I enkelte situasjoner skal
enkelteiendeler skilles ut fra kontrakten og behandles som separate anleggskontrakter (1IAS
11.7-8) for & bedre gjenspeile innholdet i kontrakten. For & kunne separere anleggskontrakten
til flere enkelteiendeler, ma tre betingelser oppfylles, hvor det kreves at det ma ha blitt levert
inn separate bud for eiendelene, at bade kunden og entreprengren har hatt muligheten til a
akseptere eller forkaste den aktuelle delen, i tillegg til at kontraktens tilhgrende kostnader og
inntekter for hver eiendel kan identifiseres (IAS 11.8). Det eksisterer ogsa tilfeller der
entreprengren ma sld sammen en gruppe kontrakter og behandle disse som én enkelt
anleggskontrakt. Dette skal gjgres nar gruppen oppfyller tre vilkar, hvor kontraktene er
fremforhandlet som én enkeltstaende pakke, kontraktene er sa tett relaterte at de rent faktisk er
del av et enkeltstaende prosjekt, i tillegg til at kontraktene blir utfert pa samme tidspunkt eller
i en sammenhengende sekvens (IAS 11.9). IAS 11 inneholder ikke ytterligere veiledning for
separering av varer og tjenester som inngar i kontrakten — og heller ikke for hvordan samlet
vederlag skal allokeres pa de ulike komponentene. Enkelte selskaper har hatt behov for slik
veiledning, og felgelig har de benyttet den mer detaljerte veiledningen i US GAAP (Rongss,
2014, s. 551).

IAS 11 er i hovedsak basert pa historisk kost-prinsippet, med underliggende regler for hvordan
selskaper skal fordele inntekter basert pa fremdriften pa kontrakten. Maling av fremdriften kan
utferes pa flere mater, og er mer eller mindre avgjerende for periodiseringen av de totale

kontraktsinntektene.

3.3.1.1 Maling og innregning
Totale kontraktsinntekter

Kontraktsinntekter skal etter IAS 11.11 omfatte det opprinnelige inntektsbelgpet som ble avtalt
i kontrakten, malt til virkelig verdi (1AS 11.12). | lgpet av tilvirkningsprosessen, serlig ved
lange kontrakter, vil det ofte kunne oppsta endringer i den opprinnelige avtalen i form av
forandringer i kontraktsarbeid, tilleggsordrer, krav pa vederlag eller innsatsgodtgjarelser. Slike
endringer i kontrakten skal innga i kontraktsinntekter i den grad det er sannsynlig at endringene

vil medfare inntekter til entreprengren, samt at det er mulig & male disse pa en palitelig mate
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(IAS 11.11.b). Estimerte kontraktsinntekter ma falgelig revideres periodisk, og korrigeres nar

de to foregaende betingelsene foreligger.

Det er ikke uvanlig med incentivordninger i bransjene med anleggskontrakter, der kontrakteren
far utbetalt bonuser og lignende dersom visse kontraktsvilkar oppfylles — eksempelvis ferdig-
stillelse av eiendelen innen en viss dato. IAS 11.15 anfarer at slike innsatsgodtgjarelser kun kan
innga i kontraktsinntekter nar kontrakter er kommet tilstrekkelig langt til at det er sannsynlig at
vilkarene oppfylles, i tillegg til at starrelsen pa innsatsgodtgjarelsen kan males pélitelig. Dette
medfarer at eventuelle bonuser ikke ngdvendigvis kan inkluderes i kontraktsinntektene tidlig i
prosjektet, selv om kontraktgren har lang historikk med a ferdigstille lignende kontrakter innen
gitte frister. Utelukking av bonuser i forventet transaksjonspris vil kunne resultere i at innregnet

inntekt tidlig i prosjektet ikke gjenspeiler faktisk forventet inntekt.

Totale kontraktskostnader

Kontraktskostnadene omfatter direkte henfgrbare kostnader knyttet til kontrakten eller
kontraktsvirksomheten generelt, i tillegg til avrige kostnader som dekkes av kunden i henhold
til kontraktsvilkarene (IAS 11.16). I de direkte henfarbare kostnadene inngar blant annet lgnn,
materiale, avskrivninger pa anlegg og utstyr, leie og flytting av utstyr, samt teknisk bistand
knyttet til kontraktsarbeidet (IAS 11.17). Hva gjelder kostnader til kontraktsvirksomheten
generelt, inngar blant annet forsikring, indirekte teknisk bistand og faste kostnader knyttet il
kontrakten (IAS 11.18). Salg av overskuddsmateriale og utstyr ved utlgpet av kontrakten, skal
resultatfgres som en kostnadsreduksjon og ikke som en kontraktsinntekt (IAS 11.18.h).
Generelle administrasjonskostnader som ikke dekkes av oppdragsgiver, salgskostnader, FoU-
kostnader og avskrivninger av anlegg og utstyr som ikke brukes i den bestemte kontrakten, skal
ikke innga i kontraktskostnadene (1AS 11.20).

Innregning

Nar en anleggskontrakt sannsynliggjares a tilflyte gkonomiske fordeler til selskapet, i tillegg il
at kontraktens totale inntekter og kostnader kan males palitelig, skal anleggskontraktens
tilhgrende inntekter og kostnader innregnes basert pa kontraktsvirksomhetens fullfgringsgrad
pa balansedagen (IAS 11.22). Dersom utfallet av kontrakten ikke kan males pa en palitelig
mate, skal selskapet benytte lgpende avregnings-metode uten fortjeneste, altsa innregning av

driftsinntekter som tilsvarer palgpte kostnader som forventer a bli gjenvunnet (1AS 11.33).

En anleggskontrakts fullfgringsgrad kan fastsettes pa flere ulike mater, og selskapet skal benytte

seg av den metoden som maler utfart arbeid mest mulig palitelig. 1AS 11.30 lister opp tre
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alternative metoder som kan benyttes for beregning av kontraktens fullferingsgrad, avhengig
av kontraktens art. Kost-til-kost-metoden, det vil si forholdet mellom hittil palgpte kontrakts-
kostnader og de estimerte totale kontraktskostnadene, i tillegg til to output-metoder basert pa
kartlegging av hittil utfart arbeid eller fullfering av en fysisk del av det totale arbeidet. Ved
bruk av kost-til-kost-metoden, tilsvarer periodens kontraktskostnader tilsvare hittil palgpte
kontraktskostnader. Brukes en output-metode vil bade periodens kontraktsinntekter og —
kostnader avhenge av estimert fullfaringsgrad.

Hva slags metode som blir brukt, avhenger av flere faktorer rundt kontrakten og arbeidet med
tilvirkningen. Eksempelvis ved bygging av en jernbanelinje som skal strekke seg fra A til B, vil
det veere mer hensiktsmessig a benytte en output-metode, basert pa en prosentvis fullfarings-
grad i kilometer, enn kost-til-kost-metoden. En tilsvarende metode for beregning av fullfgrings-
grad vil ikke veere like hensiktsmessig for bygging av — eksempelvis — skip, ettersom de
forskjellige komponentene i skipet har ulik kostnadsstruktur (Schwencke, 2008, s. 85). Kost-
til-kost-metoden er mest brukt i praksis, selv om det er flere utfordringer knyttet til bruken av
denne metoden — slikt som uforutsette kostnader, serlig knyttet til underleverandgrer, i tillegg

til vanskeligheter med & inkludere ineffektivitet (Roneess, 2014, s. 557).

Hvorvidt en kontrakt skal innregnes med eller uten fortjeneste, avhenger kun av om utfallet av
kontrakten kan males palitelig eller ikke. Legpende avregnings-metode har veert gjenstand for
kritikk, som fglge av at metoden baserer seg pa skjgnnsmessige avgjerelser i form av palitelig
utfall, i tillegg til maling av fullferingsgrad. Pakaluk (2014) anfgrer at det er svert vanskelig a
estimere fullfgringsgrader som gjenspeiler faktisk progresjon og ubetingede inntjeninger, og at
estimatene er enda mer utfordrende for revisorer a revidere. Det har blitt avdekket flere tilfeller
der urealistiske estimater av fullfgringsgrad har pafert selskaper store tapsprosjekter —

eksempelvis japanske Toshibas nedskrivninger pa 1,9 milliarder 2015-dollar (Katz, 2015).

3.3.1.2 Krav til noteinformasjon

IAS 11.39 oppstiller tre krav som ma fremstilles i noter; omfang av kontraktsinntekter innregnet
i regnskapsperioden, opplysninger om hvilke metoder som er benyttet til a fastsette
kontraktsinntekter, i tillegg til opplysninger om hvilke metoder som er benyttet til & fastsette
fullferingsgrader for lgpende kontrakter. Videre ma selskapet opplyse i noter om omfang av
palgpte kostnader og akkumulert innregnede netto overskudd, omfanget av mottatt forskudds-
betalinger fra oppdragsgiver, samt tilbakeholdte belgp som er betinget av eventuelle
kontraktsvilkar (IAS 11.39-40). Selskapet ma ogsa opplyse i noter om andre bruttobelgp skyldig
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til kunder (forpliktelser) og bruttobelgp skyldig fra kunder (fordringer), altsa periodiserings-
poster i balansen (IAS 11.42-44). Til slutt ma selskapet ogsa gi opplysninger om eventuelle
andre betingede forpliktelser og —eiendeler i samsvar med IAS 37 Avsetninger, betingede
forpliktelser og betingede eiendeler (IAS 11.45).

3.3.2 IAS 18 Driftsinntekter

IAS 18 Driftsinntekter omfatter alle driftsinntekter som ikke faller inn under andre standarder,
og IAS 18 er folgelig ansett som hovedstandarden innenfor IFRS hva gjelder regnskapsfaring
av inntekter. Der 1AS 18 ikke gir relevant veiledning, ma regnskapsbrukerne anvende IAS 8.10,
som sier at en ma se hen til andre regnskapsprinsipper utenfor IFRS. I slike situasjoner er det
flere regnskapsbrukere som ender opp med & benytte de sveert detaljerte reguleringene i US
GAAP (Ler & Puri, 2014, s. 525-526). 1AS 18 definerer driftsinntekter som en "bruttotilgang
av gkonomiske fordeler som tilflyter foretaket i lgpet av regnskapsperioden som fglge av et
foretaks ordinare virksomhet nar denne farer til gkt egenkapital, bortsett fra gkninger som
gjelder innskudd fra eierne” (IAS 18.7; Myrbakken & Haakanes, 2015, s. 367). Likevel spiss-
formuleres definisjonen ved a kun gjelde varesalg, tjenesteyting, samt inntekter fra andres bruk
av selskapets eiendeler gjennom renteinntekter, royalties og utbytte (IAS 18.1) — sa sant
inntekten ikke faller mer naturlig inn under andre standarder. | det videre blir det i hovedsak

fokusert pa maling og innregning av vare- og tjenestesalg.

3.3.2.1 Maling og innregning

Standardens hovedprinsipp er at driftsinntekter skal males til virkelig verdi av det vederlag som
virksomheten mottar eller har til gode (IAS 18.9), altsa "den prisen som ville blitt oppnadd ved
salg av en eiendel eller betalt for overfgring av en forpliktelse i en velordnet transaksjon mellom
markedsdeltakere pa maletidspunktet" (IAS 18.7; Myrbakken & Haakanes, 2015, s. 367).
Maling til virkelig verdi medfarer videre at dersom betalingen utsettes, ma selskapet foreta en
naverdiberegning og trekke ut renteelementet. Motsatt ved & legge til renteelementet dersom
det foretas en forskuddsbetaling (1AS 18.11; Gjesdal, 2006, s. 156). Den innregnede inntekten,
tilsvarende virkelig verdi, skal ogsa inkludere alle former for avslag og rabatter kunden far av
selskapet (IAS 18.10).

Innregning ved salg av varer

Driftsinntekter forbundet med varesalg skal innregnes hvis, og bare hvis, fem kumulative vilkar

er oppfylt. Farste og annet vilkar sier at betydelige risikoer og fordeler med eierskapet ma veere
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overfart fra selskap til kjgper (IAS 18.14a), det vil si at det har skjedd en transaksjon gjennom
at bade opp- og nedsiderisiko er overfart til kjgper. Gjesdal (2006, s. 157) papeker at realitetene
I transaksjonen avgjeres av gkonomisk substans og ikke juridiske bestemmelser. Selv om
juridisk rett er i behold, kan en gkonomisk transaksjon ha funnet sted gjennom underliggende
gkonomiske substanser. Videre i vilkar tre og fire, som gjelder transaksjonens vederlag, stiller
standarden krav til at inntektsbelgpet ma kunne males palitelig og at transaksjonen
sannsynligvis skal tilflyte gkonomiske fordeler til selskapet. Til slutt, i punkt fem, kreves det at
tilhgrende — palgpte og fremtidige palepte — kostnader skal kunne males palitelig. Dersom
tilhgrende kostnader ikke kan males palitelig, og falgelig ikke kan sammenstilles med
inntekten, ma eventuelle mottatte innbetalinger innregnes som en forpliktelse frem til kostnaden
kan males palitelig (IAS 18.19).

Innregning ved salg av tjenester

Hovedbestemmelsen for innregning av tjenestesalg er IAS 18.20 fglgende, hvor det stilles opp
fire kumulative vilkar. Her kreves det i farste, annet og fjerde vilkar henholdsvis at
inntektsbelgpet ma kunne males palitelig, at transaksjonen sannsynligvis vil tilflyte gkonomiske
fordeler til selskapet og at tilhgrende kostnader ma kunne males palitelig. Det tredje vilkaret
krever at transaksjonens fullfgringsgrad pa balansedagen ma kunne males palitelig. Som
utgangspunkt, skal inntekter innregnes etter lgpende avregnings-metode (IAS 18.21) — med
mindre tilhgrende kostnader ikke kan males palitelig, hvor selskapet i sa tilfelle ma innregne
etter lgpende avregning uten fortjeneste (IAS 18.26, jamfar IAS 18.28). Nar usikkerheten
knyttet til tilhgrende kostnader ikke lenger foreligger, vil selskapet innregne etter IAS 18.20.
Vilkarene og metodene for innregning er i hovedsak i samsvar med IAS 11. Likevel eksisterer
det forhold som er relevant for lgpende avregning etter 1AS 18.20, men som kun oppgis i
IAS 11. Dette gjelder blant annet balansefgring av kontraktskostnader som palgper fer endelig
kontraktsinngaelse (Ler & Puri, 2014, s. 538).

Sammensatte transaksjoner

Veiledningen for behandling av sammensatte transaksjoner, eksempelvis en transaksjon som
inneholder levering av en vare med service eller andre tilhgrende tjenester over en gitt periode,
er ikke serlig detaljert i 1AS 18. IAS 18.13 sier at dersom det best reflekterer den gkonomiske
substansen i transaksjonen, er det ngdvendig a splitte opp transaksjonen i ulike komponenter
for regnskapsfaringsformal. Fordi standarden ikke direkte sier hvordan transaksjonen bar

splittes opp, foruten maling til virkelig verdi (IAS 18.9), er det mange selskaper som har sett
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hen til US GAAP-uttalelsene ASC 985-605 og ASC 605-25 (Ler & Puri, 2014, s. 536). Enkelte
selskaper har ogsa benyttet veiledning i IFRIC 13, der det anferes at en skal bruke samme
allokeringsmodell som en finner i US GAAP (KPMG, 2015a, s. 878) — og ogsa i IFRS 15 (se
delkapittel 3.4.4.4). Allokeringsmodellen i bade US GAAP og i IFRIC 13 sier i utgangspunktet
at inntekt skal allokeres pa hver komponent basert pa frittstaende markedspriser, uavhengig av
hvordan komponentene er priset separat i avtalen med kunden. Ler og Puri (2014, s. 536)
presiserer at IAS 18.13, basert pa norsk og internasjonal praksis, ikke oppfattes pa samme mate
som veiledningen i US GAAP og IFRIC 13. Ettersom det ikke er et krav & benytte veiledningen
i IFRIC 13, har selskaper enten benyttet annen veiledning, eller gjort egne forutsetninger.
Falgelig har den upresise veiledningen i IAS 18 medfert ulik praksis — bade hva gjelder
separering av komponenter i kontraktene, i tillegg til hvordan en skal allokere den samlede

transaksjonsprisen pa hver komponent. Den ulike praksisen blir nsermere presentert i kapittel 4.

3.3.2.2 Krav til noteinformasjon

IAS 18.35 oppstiller tre punkter som kreves oppstilt i noter, som inkluderer opplysninger om
hvilke regnskapsprinsipper som er anvendt for innregning og eventuelt for & fastsla fullferings-

grad ved tjenesteyting, samt & kategorisere innregnede belgper etter de fem inntektskategoriene.

3.3.3 IFRIC 15 Avtaler om bygging av fast eiendom

IFRIC 15 baserer seg i hovedsak pa tolkning av ordlyden i IAS 11.3 "(...) en kontrakt som er
seerlig fremforhandlet for tilvirkning av en eiendel" ettersom det forela noe usikkerhet knyttet
til hvorvidt en skulle benytte seg av 1AS 11 eller IAS 18 ved oppfaring av fast eiendom.
Usikkerheten medfarte noe ulik praksis i bolighyggerbransjen, hvilket resulterte i denne
fortolkningen for a klargjare usikkerhetene. IASB vedtok IFRIC 15 i juli 2008, som tradte i
kraft fra og med regnskapsaret 2009 (IFRIC 15.24). | forarbeidene til IFRIC 15, fremkommer
det at IFRIC mener at fortolkningen ogsa kan anvendes analogisk ved usikkerhet i andre

bransjer enn boligbyggerbransjen, i samsvar med IAS 8 (Fardal, 2008).

Hvorvidt IAS 11 eller IAS 18 skal benyttes, avhenger av flere faktorer rundt kontraktsvilkar,
tilvirkningsprosessen og mer. Tolkningen baserer seg pa at en avtale om oppfering av fast
eiendom oppfyller definisjonen av en anleggskontrakt nar kjgperen har rett til a spesifisere de
viktigste bygningsmessige elementene ved eiendommens utforming fer byggingen begynner
og/eller har muligheten til & spesifisere viktige bygningsmessige endringer under byggingen
(IFRIC 15.11). Det er ikke tilstrekkelig at kunden har muligheten til & pavirke deler av

utforming, som innvendige vegger, kjgkken eller har muligheten til & velge utforming fra

18



selskapets produktkatalog (Larsson, 2014, s. 193). Er avtalen slik at det ikke kreves at selskapet
anskaffer og leverer byggematerialer, kan det hende at avtalen bare er en avtale om tjenestesalg
i samsvar med IAS 18 (IFRIC 15.15). Dersom all kontroll, i tillegg til betydelige risikoer og
fordeler ved eierskapet til den faste eiendommen overfares til kjgperen i sin helhet pa én gang
— normalt tidspunktet for overlevering av eiendommen — vil avtalen falle under IAS 18 som

tjenestesalg, selv om kunden betaler kjgpesummen allerede ved avtaleinngaelse.

Det er altsa mulig at oppfering av fast eiendom kan falle inn under IAS 11 (Igpende avregning,
med eller uten fortjeneste), IAS 18 (tjenestesalg — lgpende avregning, med eller uten
fortjeneste) eller IAS 18 (varesalg — inntektsfgring ved overfgring av betydelig kontroll og
risiko), hvilket kan utgjgre store forskjeller i periodisering ved lengre kontrakter.

3.3.4 En overordnet analyse av svakheter og mangler ved navaerende

inntektsfaringsstandarder

IAS 11 og IAS 18 har hovedsakelig blitt kritisert for, basert pa mal om realistiske regnskap som
gagner regnskapsbrukerne, manglende presis veiledning og vilkar. Veiledningen i standardene
som stadig er gjenstand for kritikk, er behandling av transaksjoner og kontrakter som inneholder
flere komponenter — eksempelvis kontrakter som inneholder bade varer og tjenester. Selv om
IAS 11 har noe veiledning for hvilke indikasjoner en skal hensynta ved segmentering av
komponenter, er veiledningen for identifisering fortsatt kritisert for & veere manglende (Deloitte,
2014, s. 4). Pa dette omradet har 1AS 18 ingen presis veiledning eller krav. Hverken IAS 11
eller IAS 18 gir presis veiledning for hvordan samlet transaksjonspris skal allokeres pa de ulike
komponentene i kontrakten — og som et resultat av dette, har selskaper anvendt veiledning i

andre standarder og regnskapssprak. Falgelig har dette resultert i ulik praksis.

Manglende veiledning og svakheter finner en ogsa i andre omrader av standardene. Collings
(2012) anfgrer blant annet at behandlingen av usikre vederlag, slik som incentivordninger, er
en svakhet i IAS 11 og IAS 18. Lasningene som standardene stort sett anfarer, vil utelukke
innregning av inntekt frem til vederlagets starrelse ikke lengre er usikker. Dette medfarer at
inntektsfaringen ikke ngdvendigvis gjenspeiler forventet samlet transaksjonspris — med mindre
det blir opplyst om den usikre posten i noteinformasjon. Ettersom standardene ofte opererer
med betegnelsen sannsynlig, uten a stille krav til metoder for beregning av sannsynligheten, vil
ikke regnskapsbrukerne ngdvendigvis fa informasjon om hva som ligger til grunn for

sannsynlighetsberegningen. En presis veiledning for hvordan selskaper skal estimere forventet
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vederlag, med tilhgrende noteinformasjon med opplysninger om beregningsgrunnlag, vil i

starre grad kunne gi anfgringer om fremtidig inntjening.

Som et resultat av manglende veiledning, benytter selskaper veiledningshierarkiet og ser pa
veiledningen i andre standarder og regnskapssprak — noe som er en av hovedarsakene til at
selskaper behandler lignende transaksjoner pa forskjellige mater. Eksempelvis, finner en i 1AS
18.1E19 kun én setning om hvordan innregning av spesialtilpasset programvare skal utferes —
der selskapet skal innregne inntekt fra utviklingen av programvaren lgpende, etter hvert som
programvaren ferdigstilles. 1 US GAAP, derimot, finner en ASC 985-605 Software Revenue
Recognition — som i motsetning til IAS 18, er sveert omfattende og detaljert. Ettersom
veiledningen i IAS 18 langt ifra dekker alle utfordringer knyttet til utvikling av spesialtilpasset
programvare, er det naturlig at flere programvareselskaper benytter denne veiledningen, og

falgelig bidrar dette til ulik praksis innad i denne bransjen.

Bade IAS 11 og IAS 18 er begge kritisert for manglende og upresise krav til noteinformasjon
(BDO, 20144, s. 6). Ettersom inntekter er en av de viktigste postene i regnskapet, vil manglende
noteinformasjon etter var mening — serlig i kombinasjon med manglende veiledning — svekke

regnskapsbrukernes anledning til & forsta inntekters starrelse og art.

Pa bakgrunn av ovennevnte svakheter og mangler, er det etter var mening hensiktsmessig a
utvikle en ny standard. Dette mener vi med hensyn til bade det a inkludere mer presis veiledning
for & gjare innregning og maling av inntekt mer konsekvent, i tillegg til & samle alt i én standard.
Slik vi ser det, vil to standarder og fire fortolkninger — i tillegg til veiledningen i US GAAP —
vaere et forstyrrende moment for & forsta hvor regnskapsprodusenter skal, eller bgr, innhente
veiledning. Det & kun matte forholde seg til én standard for veiledning, vil ogsa kunne medfare
at regnskapsbrukerne enklere kan tilegne seg relevant informasjon for & forsta selskapets
inntekter. Dersom IFRS 15 klarer & utbedre veiledningen slik at innregning og maling av
inntekter mer eller mindre utfgres konsekvent blant selskaper med lignende transaksjoner, vil

inntektsfaring etter IFRS i starre grad innfri regnskapsbrukernes informasjonsbehov.

3.4 IFRS 15 Inntekt fra kontrakter med kunder

| kapittel 3.4 blir den nye inntektsfagringsstandarden IFRS 15 gjennomgatt - innledningsvis ved
a beskrive utviklingen av standarden, etterfulgt av en ngyere gjennomgang av innregnings- og
malingsregler. Til slutt blir krav til presentasjon i regnskapet og noteinformasjon, samt

implementerings- og overgangsregler, presentert.
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3.4.1 Utviklingen av den nye inntektsfgringsstandarden

Fellesprosjektet mellom IASB og FASB om en ny og felles inntektsfgringsstandard, som IASB
kaller IFRS 15 og FASB kaller Topic 606 — begge med felles navn Revenue From Contracts
With Customers — startet i juni 2002 (Deloitte, 2016b). | 2008 publiserte IASB et diskusjons-
notat der de overordnede omradene rundt standarden ble presentert, inkludert femstegs-
modellen, i tillegg til fokus pa kontrakter og kontroll (IFRS 15.BC4-BC6). Diskusjonsnotatet
farte til mer enn 200 kommentarbrev, hvilket resulterte i et hgringsutkast i 2010 med enkelte
reviderte paragrafer og definisjoner. 1 2011 ble enda et hgringsutkast publisert, og etter totalt
1350 svar pa de to haringsutkastene (IFRS 15.BC7, BC11) ble IFRS 15 utgitt av IASB i mai
2014.

IASB og FASB satte sammen en gruppe, Joint Transition Resource Group for Revenue
Recognition (TRG), for & kunne ha et tettere samarbeid mellom dem selv som standardsettere
og interessenter i utviklingen av standarden. Gjennom TRG har IASB tentativt besluttet a
foresla malrettede endringer i IFRS 15. For at regnskapsprodusentene skulle kunne forberede
seg godt innen ikrafttredelsesdato, utstedte IASB et nytt hgringsutkast i mai 2015 for a fa
tilbakemeldinger fra interessenter om det var gnskelig at ikrafttredelsesdatoen ble utsatt fra
1. januar 2017 til 1. januar 2018 (Deloitte, 2015). 11. september 2015 ble det besluttet at ny
effektiv ikrafttredelsesdato er 1. januar 2018. Fgr endelig revidert standard ble publisert,
utstedte IASB et nytt hgringsutkast i juni 2015 for a fa tilbakemeldinger pa enkelte punkter.

| april 2016 ble endelige avklaringer til standarden publisert, og falgelig anses den na som
komplett (Deloitte, 2016c¢). | falge Deloitte (2016d) antas IFRS 15 a bli godkjent av EU tidligst
i lgpet av tredje kvartal 2016, mens de endelige avklaringene forventes a bli godkjent tidligst i

lopet av farste kvartal 2017.

3.4.2 Formalet med den nye inntektsfgringsstandarden

Formalet med IFRS er ifglge IASB (IFRS 15.IN4-IN6) & gjere standarden mer robust og for a
gi regnskapsbrukerne mer nyttig informasjon. De navarende inntektsfgringsstandardene,
illustrert i venstre boks i figur 3.1, bestar av totalt 77 sider — inkludert vedlegg. IFRS 15 bestar
av i underkant av 350 sider — inkludert vedlegg (BDO, 20144, s. 5). US GAAP bestar, som
nevnt, av mer enn 200 separate uttalelser som regulerer inntektsfering. IASB nevner i IFRS
15.IN4 at dette er et av formalene med IFRS 15, altsa & gi mer detaljert og presis veiledning
enn det IAS 11 og IAS 18 gjer, og a gjere inntektsfaringen noe mindre regelbasert enn den er i

USA per dags dato — ettersom dette har medfert noe ulik regnskapsfaringspraksis.
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IAS 11  Anleggskontrakter
IAS 18  Driftsinntekter

IFRIC 13 Kundelojalitetsprogrammer
IFRIC 15 Avtaler om bygging av fast eiendom ———> | IFRS 15 Inntekt fra kontrakter med kunder

IFRIC 18 Overfaring av eiendeler fra kunder
SIC-31 Driftsinntekter - byttehandel vedrgrende reklametjenester

Figur 3.1: Oversikt over hvilke standarder og fortolkninger som IFRS 15 erstatter

Ved a gi bedre veiledning, er malet til IASB a fjerne inkonsekvent innregning og maling av
inntekter, og dermed tilfare bedre grunnlag for & sammenligne selskaper innad i samme bransje
og over ulike landegrenser (IFRS 15.IN5). I tillegg vil mer omfattende krav til noteinformasjon
gi en bedre forstaelse av inntektene, slik at investorer og andre regnskapsbrukere kan gjgre mer
rasjonelle beslutninger basert pa finansregnskapene (IFRS 15.BC482).

3.4.3 Innledende begrepsavklaringer

Far endringer i innregning og maling av inntekt i IFRS 15 blir redegjort for, ses det i dette
delkapittelet neermere pa et utvalg av overordnede begreper som benyttes gjennomgaende i
standarden.

Inntektsbegrepet (“income”, inntekt og "revenue”, driftsinntekt) er i IFRS 15 (Appendix A)
sammenfallende med definisjonen av begrepene i det konseptuelle rammeverket til IASB og i
IAS 18. Innregning av inntekt etter IFRS 15 vil kun vaere mulig nar det foreligger en kontrakt
med en kunde (IFRS 15.BC19). Falgelig vil eksempelvis mottatt utbytte, donasjoner, og
endringer i eiendelers virkelige verdier, ikke lenger dekkes av standarden — men eksempelvis
av IFRS 9 Finansielle instrumenter (IFRS 15.BC28). Vilkar om kontrakt eksisterte ikke i
IAS 18, men indirekte i IAS 11 gjennom definisjon av anleggskontrakt (se delkapittel 3.3.1).
IFRS 15 har gjort kravet mer generelt, slik at det ikke lengre skilles mellom inntekt slik som
med IAS 11 og IAS 18. En kontrakt defineres na som en avtale mellom to eller flere parter som
danner rettigheter og plikter som kan handheves rettslig (IFRS 15 Appendix A; IFRS 15.10).
En kunde defineres som den parten som har dannet kontrakt med et selskap vedrgrende
ervervelse av varer eller tjenester som er en del av selskapets ordinere vare- eller tjenestetilbud,
i bytte mot et vederlag (IFRS 15 Appendix A).

3.4.4 Innregning og maling: Femstegsmodellen

Formalet med femstegsmodellen er a innregne inntekt pa en slik mate at den avtalte

overfgringen av varer eller tjenester til kunden, blir gjenspeilet i belgpet som selskapet forventer
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a motta i bytte mot disse varene eller tjenestene (IASB, 2014). Dette formalet blir ivaretatt ved

at modellen fastslar nar inntektsfaringen skal skje, og hvor mye som skal inntektsfares.

Avhengig av om enkelte vilkar er oppfylt, skjer inntektsfaringen over tid (lgpende avregning),
eller pa ett bestemt tidspunkt. Dersom inntektsfaringen skjer over tid, skal inntektsfgringen
reflektere selskapets overfaring til, eller ferdigstillelse av, eiendelen. Dersom inntektsfgringen

foregar pa ett bestemt tidspunkt, skal tidspunktet for inntektsfgringen vere nar kontroll av varer

og tjenester er overfart til kunden (KPMG, 20144, s. 2). Med kontroll menes & kunne ha direkte
bruk av, og oppnaelse av betydelige fordeler fra, eiendelen (IFRS 15.33).

Tidspunkt for inntektsfaringen behandles i steg 1, steg 2 og steg 5 i modellen, mens steg 3 og
steg 4 i modellen tar for seg maling av inntekt, det vil si belgpskvantifisering. Stegene i

modellen er presentert i figur 3.2 nedenfor:

Steg 1: Identifisere kontrakter med kunder
L Steg 2: Identifisere leveringsforpliktelser
L Steg 3: Fastsette transaksjonspris I
L. Steg 4: Allokere transaksjonsprisen pad leveringsforpliktelsene I
) N Steg 5: Inntektsfore ved oppfyllelse av leveringsforpliktelsene
Tidfesting | M Maling

Figur 3.2: Stegene i femstegsmodellen

Femstegsmodellen inneholder mange nye begreper, men den innehar ogsa kjente momenter og
metoder fra tidligere standarder. | det falgende presenteres stegene i femstegsmodellen med
fokus pa de mest sentrale endringene for hvordan regnskapsprodusenter skal innregne og male
inntekt, sammenlignet med naveerende inntektsfaringsstandarder. 1 de tilfeller der momenter fra
tidligere standarder inngar som en del av denne presentasjonen, kommenterer vi der vi finner
det hensiktsmessig. | kapittel 4, analysekapittelet, vil disse endringene i starre grad bli belyst

og analysert.

3.4.4.1 Steg 1: Identifisere kontrakter med kunder

Farste steg i femstegsmodellen er & identifisere kundekontrakten(e). Kontrakter kan bli skrevet,
uttalt muntlig eller implisert av selskapets vanlige praksis (IFRS 15.9). | enkelte tilfeller er to
eller flere kontrakter sammenslatt og regnet som én kundekontrakt. Uavhengig av om
kontrakten er sammensatt eller ikke, ma en kundekontrakt oppfylle samtlige fglgende vilkar for
at IFRS 15 kan benyttes: (1) Kontrahentene, det vil si kunden og selskapet, har godkjent
kontrakten; (2) kontrahentenes rettigheter vedrgrende transaksjonen av varene eller tjenestene,
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kan identifiseres; (3) betalingsvilkarene for varene eller tjenestene som skal bli overfart, kan
bli identifisert; (4) kontrakten har kommersiell substans, noe som innebearer at risikoen,
tidspunktet og fremtidige kontantstremmer forventes a endre seg pa grunn av kontrakten; og
(5) det er sannsynlig at selger vil motta vederlaget for varene eller tjenestene (IFRS 15.9). |
sannsynlighetsvurderingen i vilkar 5, skal selskapet vurdere kundens evne og vilje til & innfri
betalingsforpliktelsen pa forfallstidspunktet. Dette vilkaret eksisterer ogsa i gjeldende
inntektsfaringsstandarder, men det fremkommer ikke eksplisitt — som under IFRS 15. Formalet
med dette vilkaret er & forhindre at femstegsmodellen benyttes pa problematiske kontrakter som

resulterer i et behov for reversering av tidligere inntektsfering.

Dersom kontrakten, ved tidspunktet for kontraktsinngaelse, oppfyller vilkar 1 til vilkar 5
ovenfor, behgver ikke selskapet & vurdere hvorvidt vilkarene fortsatt er oppfylt eller ikke — med
mindre det er en indikasjon pa en (1) vesentlig endring i kontrahentenes forretningsmessige
oppfatning — for eksempel likviditetsstatus — av hverandre, eller (2) en indikasjon pa vesentlig
endring i andre relevante forhold (IFRS 15.13). Dersom en kundekontrakt ikke oppfyller
vilkarene, og selskapet mottar betaling fra denne kunden, utsettes inntektsfgringen inntil
vilkarene er oppfylt (IFRS 15.15,16). | de tilfeller dette forekommer, skyldes det som regel at

vilkar 5 ikke er oppfylt, ettersom vilkar 1 til vilkar 4 ofte er tilstede.

Samlet behandling av kontrakter

Femstegsmodellen er i utgangspunktet beregnet for enkeltstdende kontrakter. Den kan,
imidlertid, ogsa anvendes pa flere kontrakter samlet dersom kontraktene har like karakteristika
og det med rimelighet kan forventes at utfallet av & behandle kontraktene samlet, ikke gir
vesentlig forskjellige regnskapsmessige verdier sammenlignet med separat behandling av
kontraktene (IFRS 15.4). To eller flere kontrakter skal, imidlertid, behandles samlet dersom (1)
de ble inngatt i samme tidsrom, med samme kunde eller med relaterte parter til denne kunden,
og (2) dersom minst ett av fglgende vilkar er oppfylt (IFRS 15.17): (a) Kontrakten er forhandlet
som en pakke med ett kommersielt formal; (b) vederlagsbelgpet for den ene kontrakten
avhenger av prisen eller leveransen av den andre kontrakten; eller, (c) de kontraktsfestede
varene eller tjenestene utgjar én enkelt leveringsforpliktelse (se steg 2). Disse vilkarene er

formulert noe annerledes enn vilkarene i IAS 11.9 - men er i hovedsak sammenfallende.
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Kontraktsendringer

Ved endringer i kontrakter, skal kontrakten behandles separat dersom endringene medfarer (1)
en gkning i kontraktsfestede uavhengige varer eller tjenester som resulterer i et stgrre kontrakts-
omfang, og (2) denne gkningen medfarer en hgyere vederlagspris som reflekterer selskapets
frittstdende vare- eller tjenestesalgspriser for det gkte kontraktsomfanget (IFRS 15.20). Dersom
disse vilkarene ikke er oppfylt, skal kontraktsendringene behandles pa et fremtidig tidspunkt
eller endres med tilbakevirkende kraft ved & endre regnskapsfgringen av den gjeldende
kundekontrakten (IFRS 15.21). Sistnevnte behandling avhenger av om de gjenverende varene
eller tjenestene som skal ytes, etter at kontraktsendringen har funnet sted, er uavhengige fra den
delen av kontrakten som allerede er oppfylt. IAS 18 gir ingen veiledning for hvordan en skal
behandle kontraktsendringer, mens IAS 11 har enkle krav — som at endringen sannsynligvis

medfgrer til driftsinntekter, og at disse inntektene kan males palitelig.

Eksempel: | Kontraktsendringer ‘ PwC (2014a, s. 2-18, 2-19)
Selskap Z inngar en kontrakt med en kunde om 3 selge ti varer for NOK 2 000 (NOK 200 per vare).

Varene er vurdert til 4 veere uavhengige (se neste delkapittel) og blir overfgrt til kunden i lgpet av en
seksmanedersperiode. Partene gjgr en endring i kontrakten i fjerde méned om 3 selge fem ekstra
varer for NOK 190 hver, hvilket tilsvarer frittstaende salgspris.

Ettersom kontraktsendringen mgter de to kriteriene i IFRS 15.20, skal kontraktsendringen

behandles som en separat kontrakt, og endringen vil ikke pdvirke eksisterende kontrakt.
Selskap Z inngar en ny kontrakt med en annen kunde om & levere tjenester i tre ar for NOK 150 000
(NOK 50 000 per ar, hvilket tilsvarer frittstiende salgspris). I slutten av fgrste kontraktsar, avtaler
partene om a endre kontrakten slik den arlige kontraktsprisen for de to gjenvaerende arene tilsvarer
NOK 46 000 per ar, mot at kunden forlenger kontrakten i tre ekstra ar for NOK 44 000 per ar.

Fordi kontraktsendringen ikke medfarer en gkning i omfang som reflekterer den frittstdende

salgsprisen, skal endringen ikke behandles som en separat kontrakt.

3.4.4.2 Steg 2: Identifisere leveringsforpliktelser

| steg 2 skal det, ved tidspunktet for kontraktinngaelse, avgjeres om leveringsforpliktelsene skal
behandles separat — noe som er tilfellet dersom den varen, tjenesten, eller pakken av varer eller
tjenester som inngdr i kontrakten, er uavhengig ("distinct") (IFRS 15.22 og BC95). En
leveringsforpliktelse (“performance obligation”) defineres som en kontraktsfestet avtale om en
overfaring mellom kunden og selskapet. Overfgringen utgjer enten en uavhengig vare eller
tjeneste, en uavhengig pakke av varer eller tjenester, eller en serie av uavhengige varer eller

tjenester som er hovedsakelig like og har samme overfgringsmgnster til kunden (IFRS 15

Appendix A). Med samme overfgringsmgnster (“pattern of transfer") menes en serie av
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uavhengige varer eller tjenester med hovedsakelig like karakteristika, der hver uavhengige vare
eller tjeneste i serien er en leveringsforpliktelse over tid, og, det benyttes samme metode til &
avgjere om leveringsforpliktelsen for hver uavhengige vare eller tjeneste i serien, er oppfylt

(IFRS 15.23). En vare eller tjeneste er uavhengig dersom (1) kunden kan ha individuell nytte
av den, alene eller sasmmen med andre ressurser som er tilgjengelige for kunden, og (2) dersom

den kan identifiseres separat fra andre forhold i kontrakten (IFRS 15.27). En indikasjon pa at

en vare eller tjeneste gir individuell nytte for kunden, er at selskapet selger tilsvarende varer
eller tjenester separat (IFRS 15.29). Vilkaret om separat identifisering er aktuell i de tilfeller
der kontrakten inneholder flere varer og/eller tjenester. I slike tilfeller vil separat identifikasjon
here sammen med separat risiko: Dersom selskapet finner at risikoen for a overholde
forpliktelsen om overfaring av en bestemt vare eller tjeneste, er en risiko som ikke kan separeres
fra risikoen som er knyttet til overferingen av andre varer eller tjenester i kontrakten, er ikke
den bestemte varen eller tjenesten uavhengig (IFRS 15.BC103, BC105). En indikasjon pa at en
vare eller tjeneste lar seg identifisere separat, er at kunden kan kjgpe tilleggsproduktet eller
tjenesten uten at andre varer eller tjenester i kontrakten blir pavirket (IFRS 15.29).

En kontrakt kan inneholde flere leveringsforpliktelser som oppfylles pa ulike tidspunkt.
Gjennom vurderingen av leveringsforpliktelser, sikrer steg 2 at inntektsfaringen skjer i takt med
overfaringen til kunden (Kvifte & Puri, 2014).

En leveringsforpliktelse skal ogsa behandles separat dersom en serie av uavhengige varer eller
tjenester med hovedsakelig like karakteristika, har samme overfgringsmenster til kunden.
Dersom den kontraktsfestede varen eller tjenesten ikke er uavhengig, skal selskapet kombinere
den varen eller den tjenesten med andre kontraktsfestede varer eller tjenester, inntil selskapet
identifiserer en pakke av uavhengige varer eller tjenester (IFRS 15.30). | enkelte tilfeller kan
dette resultere i at selskapet behandler samtlige kontraktsfestede varer og tjenester som én
enkelt leveringsforpliktelse. Fremgangsmaten for & identifisere leveringsforpliktelser, og

behandlingen av disse, illustreres i figur 3.3 nedenfor.
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Kan kunden nyttiggjore seg av Er det mulig a separere

Erdetfiere den bestemte varen/tjenesten den t.>estemte
varer/tjenesteri alene - eventuelt sammen med varen/tjene.sten fra.
S allerede tilgjengelige ressurser? andre forpliktelser i
kontrakten?
Kombiner den bestemte varen/tjenesten
Behandle som én enkelt med andre varer/tjenester, inntil en Regnskapsfor
transaksjon pakke av uavhengige varer/tjenester er  leveringsforpliktelsen separat

identifisert

Figur 3.3: Identifisering av leveringsforpliktelser og behandlingen av disse

Eksempel:  Identifisering av leveringsforpliktelser ‘ KPMG (2015, s. 938-939)

Identifisering av én enkelt leveringsforpliktelse: Selskap X inngar en avtale om a designe og bygge
et sykehus. X er ogsa ansvarlig for forvaltning av omradet rundt sykehuset, og X identifiserer her ulike
varer og tjenester som inngar i kontrakten - eksempelvis rgrlegger- og elektrikerarbeid. X mener at
forste vilkar er oppfylt og at kunden kan dra individuell nytte av forvaltningstjenestene ettersom disse
tjenestene kan kjgpes separat. Dog anslar X at forvaltningstjenestene ikke kan identifiseres separat fra
de gvrige elementene i avtalen (annet vilkar), ettersom tjenestene utgjgr en vesentlig del av sykehuset

som skal tilvirkes. Fglgelig behandles kontrakten som én leveringsforpliktelse.

Identifisering av flere enn én leveringsforpliktelse i en kontrakt: Selskap Y inngar en kontrakt om
a selge en datamaskin til en kunde. Kontrakten medfgrer at Y skal gjennomfgre en standard installasjon
av datamaskinen - en tjeneste som ogsa tilbys av andre aktgrer i bransjen. Ogsa i dette tilfellet anses
bade datamaskinen og installasjonen a gi individuell nytte til kunden, ettersom datamaskinen kan
nyttiggjgres med installasjon utfgrt av andre aktgrer, og at installasjonen kan nyttiggjgres med
datamaskinen. Ettersom kunden ikke er avhengig av at Y utfgrer installasjonen, og fordi installasjonen
er standardisert og ikke spesialtilpasset etter kundens behov, er ogsa annet vilkar oppfylt - og selskap

Y identifiserer derfor to leveringsforpliktelser; datamaskinen og installasjonen.

3.4.4.3 Steg 3: Fastsette transaksjonspris

| steg 3 fastsettes transaksjonsprisen. Med transaksjonspris menes det vederlagsbelgpet som
selskapet forventer a bli tilgodesett i bytte mot overfaringen av de kontraktsfestede varene eller
tjenestene til kunden, ekskludert belgp som er samlet inn pd vegne av tredjeparter — for
eksempel underleverandgrer til selskapet (IFRS 15 Appendix A). Transaksjonsprisen er med
andre ord det samme som det forventede vederlaget fra kunden. Transaksjonsprisen kan, i

mange tilfeller, veere uproblematisk a fastsette. Dette gjelder sarlig nar prisen er fast og nar
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selskapet mottar betaling idet varen eller tjenesten overferes til kunden (Rosenblad, 2014,

s. 26). Det er imidlertid flere elementer som kan gjare denne fastsettelsen utfordrende.

Ved fastsettelse av transaksjonsprisen skal selskapet vurdere vilkarene i kontrakten og
selskapets ordinere forretningspraksis (IFRS 15.47). Estimatet pa transaksjonsprisen pavirkes
av vederlagets art, overfaringstidspunkt, belgp, og en rekke andre forhold (IFRS 15.48). Disse
kontraktsmessige forholdene, som selskapet ma vurdere nar det skal fastsette transaksjons-
prisen, er effekten av eventuelle (1) variable vederlag, (2) vesentlige finansieringselementer,

(3) ikke-moneteere vederlag, og (4) vederlag som overfares til kunden (IFRS 15.48).

Variable vederlag

Variable vederlag, som for eksempel rabatter, prestasjonsbonuser og refusjoner (IFRS 15.51),
kan estimeres etter forventet verdi-metode eller mest sannsynlige belgps-metode — avhengig av
hvilken metode selskapet anser for a reflektere det reelle vederlaget (IFRS 15.53). Forventet
verdi-metode er summen av sannsynlighetsvektede belgp fra selskapets potensielle vederlag
(IFRS 51.53a). Denne metoden reflekterer alle mulige vederlagsutfall, der vederlagene vektes
med tilhgrende sannsynlighet for realisasjon (IFRS 15.BC196), og kan veere godt egnet i de
tilfeller der selskapet har mange kontrakter med av ulik karakter (IFRS 15.53a).
Mest sannsynlige belgps-metode, derimot, identifiserer det vederlaget med tilhgrende belgp
som har stgrst sannsynlighet for & utgjere det faktiske vederlaget (IFRS 15.BC200) — og
metoden kan dermed vere velegnet til & estimere det variable vederlaget i de tilfeller der
kontrakten kun har to ulike vederlagsutfall (IFRS 15.53b). Et eksempel pa sistnevnte, kan veere
en kontrakt med en prestasjonsbonus som kun gis dersom selskapet oppnar bestemte vilkar i

forbindelse med leveringen av leveranseforpliktelsen.

For at det variable elementet skal kunne inkluderes i transaksjonsprisen, ma det imidlertid vaere
sveert sannsynlig at det ikke skjer en vesentlig reversering av estimert inntekt i fremtiden
(IFRS 15.56). Hva som er svaert sannsynlig, er ikke eksplisitt definert i standarden, men det
fremgar imidlertid flere faktorer som kan indikere fremtidig reversering av inntekt
(IFRS 15.57): Eksempler pa slike faktorer er markedsvolatilitet, uendret kortsiktig forventning
av usikkerhet knyttet til vederlaget, begrenset erfaring (fra selskapets side) med lignende
kontrakter, lite verdifull erfaring (i estimeringsgyemed) med lignende kontrakter, tilbud av et
bredt utvalg av spesialpriser, endringer i betalingsvilkarene for lignende kontrakter, og mange
muligheter for hvilket belgp vederlaget skal utgjegre (IFRS 15.57a-¢). Listen av faktorer er ikke

uttammende, og indikatorene er ikke absolutte beskrivelser for hvorvidt en reversering er sveert
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sannsynlig eller ikke. | de tilfeller der selskapet ikke klarer & konkludere med at det er sveert
sannsynlig at en endring i estimatet av det variable vederlaget ikke vil medfere en vesentlig
inntektsreversering, utgjer det variable vederlaget en liten del av det totale vederlaget
(EY, 2015c, s. 20).

Eksempel: ‘ Behandling av variable vederlag ‘ PwC (2014a, s. 4-5, 4-9)
Selskap Y har to kontrakter - kontrakt 1 og kontrakt 2 - med to ulike kunder. Kontrakt 1 utgjgr

tilvirkning av en eiendel for NOK 100, samt en prestasjonsbonus pa NOK 50 dersom eiendelen leveres
for et gitt tidspunkt, NOK 25 dersom den leveres pa det gitte tidspunktet og ingen bonus dersom
leveringen skjer etter det gitte tidspunktet. Y har flere erfaringer med lignende tilvirkningskontrakter,
og benytter derfor forventet verdi-metode. Y beregner at de har fullfgrt lignende kontrakter far gitt
tidspunkt i 70 % av tilfellene og pd gitt tidspunkt i 20 % av tilfellene. Fglgelig registrerer V en
transaksjonspris pa NOK 140 (= [NOK 150 * 70 %] + [NOK 125 * 20 %] + [NOK 100 * 10 %]).

Kontrakt 2 bestar av a selge en tomt til en eiendomsutvikler for NOK 500 000, samt 5 % av et eventuelt
fremtidig salg av tomten - forutsatt at fremtidig salgspris overstiger NOK 800 000. Y vet at det rader
stor usikkerhet knyttet til etterspgrselen i eiendomsmarkedet, og at usikkerheten er utenfor selskapets
kontroll. Kunden har heller ingen umiddelbare planer om & selge tomten, noe som ikke reduserer
usikkerheten. Fglgelig kan den usikre (variable) delen av vederlaget ikke inkluderes i den totale
transaksjonsprisen, ettersom det ikke er sveaert sannsynlig at det ikke vil skje en vesentlig reversering
av innregnet inntekt. Y vil derfor matte vente til et eventuelt salg skjer, med mindre usikkerheten

fjernes, slik at sannsynlighetsbetingelsen oppfylles.

Vesentlige finansieringselementer

Selskapet har et vesentlig finansieringselement dersom det avtalte tidspunktet for betaling av
vederlaget gir selskapet, eller kunden, en betydelig finansieringsfordel (IFRS 15.60). 1 slike
tilfeller skal selskapet inntektsfgre naverdien av vederlaget, og finansieringselementet skal
presenteres separat fra inntektsferingen i resultatregnskapet (IFRS 15.65). Naverdien av
vederlaget inntektsferes som inntekt ved oppfyllelse av leveringsforpliktelsen og
finansieringselementet inntektsfares som renteinntekt (rentekostnad ved forskuddsbetaling)
over finansieringsperioden (Kvifte & Puri, 2014). Dersom det er ett ar eller mindre mellom

leveranse- og betalingstidspunktet, er naverdibehandlingen valgfri (IFRS 15.63).

Eksempel: ‘ Vesentlige finansieringselementer ‘ (KPMG, 2015, s. 944)

Selskap Z inngar en kontrakt med en kunde om a tilvirke og levere en eiendel. Z avgjgr at kontrakten
inneholder én uavhengig leveringsforpliktelse, hvor kontroll over eiendelen overfgres til kunden om
to ar - og inntekt blir fglgelig innregnet ved leveringstidspunktet. Z og kunden blir enige om en

transaksjonspris pd NOK 800, som betales ved inngdelse av kontrakten.
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Som fglge av tre holdepunkter, avgjgr Z at avtalen om betaling utgjgr et vesentlig finansierings-
element; (1) det er en vesentlig tidsperiode mellom betaling og levering av eiendelen, (2) eiendelen
selges ordineert til en hgyere pris nar kunden betaler ved levering og (3) at forskuddsbetalingen i sin

helhet relateres til leveringsforpliktelsen.

Zvurderer at diskonteringsrenten tilsvarer 12 % ut ifra kredittkarakteristika. Fglgelig blir NOK 1 000
(= 800 * 1,12%) innregnet som inntekt ved overlevering, og NOK 200 blir innregnet som rente-

kostnad i tilvirkningsperioden.

Ikke-moneteere vederlag

Ikke-moneteere vederlag skal vurderes til virkelig verdi (IFRS 15.66). Dersom virkelig verdi
vanskelig lar seg estimere, skal vederlaget estimeres indirekte ved & bruke den kontraktsfestede

varen eller tjenesten sin frittstaende salgspris som referanseverdi (IFRS 15.67).

Vederlag som overfgres til kunden

Eksempler pa vederlag som overfares, eller forventes overfgrt til kunden, er kundekreditt,
rabattkuponger, gratisprodukter og gavekort (IFRS 15.70). Dersom vederlaget gjelder en
uavhengig vare eller tjeneste, behandles det pa samme mate som ordinaere Kjgp. For varer og
tjenester som ikke er uavhengige, skal vederlaget inntektsfares som en reduksjon i transaksjons-

prisen — og dermed ogsa en reduksjon i salgsinntektene.

3.4.4.4 Steg 4: Allokere transaksjonsprisen pa leveringsforpliktelsene

Dersom leveringsforpliktelsene i en kontrakt oppfylles pa samme tidspunkt, er vurderingen for
periodisering av inntekt sjeldent kompleks fordi den totale transaksjonsprisen inntektsfares pa
ett tidspunkt — som regel ved levering (Kvifte & Puri, 2014, s. 22). | de tilfeller der leverings-
forpliktelsene i en kontrakt oppfylles pa ulike tidspunkt, ma det velges en passende
periodiseringsprofil, og steg 4 angir hvordan selskapet skal allokere transaksjonsprisen pa hver
av leveringsforpliktelsene. Dette skal gjares pa en slik mate at den allokerte prisen avspeiler
vederlagsbelgpet som selskapet forventer a bli tilgodesett (IFRS 15.73) — noe som oppfylles
ved a allokere transaksjonsprisen, basert relativ andel av tilhgrende frittstaende salgspriser, pa
de uavhengige leveringsforpliktelsene i kontrakten (IFRS 15.74).

Estimering av salgspris

Dersom en frittstdende salgspris ikke er direkte observerbar, ma selskapet estimere salgsprisen
basert pa annen tilgjengelig informasjon (IFRS 15.78). Til dette foreslar standarden bruk av;

(1) tilpasset-markedsvurdering-metoden, der selskapet bestemmer den frittstaende salgsprisen
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basert pa betalingsviljen for de bestemte varene eller tjenestene i det markedet selskapet
vanligvis operer; (2) forventet-kost-pluss-margin-metoden, der selskapet bestemmer den
frittstdende salgsprisen basert pa de forventede kostnadene for ferdigstillelse av forpliktelsen,
pluss en fortjenestemargin; eller (3) residualmetoden, der selskapet estimerer en frittstaende
salgspris for en vare eller tjeneste ved a ta utgangpunkt i totalprisen for transaksjonen, fratrukket
de observerbare frittstdende salgsprisene for de andre varene og tjenestene i kontrakten
(IFRS 15.79; IFRS 15.BC270). Fortjenestemarginen i forventet-kost-pluss-margin-metoden
skal tilsvare den marginen selskapet har pa lignende varer og tjenester (Kvifte & Puri, s. 22),
og residualmetoden er kun tillatt dersom salgsprisen er serlig variabel eller usikker. Selskapet
kan anvende én, eller en kombinasjon, av metodene — eller andre metoder. Uavhengig av valgt
metode, ma selskapet sgrge for at metodevalget er i samsvar med formalet om & allokere
transaksjonsprisen basert pa frittstaende salgspriser. Figur 3.4 illustrerer hvordan selskapet

fastsetter frittstaende salgspriser.

Allokering basert pa relativ andel av fritstdende salgspriser

Leveringsforpliktelse 1 Leveringsforpliktelse 2 Leveringsforpliktelse 3

Er observerbare priser tilgjengelig?

JA "NEI

/ Y \

Tilpasset-markedsvurdering- Forventet-kost-pluss-margin-

metoden oiolon Residualmetoden

Figur 3.4: Fastsettelse av frittstaende salgspriser

Allokering av rabatter og variable vederlag

Dersom en transaksjonspris omfatter en rabatt eller et variabelt vederlag, vil ikke ngdvendigvis
alle leveringsforpliktelser bli bergrt av allokeringen av rabatten eller det variable vederlaget.
Dersom rabatten relaterer seg til flere enn én, men ikke alle, leveringsforpliktelsene i
kontrakten, skal rabatten allokeres pa alle leveringsforpliktelsene i kontrakten (IFRS 15.81).
Dette er en konsekvens av at selskapet har allokert de aktuelle frittstdende salgsprisene pa hver
leveringsforpliktelse i kontrakten. Unntaket fra nar rabatten skal allokeres pa alle leverings-
forpliktelsene, er nar hele rabatten relaterer seg til én eller flere, men ikke alle, leverings-

forpliktelsene i kontrakten — samtidig som falgende vilkar er oppfylt: (1) de uavhengige varene
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eller tjenestene i kontrakten selges regelmessig av selskapet som separate leveranse, (2) noen
av de uavhengige varene eller tjenestene i kontrakten selges regelmessig av selskapet som
pakker, og disse pakkene selges til rabatterte priser sammenlignet med de frittstaende salgs-
prisene til varene eller tjenestene som utgjer pakken, og (3) rabatten som gis til disse pakkene
er hovedsakelig den samme som den rabatten som er gitt i kontrakten, og denne rabatten kan
knyttes til leveranseforpliktelsen(e) i kontrakten (IFRS 15.82).

Eksempel: | Allokering av vederlag

Selskap X inngédr en kontrakt med en kunde om salg av en eiendel og tilhgrende service i seks
maneder. Pakkeprisens palydende er NOK 800, men eiendelen kan kjgpes separat for NOK 850 og
servicen for NOK 25 per maned. X gjgr en uavhengighetsvurdering, og fastslar at eiendelen og den
tilhgrende servicen er uavhengige. Transaksjonsprisen (NOK 800) vil etter IFRS 15 allokeres pa

eiendelen og servicen slik:

Leveringsforpliktelse = Frittstiende salgspris Relativandel : Allokert vederlag

Eiendel | NOK 850 85 %? NOK 6803
Service | NOK 1501 15 %? NOK 1203
Sum | NOK1000 100 % NOK 800

UTREGNINGER: 1:NOK25*6
2: (INOK 850] / [NOK 1 000]) , ([NOK 150] / [NOK 1 000])
3: (85 % * NOK 800) , (15 % * NOK 800)

Variable vederlag skal allokeres pa en enkelt leveringsforpliktelse dersom (1) vilkarene for a
motta det variable vederlaget er direkte knyttet til oppfyllelsen av én bestemt leverings-
forpliktelse, og (2) dersom den allokerte prisen avspeiler vederlagsbelgpet som selskapet
forventer a bli tilgodesett (IFRS 15.85).

3.4.4.5 Steg 5: Inntektsfgre ved oppfyllelse av leveringsforpliktelsene

Steg 5 er det siste steget i femstegsmodellen, og angir tidspunktet selskapet skal innregne
inntekt fra sine leveringsforpliktelser — noe som skal skje nar selskapet oppfyller en leverings-
forpliktelse (IFRS 15.31). Leveringsforpliktelsen er oppfylt idet den kontraktsfestede varen
eller tjenesten er overfgrt til kunden, noe som er tilfellet nar overfgringen av den tilhgrende
kontrollen har funnet sted. Inntektsfaringen kan enten skje over tid, eller pa ett bestemt
tidspunkt (IFRS 15.32).

Overfgring av kontroll

Etter IFRS 15 regnes bade varer og tjenester som eiendeler. Tjenester kan ha en kortvarig
levetid, men regnes likevel for a vaere en eiendel den tiden tjenesten ble levert og brukt. Kontroll
over eiendelen innebaerer at (1) kunden kan bestemme hvordan eiendelen skal brukes og (2) at
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kunden kan tilegne seg de gjenvaerende fordelene fra eiendelen (IFRS 15.33). Dersom kontroll
foreligger, kan kunden, med andre ord, forhindre andre selskaper fra a avgjare hva eiendelen
skal brukes til, samt forhindre dem i a tilegne seg fordeler fra eiendelen. Med bestemme menes
kundens rett til & anvende eiendelen, tillate andre selskaper & anvende eiendelen, eller nekte
andre selskaper & anvende eiendelen (IFRS 15.BC120b). Med fordeler menes eiendelens
tilhgrende potensielle kontantstrem — altsa innstramninger eller besparelser i utstramninger.
Disse fordelene kan tilegnes pa mange ulike mater, bade direkte og indirekte, eksempelvis ved
a bruke, konsumere, kaste, selge, bytte, pante eller besitte, eiendelen (IFRS 15.BC120c).
Kontrollvilkaret kan, avhengig av kontrakten, oppfylles under eller etter produksjon av
eiendelen (IFRS 15.BC120a).

Perspektivet for nar kontroll overfares, skal ses fra kundens perspektiv, altsa tidspunktet for nar
kunden overtar kontrollen over eiendelen, og ikke fra selskapet som selger eiendelen (IFRS
15.BC121). Til tross for at resultatet ofte blir det samme uavhengig av perspektiv, vil kontroll-
overfaringen sett fra kunden sitt perspektiv minimere risikoen for at det selgende selskapet
innregner inntekt fra underliggende aktiviteter som ikke sammenfaller med overfaringen av

varen eller tjenesten.

For enkelte kontrakter, spesielt tjenestekontrakter og langsiktige tilvirkningskontrakter, kan
vurderingen av kontrolloverfgringen vare vanskelig. For tjenester skyldes dette typisk at
tjenesten konsumeres samtidig som den blir levert og saledes aldri blir registrert som en eiendel
hos kunden, mens det for langsiktige tilvirkningskontrakter gjerne er uklart hvorvidt kontrollen
er overfart for eiendeler som delvis er ferdige. Det ble derfor vurdert om det skulle gis separate
retningslinjer for eksempelvis tjenestekontrakter. IASB besluttet i stedet a gi fyldige
retningslinjer for nar leveringsforpliktelsen anses for oppfylt — altsa nar (kontroll over)
eiendelen anses for & vare overfert (IFRS 15.BC123). Leveringsforpliktelsen kan enten

oppfylles over tid eller pa ett bestemt tidspunkt.

Inntektsfering over tid

Selskapet skal innregne inntekt over tid dersom ett av de fglgende vilkarene er oppfylt; (1)
kunden mottar og konsumerer fordelen samtidig som selskapet leverer; (2) selskapets leveranse
skaper eller forbedrer en eiendel som kunden kontrollerer mens eiendelen skapes eller
forbedres; eller, (3) selskapets leveranse skaper ikke en eiendel med en alternativ nytte for
selskapet og selskapet har en rettskraftig rett til vederlag for sine lgpende leveranser
(IFRS 15.35).
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Hvorvidt konsum og leveranse foregar samtidig (vilkar 1) er ofte enkelt & avgjere i de tilfeller
der selskapet leverer en tjeneste — for eksempel en vasketjeneste. | de tilfeller der selskapet ikke
klarer & avgjere hvorvidt konsum og leveranse foregar samtidig, skal selskapet vurdere hvorvidt
et annet selskap matte ha omgjort arbeidet som allerede har blitt ufgrt, dersom kunden byttet
leverander og denne leverandgren fikk i oppdrag a fullfere resten av leveringsforpliktelsen

(IFRS 15.B4). Dersom dette ikke er tilfellet, skal leveringsforpliktelsen inntektsfares over tid.

| vurderingen av om selskapet har en alternativ nytte av eiendelen (vilkar 3), skal selskapet
vurdere hvorvidt det foreligger noen kontraktsmessige eller praktiske hindringer for en
alternativ nytte — eksempelvis forbud mot videresalg av eiendelen til andre kunder
(IFRS 15.36). Vedrgrende det andre delvilkaret i vilkar 3 om rettskraftig rett til vederlaget,
innebarer dette blant annet at selskapet har rett til en kompensasjon som inkluderer en rimelig
fortjenestemargin dersom kontrakten skulle bli terminert av kunden eller andre kontrahenter
(IFRS 15.B9).

Dersom selskapet ikke kan dokumentere at minst ett av vilkarene for inntektsfaring over tid er
oppfylt, innebeerer det at kontrollen over varen eller tjenesten er overfgrt pa ett bestemt
tidspunkt, og vederlaget fra leveringsforpliktelsen skal falgelig inntektsfares pa dette tids-
punktet (IFRS 15.38).

Eksempel: ‘ Vurdering av ndr inntektsfgring skjer ‘ PwC (2014, s. 6-5, 6-9)

Innregning av inntekt - kunden kontrollerer arbeidets progresjon: Selskap Z inngar en kontrakt

med en kunde om utbygging av oljeraffineri pa kundens landomrade. Raffineriet tilvirkes etter kundens
spesifikasjoner, og kunden kan gjgre endringer i disse spesifikasjonene underveis. Kunden betaler Z
etterhvert som arbeidet utfgres. Kunden har adgang til & kansellere kontrakten underveis (mot et
termineringsgebyr) og kunden overtar eierskap av eiendelen lgpende. Varene og tjenestene som
inngar i kontrakten er ikke uavhengige, og kontraktens innhold er fglgelig vurdert som én enkelt
leveringsforpliktelse.

Ettersom leveringsforpliktelsene leveres til kunden lgpende, blir inntekt ogsd innregnet lgpende.
Kunden kontrollerer arbeides progresjon som et resultat av overfgring av eierskap, i tillegg til at kunden

kan endre eiendelens spesifikasjoner underveis.

Innregning av inntekt - kunden kontrollerer ikke arbeidets progresjon: Selskap Y inngar en
kontrakt med en kunde om a produsere skrivebord til et kontor. Kunden kan kansellere kontrakten
underveis (mot et termineringsgebyr) og skrivebordene som tilvirkes kan selges til andre kunder.
Kunden overtar ikke eierskap av eiendelene underveis, men fgrst ved overtakelse. Kunden betaler et

forskuddsbelgp ved kontraktsinngdelse, men det vesentligste av vederlaget betales etter levering.
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I dette tilfellet skal Y innregne inntekt forst ved levering, ettersom kontroll overfares ved levering,
og ikke lgpende etterhvert som skrivebordene bygges. Dette fremkommer serlig av det faktum at
skrivebordene kan selges til andre kunder. Forskuddsbetalingen vil ikke endre utfallet av tidspunktet for

innregning av inntekt.

Innregning av inntekt - eiendel uten alternativ nytte: Selskap X inngar en avtale om a bygge et skip
for en kunde. Skipet er designet og produsert etter kundens spesifikasjoner. X kan selge skipet til en
annen kunde, men kun dersom X dekker vesentlige kostnader for & tilpasse skipet etter den nye
kundens gnsker. Kunden overtar ingen eierskap av skipet etterhvert som det bygges. Kontrakten
inneholder én enkelt leveringsforpliktelse, og dersom kunden bryter avtalen, ma kunden betale
selskapets palgpte kostnader, samt en avtalt profittmargin.

X tilvirker skipet etter kundens spesifikasjoner, i tillegg til at et avtalebrudd vil medfore vesentlig
arbeid og kostnader for X - og at skipet folgelig kan anses d ikke ha en alternativ nytte for selskapet.
Falgelig bgr X innregne inntekt over tid, basert pd en fullfgringsgrad som reflekterer arbeidets progresjon.

Valg av malemetode

For leveringsforpliktelser som inntektsfares over tid, skal selskapet velge en malemetode som
reflekterer selskapets overfgring av kontroll for varen eller tjenesten pa best mulig mate
(IFRS 15.39 0g 41). Standarden presenterer produksjonsmetoder (“output methods™) og
innsatsfaktormetoder ("input methods"), som selskapet kan benytte. Ved bruk av produksjons-
metoder, innregnes inntekten basert pa maleenheter som reflekterer verdien av de varene eller
tjenestene som er overfart til kunden, for eksempel milepeeler nadd eller antall leverte enheter
(IFRS 15.BC163). Ved bruk av innsatsfaktormetoder, derimot, innregnes inntekten basert pa
selskapets innsats i & oppfylle leveringsforpliktelsen — for eksempel palgpte kostnader eller
antall arbeidstimer. Dersom selskapets leveranser har resultert i produksjon av en vesentlig
mengde varer i arbeid eller ferdigvarer som er kontrollert av kunden, sa vil ikke produksjons-
metoder slik som antall enheter levert eller antall enheter produsert gi et korrekt bilde av
fremdriften (KPMG, 20144, s. 15). Dette fordi selskapet da ikke vil inkludere alt utfart arbeid
ved beregning av fremdriften. Dersom selskapet bruker en innsatsfaktormetode basert pa
palgpte kostnader, skal selskapet vurdere & justere for uinstallerte varer og betydelige
ineffektiviteter i selskapets leveranser som ikke var reflektert i kontraktsprisen — for eksempel
materialsvinn, arbeidskraft eller andre ressurser (KPMG, 20144, s. 15). Selskapet kan ogsa
velge andre metoder enn de standarden nevner, sa lenge den valgte metoden reflekterer
selskapets overfaring av kontroll pa best mulig mate (IFRS 15.BC159). Metoden som selskapet
velger a bruke pa en leveringsforpliktelse, skal anvendes pa leveringsforpliktelsen gjennom
hele perioden, samt pa andre lignende leveringsforpliktelser (IFRS 15.BC161).
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3.4.5 @vrig veiledning for anvendelse av IFRS 15

IASB har tilfayd ytterlig veiledning der prinsippene i IFRS 15 har veert uklare for hvordan de skal
benyttes i situasjoner som ofte oppstar i kontraktssammenhenger (IFRS 15.BC362). | det videre

presenteres den mest relevante veiledningen.

Salg med garantier

Garantier for varer eller tjenester inkluderes i en kontrakt enten av lov, bransjepraksis eller som
en fremforhandlet avtale. I IFRS 15 blir garantier gruppert som enten a vere servicegaranti,
altsd at det solgte produktet skal oppfylle avtalte spesifikasjoner, eller som en forsikrings-
garanti, altsd som en garanti utover det at produktet skal oppfylle avtalte spesifikasjoner (IFRS
15.B28). Denne grupperingen medfarer et skille mellom hvorvidt selskapet skal behandle
garantien som en separat leveringsforpliktelse eller ikke. Vurderingen av dette oppsummeres i

figur 3.5 nedenfor.

Kan kunden kjgpe garantien separat?
(IFRS 15.B29)

Tilferer garantien kunden en tjeneste utover det a sikre
at produktet oppfyller avtalte spesifikasjoner?
(IFRS 15.B28)

Forsikringsgaranti Servicegaranti

ke <h Ievermgsforp.llkt.else.. lnnregn.es Behandles som en leveringsforpliktelse
separat som en periodiseringspost i (IFRS 15.829)

henhold til IAS 37 (IFRS 15.B30)

Figur 3.5: Vurdering av hvordan selskaper skal gruppere garantier i kontrakter med kunder

| vurderingen av om garantien tilfgrer kunden noe utover det & sikre at produktet oppfyller
avtalte spesifikasjoner, gir IFRS 15.B31 faglgende faktorer som kan vurderes: 1) Er garantien
forpliktet av lov, og om loven kun beskytter kunden fra & motta defekte varer; 2) jo lengre
garantiperioden er, desto mer sannsynlig er det at garantien er en leveringsforpliktelse —
ettersom det gker sannsynligheten for at selskapet ma oppfylle garantiforpliktelsen; og 3)
omstendighetene relatert til selskapets krav i forbindelse med selve oppfyllelsen av garanti-
forpliktelsen. Dersom selskapet ma sta for frakt av returnerte defekte produkter, vil ikke

kravene gi opphav til en leveringsforpliktelse.

Eksempel: Behandling av garantier

Selskap Y inngdr en kontrakt med en kunde om & selge 500 enheter av et produkt for et samlet vederlag

pa NOK 10 000. For kunder som kjgper dette produktet, gir Y kundene automatisk garanti i ett ar -
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vederlagsfritt - for at produktet skal oppfylle de oppgitte spesifikasjonene. Basert pa tidligere
erfaringer, forventer Y at 5 % av varene er defekte, og at oppfyllelse av garantiforpliktelsen for disse
produktene, vil koste selskapet NOK 5 per produkt.
Ettersom garantien gis automatisk, i tillegg til at garantien ikke er en tilleggstjeneste utover det
d oppfylle de oppgitte spesifikasjonene, kategoriseres garantien som en servicegaranti. Y
innregner folgelig NOK 10 000 som inntekt ved overlevering av produktene, i tillegg til NOK 125
som en periodiseringspost i henhold til IAS 37.
Selskap Z selger en tgrketrommel og en tilleggsgaranti for totalt NOK 10 000. Garantikomponentene i
kontrakten omfatter en automatisk garanti pa ett ar og en tilleggsgaranti for tre ar utover det fgrste
aret (selges separat). Frittstdende salgspris for tgrketrommelen og garantien er henholdsvis NOK
9500 og NOK 1 000.
Kontrakten pad ett dr er en servicegraranti, mens tilleggsgarantien vil kategoriseres som en

forsikringsgaranti ettersom den selges separat og ikke gis automatisk til kunder. Fplgelig vil

garantien behandles som en uavhengig leveringsforpliktelse, og transaksjonsprisen md allokeres

pd de ulike leveringsforpliktelse - se delkapittel 3.4.4.4.

Kunden har rett til & returnere solgte varer

Det er ikke uvanlig at selskaper gir kunden adgang til & returnere solgte varer, som oftest innen
en gitt frist etter transaksjonen. Dersom dette gjares ved at kunden far tilbakebetalt hele eller
deler av vederlaget, mottar kreditt hos selskapet og/eller far bytte mot andre varer (IFRS
15.B20), skal selskapet fastsette transaksjonsprisen som ved variable vederlag (IFRS 15.B23).
Der kunden returnerer varen som et resultat av en defekt vare, skal selskapet behandle returen
som ved garantier (IFRS 15.B27). Selskapet skal ved returrett innregne forventet inntekt — altsa
for ikke-returnerte varer — i tillegg til en returforpliktelse som tilsvarer vederlag for varer som

forventes a bli returnert, samt en eiendel som tilsvarer returnerte varers kost (IFRS 15.B21).

Eksempel: Salg med returrett KPMG (2015, s. 953-954)

Selskap X selger 100 varer til NOK 50 per vare, og mottar NOK 5 000 pa salgstidspunktet. Kontrakten
med kundene dpner opp for at kunden kan returnere uskadde varer til full salgspris innen 30 dager.
Hver vare har en varekostnad pa NOK 20. Basert pa tidligere salg, avgjgr X at de forventer at 4 % av
varene blir returnert - og at det ikke er sannsynlig med en vesentlig reversering av innregnet inntekt.

X forventer videre at kostnaden for 3 gjennomfgre returen er uvesentlig. X gjgr derfor fglgende inn-

regninger:
(D) Resultat (K) (D) Balanse (K)
Varekostnad NOK1920 | Inntekt NOK4 800  Eiendel NOK 80 Returforpliktelse NOK 200
(NOK 20 * [100-4]) (NOK 50 * [100-4]) (NOK 20 *4) (NOK 50 *4)
Kontanter NOK5 000 |Varelager NOK 2 000
(NOK 50 *100) (NOK 20 *100)

37



Prinsipal versus agent

| kontrakter der en tredjepart involveres i overleveringen av varer eller tjenester til en kunde,
skal selskapet vurdere hvorvidt selskapet agerer som prinsipal eller agent (IFRS 15.B34).
Selskapet er en prinsipal dersom selskapet kontrollerer avtalt vare eller tjeneste for
overleveringen til kunden — dog ikke ngdvendigvis dersom selskapet oppnar rettslig kontroll
kort tid far den rettslige kontrollen overfares til kunden (IFRS 15.B35). Selskaper som har
prinsipalstatus og som oppfyller leveringsforpliktelsen selv, skal innregne inntekt til
bruttobelgp av vederlaget det forventer a ha krav pa ved levering av varen eller tjenesten (IFRS
15.B35). Selskapet er en agent dersom dets leveringsforpliktelse er & fa en tredjepart til a
oppfylle kontrakten. Selskaper som har agentstatus, skal innregne forventet netto inntekt — altsa
brutto vederlag, fraregnet det selskapet ma betale tredjeparten (IFRS 15.B36). @vrige
indikatorer pa at et selskap er en agent, vil kunne veere: 1) selskapet har ingen varelagerrisiko
far eller etter at varen er bestilt av kunden, ved levering eller ved retur; 2) etablering av
selskapets og tredjepartens priser gjeres apent, og falgelig at selskapets netto fortjeneste er
begrenset; 3) selskapets vederlag bestar av en provisjon; eller 4) at selskapet ikke er eksponert
for kredittrisiko relatert til forventet vederlag (IFRS 15.B37).

Eksempel: | Behandlingav forventet vederlag IFRS IE231-233; IE239-243

Selskap Z driver et nettsted som lar kunder kjgpe varer fra en rekke tilbydere, hvor det er tilbyderne

selv som star for leveringen av varene til kundene. Z, gjennom nettstedet, star for betalingslgsningen
mellom kundene og tilbyderne, og prisene fastsettes av tilbyderne. Z mottar 10 % av tilbydernes
salgspriser. Alle betalinger gjgres fgr levering, og ordrene er ikke-refunderbare. Z har ingen
forpliktelser overfor kundene etter at tilbyderne har mottatt ordrene.

Z er i dette tilfellet en agent, ettersom det ikke har varelagerrisiko, tilbyderne setter salgspris, og

fordi det er tilbyderne som stdr for levering av varene. Z vil derfor innregne 10 % av salg som

inntekt.
Selskap Y forhandler med store flyselskap om & kjgpe flybilletter til en redusert pris, sammenlignet
med hva flyselskapene vanligvis selger de til. Y lager en avtale om & kjgpe et bestemt antall billetter til
en forhdndsbestemt pris. Y ma betale flyselskapene uavhengig av om de far videresolgt billettene eller
ikke, og Y bestemmer selv hvilken pris de vil selge til sluttkundene. Y hjelper ogsa sluttkundene med a
lgse eventuelle konflikter som oppstar i forbindelse med billettene, men flyselskapene er ansvarlige
for & oppfylle deres forpliktelser overfor billettinnehavere, i tillegg til eventuelle refusjoner om kunden
er misforngyd med flyturen.

I dette tilfellet fullfgrer Y kontrakten med sluttkunden ved d overlevere flybilletter, mens

flyselskapene selv er ansvarlige for G gjennomfgre selve flyturen. Y har ogsd varelagerrisiko,

ettersom de ikke fdr refundert usolgte billetter, og det er ogsd Y som setter billettprisen til
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sluttkundene. Folgelig konkluderer Y med at de opptrer som en prinsipal, og at innregnet inntekt

skal tilsvare brutto salgspris - det vil si Y sin billettpris til sluttkundene.

3.4.6 Kontraktskostnader

| tillegg til & ha nye vilkar for innregning og maling av inntekter, har IFRS 15 ogsa nye
bestemmelser for hvilke kostnader som skal kostnadsfares og hvilke som skal balansefares.
Standarden deler opp kontraktskostnader i kostnader i forbindelse med & oppna kontrakter med
kunder og for a fullfare kontrakter med kunder. Der det ikke eksisterer krav til balansefgring
av kontraktskostnader i ndvarende inntektsfaringsstandarder, har flere selskaper kostnadsfart
kontraktskostnadene. Endringene vil derfor kunne medfgre at selskaper i stgrre grad vil

balansefare kontraktskostnader, sammenlignet med navearende praksis.

Kostnader i forbindelse med & oppna kontrakter med kunder

Har et selskap marginalkostnader som forventes & bli dekket av inntekter fra kontrakten,
samtidig som de ikke hadde blitt padratt dersom kontrakten ikke ble inngatt — eksempelvis
salgsprovisjon til selgere — skal disse kontraktskostnadene innregnes som en eiendel (IFRS
15.91-92). Dersom en eiendels amortiseringsperiode, tilsvarende kontraktsperioden, er pa ett ar
eller mindre, kan selskapet kostnadsfgre slike kontraktskostnader. IAS 18 har ingen
bestemmelser for balansefering av kontraktskostnader, mens enkelte kontraktskostnader kan
balansefares etter IAS 11.

Eksempel: Behandling av kontraktskostnader for & oppna kontrakter IFRS 15.1E189-191

Konsulentselskapet X vinner en kontrakt om & yte konsultasjonstjenester til en ny kunde. Selskapet

padro seg folgende kostnader for a oppna kontrakten med kunden:

NOK
Eksterne advokatkostnader (due diligence) 15000
Reisekostnader for & overlevere tilbudet 25000
Provisjoner til salgsmedarbeidere 10 000
Totale palgpte kostnader 50 000

Ettersom advokat- og reisekostnadene ville palgpt uavhengig av utfallet, mgter ikke disse kostnadene
vilkéret for balansefgring. Fglgelig kostnadsfgres NOK 40 000, mens salgsprovisjonen pa NOK 10 000

balansefgres som en eiendel.

Kostnader i forbindelse med & fullfgre kontrakter med kunder

Dersom et selskap har kostnader tilknyttet fullfgring av kontrakter, og som ikke faller inn under
gvrige standarder — eksempelvis IAS 2 Beholdninger, IAS 16 Eiendom, anlegg og utstyr eller

IAS 38 Immaterielle eiendeler — skal disse kontraktskostnadene balansefgres som en eiendel
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dersom de mgter falgende kriterier: 1) Kostnadene er direkte henfarbare til en kontrakt eller en
forventet kontrakt, 2) kostnadene vil generere gkonomiske fordeler for selskapet, i forbindelse
med fullferingen av kontrakten og 3) kostnadene forventes & bli dekket av inntekter fra
kontrakten (IFRS 15.95). IAS 18 har ingen veiledning for balansefgring av kontraktskostnader,
mens IAS 11 har noen bestemmelser for enkelte direkte kostnader ved bruk av lgpende
avregnings-metode. Tabell 3.2 viser en oversikt over hvilke kontraktskostnader som skal, og
ikke skal, balansefgres.

Direkte kostnader som skal balansefgres, sett at Kostnader som skal kostnadsfgres
kriteriene i IFRS 15.95 er oppfylt (IFRS 15.97): ¢ nar de padras (IFRS 15.98): x
= Direkte lgnn = Generelle- og administrasjons-
* Direkte materialer kostnader (med mindre de eksplisitt
= Allokerte kostnader som direkte relateres til blir dekket av kunden)
kontrakten (eksempelvis avskrivninger og = Kostnader som relateres til
amortisering) oppfyllelse av leveringsforpliktelser
= Kostnader i kontrakten som eksplisitt blir = Kostnader knyttet til avfall,
dekket av kunden arbeidskraft og andre ressurser
* Andre kostnader som padras, kun som et resultat (som ikke inngar i kontraktsprisen)
av kontrakten (eksempelvis kostnader fra = Kostnader som kan relateres til
underleverandgrer) ikke-oppfylte, eller delvis oppfylte,
leveringsforpliktelser

Tabell 3.2: Oversikt over hvilke kontraktskostnader som skal, og ikke skal, balansefares

Eksempel: Behandling av kontraktskostnader for & fullfgre kontrakter IFRS 15.1E194-196

Selskap Y inngar en kontrakt om a forvalte en kundes datasenter for fem ar. Kontrakten kan fornyes
arlig etter kontraktstiden utlgper, og gjennomsnittlig kontraktstid for slike kundeforhold er syv ar.
forbindelse med oppndelsen av avtalen, betaler Y en salgsmedarbeider NOK 10 000 i salgsprovisjon.
Fgr selve forvaltningsarbeidet begynner, ma Y utforme, utvikle og teste plattformen som skal behandle

kundens data. I den forbindelse, har Y blant annet fglgende kostnader:

NOK
Utforming av plattform 40000
Testing av plattform 100 000
Provisjon til salgsmedarbeider 10 000
Totale utvalgte palgpte kostnader 150 000

Salgsprovisjonen pa NOK 10 000 er en kostnad for & oppna kontrakten med kunden, og fglgelig skal
denne kostnaden balansefgres. Amortiseringen vil skje over syv ar, ettersom selskapet forventer at

kunden skal forlenge kontrakten to ar utover den opprinnelige kontrakten pa fem ar.




Bade kostnadene for utforming og testing av plattformen mgter kravene i IFRS 15.95, ettersom de er
direkte knyttet til selskapets mulighet til & fullfgre kontrakten - og fglgelig generere profitt. Y

balansefgrer derfor NOK 150 000, som amortiseres over den forventede kontraktstiden pa syv ar

3.4.7 Presentasjon i regnskapet

Nar enten kontrakter eller kunde har gjennomfgrt deler av kontrakten, enten ved delvis
ferdigstillelse av eiendelen som tilvirkes, eller forskuddsbetaling fra kunde, skal dette
presenteres i regnskapet som henholdsvis en kontraktseiendel eller som en kontraktsforpliktelse
ved ubetinget rett til vederlag (IFRS 15.105-106). Enhver kundekontrakt medfarer at
kontrakteren vil ha forpliktelser til & utfere kontraktsarbeidet og rettigheter til vederlag —
hvilket akkumulert vil gi opphav til netto gkning i enten eiendeler eller gjeld (IFRS 15.BC18).
IASB har vedtatt at forholdet mellom kontraktseiendel og -forpliktelse skal presenteres netto,
ettersom rettighetene og forpliktelsene anses som gjensidig avhengige (IFRS 15.BC317) og
fordi begge partene stort sett gjer motregninger ved kontraktsbrudd (IFRS 15.BC318).
Kontraktseiendeler som ikke er fordringer, ma vurderes opp mot bestemmelsene i IFRS 9

Finansielle instrumenter, hva gjelder verdiendringer og nedskrivninger (IFRS 15.108).

For & gi bedre opplysninger i balansen, skiller IFRS 15 mellom kontraktseiendeler (betinget
rett) og fordringer (ubetinget rett), noe som bedre illustrerer ulike kredittrisikoer (IFRS
15.BC323). Samme paragraf eksemplifiserer betinget rett med situasjoner hvor kontraktgren
kan ha utfert leveringsforpliktelser, men som ikke ngdvendigvis gir rett til vederlag fordi

kontraktgren ogsa ma ferdigstille andre leveringsforpliktelser i kontrakten.

3.4.8 Krav til noteinformasjon

Som nevnt i delkapittel 3.3.4, har manglende krav til noteinformasjon bidratt til kritiske blikk
rettet mot de navaerende inntektsfaringsstandardene. IFRS 15 stiller flere og strengere krav til
informasjon om inntekters art og starrelse, i tillegg til tidspunkt for innregning, samt usikkerhet
knyttet til inntektene (IFRS 15.IN8). Regnskapsprodusentene skal selv bestemme hvor detaljert
noteinformasjonen skal vere, sa sant informasjonen oppfyller ovennevnte krav (IFRS 15.111).
| henhold til IFRS 15.110, ma regnskapsprodusentene opplyse kvantitativt og kvalitativt om
felgende tre forhold:

(@) Kontrakter med kunder: Regnskapsprodusentene skal skille all inntekt oppnadd fra

kontrakter med kunder fra annen inntekt som fremkommer av andre standarder, eksempelvis
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gjennom IFRS 9 (IFRS 15.113). For a gi et klarere inntrykk av inntektens natur, starrelse,
tidspunkt og usikkerhet, skal inntekter fra kontrakter med kunder kategoriseres etter type
inntekt (IFRS 15.114). Slike kategorier kan vare type vare eller tjeneste, kontraktsvarighet,
geografiske skiller, type marked eller type kontrakt (IFRS 15.B89). Regnskapsprodusenten skal
ogsa presentere kontraktbalanser, altsa inngaende og utgaende verdier av fordringer, kontrakts-
eiendeler og kontraktsforpliktelser og forholdet mellom disse postene — i tillegg til selskapets
gjenveaerende leveringsforpliktelser (IFRS 15.116). Selskapet ma ogsa opplyse om signifikante
endringer i kontraktseiendeler eller —forpliktelser, forarsaket av blant annet virksomhets-
sammenslutninger, endringer i fullferingsgrader, transaksjonspriser og estimater knyttet til
variable vederlag (IFRS 15.118). Til slutt skal selskapet opplyse om ikke-ferdigstilte leverings-
forpliktelser, samt aggregerte belgp av transaksjonsprisen, allokert pa disse leverings-
forpliktelsene (IFRS 15.120).

(b) Skjgnnsmessige vurderinger, samt endringer i vurderinger, som er gjort for & mate
standardens krav til innregning og maling. Dette begrunnes i IFRS 15.BC355 ved at brukerne
skal kunne gjgre sine egne meninger av regnskapsprodusentens valg av estimater og

vurderinger.

(c) Eventuelle kontraktskostnader som er innregnet som en eiendel i forbindelse med & oppna,
eller for a fullfere kontrakter med kunder. Her ma det ogsa informeres om hvordan eiendelene

amortiseres (IFRS 15.127b) og om eventuelle nedskrivninger pa eiendelene (IFRS 15.128b).

Regnskapsbrukerne har for det meste gitt gode tilbakemeldinger til disse omfattende kravene.
Regnskapsprodusentene derimot, har gitt negative tiloakemeldinger, serlig med hensyn til hvor
omfattende kravene er, og de stilte derfor spgrsmal til hvorvidt kravene er forsvarlig fra et kost-
nytte-perspektiv (IFRS 15.BC327). IASB svarer i IFRS 15.BC329 at nytten regnskapsbrukerne

oppnar, gjer kravene forsvarlige — se delkapittel 4.6.

3.4.9 Implementering og overgangsregler

Ved overgang til IFRS 15 ma regnskapsprodusentene omarbeide tidligere presenterte
regnskapstall, slik at regnskapsbrukerne kan sammenligne finansiell stilling, inntjening og
kontantstremmer over tid — slik som IAS 8.22 krever ved endringer i bruk av regnskaps-
prinsipper. Regnskapsprodusentene skal implementere standarden retrospektivt, med enten full
eller modifisert retrospektiv anvendelse (IFRS 15.C3). Figur 3.6 er basert pa figur av
McConnell (2014, s. 5) og viser en oversikt over de to valgene, og hva valgene medfarer -
forutsatt implementering 1. januar 2018.
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Anvendelse (metode) 2017 2018

Krav til noteinformasjon

Alle ikke-fullforte og nye kontrakter

Full retrospektiv omarbeides og regnskapsfores etter Notekrav etter IFRS 15 0g IAS 8
IFRS 15
Notekrav etter IFRS 15 0g IAS 8
Modifisert retrospektiv Kontrakter omarbeides ikke Ikke-fullforte og nye kontrakter Iiniskites [ 2018 mA
regnskapsfares etter IFRS 15 presenteres som om de er

innregnet etter IAS 11, IAS 18 -
samt tilherende IFRIC-er og SIC-er.

Akkumulert effekt innregnes mot egenkapitalen (inngdende balanse)

Figur 3.6: Implementering og overgang til IFRS 15.

Ved bruk av full retrospektiv anvendelse vil IFRS 15 implementeres med tilbakevirkende kraft,
hvor omarbeidingseffekter innregnes mot egenkapitalen ved inngangen av fgrste sammen-
ligningsar (Oppi, 2015, s. 51). Tidligere perioders resultatregnskap som stilles opp for sammen-
ligning ma ogsa omarbeides etter innregnings- og malingsregler etter IFRS 15. Dette medfarer
at regnskapsprodusentene ma gjennomga alle relevante kontrakter som pavirker sammen-
ligningstallene (McConnell, 2014, s. 4). | avklaringen fra IASB, publisert 12. april 2016, er det
bestemt at IFRS 15 kun ma gjelde for ikke-fullfgrte kontrakter — altsa kontrakter hvor kontroll
ikke er overfart til kunden (EY, 2016, s. 4). Videre er det ogsa presisert fra IASB at kontrakter
som fullfares pa eller for ikrafttredelsesdato, og der kontrakten inneholder variable vederlag,

vil transaksjonspris — uten estimering av det variable vederlaget — veere tilstrekkelig.

Ved bruk av modifisert retrospektiv anvendelse vil omarbeidingseffektene innregnes mot
egenkapitalen farst ved inngangen til det aret standarden tas i bruk (IFRS 15.C7), og en trenger
ikke & omarbeide kontrakter som er ferdigstilte med tidligere gjeldende inntektsfarings-
standarder (McConnell, 2014, s.4). Videre vil ikke sammenligningstall matte fremstilles i
finansregnskapet, men i noteinformasjonen. For & bevare regnskapsbrukernes mulighet til
sammenligning ma regnskapsprodusenten derfor presentere hvordan implementeringsarets

inntektsfaring hadde veert med tidligere inntektsfaringsstandarder (Oppi, 2015, s. 51).
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3.5 Syv bemerkelsesverdige endringer fra naveerende
inntektsfgringsstandarder

For analysekapitlet, vil vi trekke frem serlig syv endringer basert pa den teoretiske frem-
stillingen om naveerende inntektsfgringsstandarder og IFRS 15. Disse syv endringene Vil
potensielt kunne pavirke alle transaksjoner, foruten nest siste punkt i listen — som vil pavirke
langsiktige tilvirkningskontrakter. Listen er ikke uttemmende, og eksempelvis endringer i
hvordan selskaper skal behandle kontraktskostnader og vesentlige finansieringselementer, vil
potensielt kunne pavirke enkelte selskaper og bransjer i stor grad — men i hovedsak der
kontraktsperioden er lengre enn tolv maneder. | analysekapitlet tar vi i stgrre grad for oss
hvordan endringene vil pavirke selskapers praksis for innregning og maling av inntekt, ogsa

andre punkter enn de som listes opp i figur 3.7.

Navaerende intektsfgringsstandarder IFRS 15

Veiledning bestar av flere standarder og for- ) All veiledning finnes i én standard
tolkninger

Risiko og fordeler star sentralt —» Kontroll er i fokus

Inntekt males til virkelig verdi av (fordret) : Vederlaget tilsvarer forventet verdi, hvor
vederlag usikre vederlag begrenses, fremfor a utelukkes
Manglende veiledning for identifisering av Spesifikk veiledning for identifisering av
leveringsforpliktelser i en kontrakt uavhengige leveringsforpliktelser i kontrakter
Manglende veiledning for hvordan vederlag Presis veiledning for allokeringsmodell som
skal allokeres pa leveringsforpliktelser baserer seg pa relative andeler

Veiledning for innregning av inntekt over tid
kan gjelde i ulike situasjoner (eksempelvis for —p
boligbyggere, tjenesteyting og anleggsarbeid)

Svake krav til noteinformasjon ——) Okte krav til noteinformasjon

Spesifikke vilkar avgjer om en uavhengig
leveringsforpliktelse skal innregnes over tid

Figur 3.7: Syv bemerkelsesverdige endringer fra ndveaerende inntektsfgringsstandarder
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4. ANALYSE

Siden utviklingen av IFRS 15 startet, har det veert mange interessenter som har utfgrt analyser
av hvordan, og hvilke, bransjer som blir pavirket. IASB trakk tidlig frem telekommunikasjons-
og programvarebransjen pa grunn av foreliggende bransjespesifikk veiledning i US GAAP som
vil forsvinne med innfaring av IFRS 15. Bygg- og anleggsbransjen ble ogsa trukket frem, der
IASB anslar at endringene samlet sett ikke ngdvendigvis er store, men at enkelte selskaper kan
oppleve vesentlige endringer — hvilket avhenger av hvordan de har tolket navaerende krav (IFRS
15.BC462). IASB-styremedlem McConnell (2014, s. 3) trekker ogsa frem boligbyggerbransjen
som en av bransjene som kan bli pavirket i stor grad, ettersom dagens veiledning — selv med

IFRIC 15 — har virket uklar for enkelte selskaper i denne bransjen.

| de falgende delkapitlene, blir effektene av IFRS 15 analysert med utgangspunkt i fire bransjer
— bygg- og anleggs-, boligbygger-, telekommunikasjons- og programvarebransjen. Hver av
bransjene vil kunne merke tilnzermet identiske utfordringer ved enkelte omrader for innregning
og maling. Der dette er tilfellet, nevnes dette i korthet — med referanser til andre deler av
kapittelet hvor omradet gjennomgas mer detaljert. | hvert delkapittel har vi inkludert et utvalg
av uttalelser fra selskaper innenfor hver enkelt bransje. Sammenlignet med arsrapporter for
2014, er det flere selskaper som na har tatt stilling til effektene av IFRS 15 i sine arsrapporter
for 2015. Likevel er det svaert mange selskaper som oppgir at de enda ikke er ferdig med
vurderingene, og det kan ogsa virke som om at selskapene begrunner dette med at standarden
enda ikke er godkjent av EU. Foruten i telekommunikasjonsbransjen, er det flere selskaper
innad i samme bransje som er noe heterogene hva gjelder virkeomrader og type kontrakter —
noe som vanskeliggjgr malet vart om a delvis kunne projisere utvalgte selskapers uttalelser pa
hele bransjen. Et av IASB sine hovedmal med IFRS 15 er & gke graden av konsekvent
inntektsfaring av gkonomisk like transaksjoner, hvor dagens praksis innad i bransjer er sveert
varierende (IFRS 15.BC462). Dette betyr at hva som faktisk endres i praksis etter IFRS 15, i
stor grad vil avhenge av de ulike selskapenes ndvarende praksis. Vi har likevel valgt & inkludere
et utvalg av uttalelser for & ivareta malet om & knytte analysen sa nart opp mot praksis som

mulig.

Videre, i delkapittel 4.5, presenteres en helhetsoversikt over momenter ved IFRS 15 som vil
kunne utgjere de stgrste utfordringer for regnskapsprodusenter. Her bruker vi funn fra
bransjeanalysene for a projisere funn pa andre sammenlignbare bransjer, eller bransjer med

sammenlignbare kontrakter. I siste delkapittel vil vi gjgre en vurdering av om standarden tilfgrer
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merverdier til regnskapet, bade med hensyn til regnskapsbrukernes informasjonsbehov, og til
selskapenes underliggende virksomhet. Alle selskaper med inntekter som ikke faller inn under
andre standarder vil pavirkes av de gkte kravene til noteinformasjon etter IFRS 15. Hvordan
kravene til noteinformasjon vil pavirke selskapene blir ikke gjennomgatt, og vurdert, for i

kapittelets siste delkapittel.

4.1 Boligbyggerbransjen

Med bolig, menes her en bygning, eller en del av en bygning, med egen inngangsdgr, og som
blir benyttet til fast opphold. Slik begrepet brukes i denne analysen, omfattes eksempelvis ikke
bygging av forretningsbygg eller produksjonslokaler.

Boligbyggerselskaper kan matte endre retningslinjene og praksisen for inntektsfgring som fglge
av innfgringen av IFRS 15. IAS 11 og IAS 18 — med presiseringer i IFRIC 15 — angir dagens
skille mellom det som ansees for a veere en anleggskontrakt (IAS 11) og hva som er en kontrakt
for salg av varer eller tjenester (IAS 18). Anleggskontrakter inntektsfares som regel over tid
(lepende avregning), det vil si at inntektsfaringen reflekterer fullfgringsgraden til prosjektet,
mens inntekt fra salg av varer inntektsfgres pa ett bestemt tidspunkt, typisk ved levering, og
salg av tjenesteavtaler inntektsfares over tid. Enkelte selskaper i boligbyggerbransjen har funnet
de tilhgrende retningslinjene for dette inntektsfaringsskillet for a vaere uklare og lite omfattende
(McConnell, 2014, s. 3). Dette gjelder serlig selskaper som selger enheter i boligkompleks.
Som belyst i kapittelet om femstegsmodellen, stiller IFRS 15 andre, mer omfattende og presise
krav til nar inntektsfaring kan skje over tid — og dette er ett av omradene som er av sarlig
interesse for bolighyggerbransjen, og som vil bli behandlet i denne analysen. Andre omrader
som vil bli belyst er identifisering av uavhengige leveringsforpliktelser, samt eiendoms-

forvaltningstjenester, da dette er en tjeneste som ofte tilbys i boligbyggerbransjen..

Boligbyggerbransjen og bygg- og anleggsbransjen blir bergrt innenfor mange av de samme
omradene. Eksempelvis er variable vederlag, vesentlige finansieringselementer og inntekts-
faring over tid, omrader som blir sterkt pavirket av IFRS 15 i begge bransjer — men endringene
og behandlingene er noksa like, og derfor vil ikke analysekapittelet omhandle samme omrade

(som gir lik behandling) under flere bransjer.
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Identifisering av separate, uavhengige, leveringsforpliktelser

En vare eller tjeneste er uavhengig dersom (1) kunden kan ha individuell nytte av den, og (2)
dersom den kan identifiseres separat fra andre forhold i kontrakten (IFRS 15.27). Dersom den
avtalte varen eller tjenesten ikke er uavhengig, ma selskapet kombinere den varen eller tjenesten
med andre avtalte varer eller tjenester, inntil selskapet identifiserer en pakke av uavhengige
varer eller tjenester (steg 2 i femstegsmodellen). Som det falgende eksemplet viser, behandles

en pakke av uavhengige varer og tjenester som én enkelt leveringsforpliktelse:

Eksempel 4.1 (evaluering av uavhengige varer og tjenester i en boligbyggerkontakt):
Boligmesteren AS inngar en kontrakt med en kunde om oppreising av en bolig pa
Boligmesteren AS sin tomt. Eiendomsretten til boligen og tomten overfgres til kunden ved
ferdigstillelse. Boligutbyggeren er ansvarlig for den overordnede forvaltningen av prosjektet og
identifiserer ulike varer og tjenester som skal leveres — inkludert designarbeid, innkjgp av
materialer, grunnarbeid og fundamentering, elektrisk arbeid, montering av inventar, i tillegg til

gvrige aktiviteter relatert til ferdigstillelsen.

Boligmesteren AS ma farst evaluere hvorvidt kunden kan dra nytte av de ulike varene og
tjenestene — enten enkeltvis eller i en kombinasjon med andre lett tilgjengelige ressurser.
Boligmesteren AS fastslar at de ovennevnte varene og tjenestene er noe som vanligvis selges
separat av andre kontraktarer. Fglgelig kan kunden generere gkonomiske fordeler fra de ulike
varene og tjenestene, og Boligmesteren AS konkluderer derfor med at varene og tjenestene er

kapable til & vaere uavhengige.

Boligmesteren AS ma deretter evaluere om varene og tjenestene er uavhengige innenfor
konteksten av kontrakten. Boligmesteren AS fastslar at kontrakten inneholder en betydelig
ytelse i integreringen av de ulike varene og tjenestene til den ferdigstilte boligen. Derfor vil
avtalen om overfgring av de ulike varene og tjenestene ikke kunne identifiseres separat fra gvrig
innhold i avtalen. Dette falger av at de ulike varene og tjenestene farst overfares til kunden nar

boligen er ferdigstilt. Dette inneberer at vilkaret om separat identifisering ikke er oppfylt.

Ettersom ikke begge kriteriene for a identifisere uavhengige varer og tjenester er oppfylt,
fastslar Boligmesteren AS at varene og tjenestene ikke er uavhengige og at avtalen tilsvarer én

enkelt leveransforpliktelse.

Ved enkelte boligsalg medfelger ett eller flere fellesareal, som for eksempel en lekeplass, en
takterrasse eller et svemmebasseng, i boligsalget. Under IFRS 15 er det noe uklart hvordan

inntektsfgringen av slike fellesareal skal bli behandlet (EY, 20153, s. 10), men det ma vurderes
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hvorvidt fellesarealet pavirker inntektsfaringen til den enkelte boligen, eller om det skal
behandles som en separat leveringsforpliktelse. Slike uklarheter er arsaken til at det forventes
at vurderingen av hvorvidt det foreligger en separat leveringsforpliktelse i en kontrakt, vil veere

utfordrende for boligbyggerbransjen.

Dersom en separat leveringsforpliktelse er identifisert, skal selskapet allokere den totale
transaksjonsprisen pa hver enkelt leveringsforpliktelse. Denne fordelingen skal gjeres basert pa
de tilhgrende frittstaende salgsprisene, og inntektsfgringen skal skje etter hvert som leverings-

forpliktelsene er oppfyilt.

Eiendomsforvaltningstjenester

Inntekt som stammer fra utleie av tomter, vil ikke falle inn under den nye standarden, men vil
fortsatt omfattes av IAS 17 Leieavtaler — som erstattes av IFRS 16 i 2019. Eiendoms-
forvaltningstjenester i utleiekontrakter kan, imidlertid, matte behandles separat etter IFRS 15
(EY, 20154, s. 6). Dette fordi bolighyggerselskaper kan innga kontrakter som delvis omfattes
av IFRS 15, og delvis av andre standarder. Et eksempel pa en slik eiendomsforvaltningstjeneste
i en utleiekontrakt, er vedlikehold av et fellesareal i et boligkompleks. Utleieinntektene vil bli
behandlet etter IAS 17, mens inntektene fra vedlikeholdstjenesten kan matte behandles etter
IFRS 15. I slike tilfeller angir standarden at selskapet skal benytte prinsipper fra de gvrige
standardene farst (IFRS 15.7), for selskapet allokerer transaksjonsprisen pa leverings-

forpliktelsene etter veiledningen i IFRS 15 (steg 4 i femstegsmodellen).

De fleste eiendomsforvaltningstjenester vil trolig oppfylle kravene i steg 2 i femstegsmodellen
for & bli behandlet som separate, uavhengige, leveringsforpliktelser (EY, 20153, s. 12). Slike
kontrakter innehar imidlertid ofte flere underliggende forhold, noe som kan kreve betydelig
vurderingsevne for a avgjare hvilke forhold i kontrakten som oppfyller vilkarene og som utgjar
en serie av uavhengige tjenester. Falgende eksempel illustrerer hvordan et boligbyggerselskap

kan evaluere leveringsforpliktelsene i en kontrakt som innehar eiendomsforvaltningstjenester.

Eksempel 4.2 (Identifisering av leveringsforpliktelser i en eiendomsforvaltningskontrakt):
Boligbyggerlaget AS inngar en avtale med sameiet for et boligkompleks om utleie av et
klubbhus og vedlikehold av fellesareal. Kontrakten inneholder arbeid som tilsvarer daglig drift
av fellesarealet, mot at Boligbyggerlaget AS far betalt, kvartalsvis, 5 % av sameiets felles-

kostnader.
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Bolighyggerlaget AS ma na evaluere hvorvidt de ulike underliggende aktivitetene som inngar
i den daglige driften vil utgjgre én eller flere leveringsforpliktelser. Innledningsvis ma
Boligbyggerlaget AS analysere de ulike aktivitetene — eksempelvis vedlikehold, renhold,

sikkerhet, gartnerarbeid, sngmaking og ulike administrative tjenester.

Boligbyggerlaget AS mener de ulike aktivitetene isolert sett vil kunne anses som uavhengige,
men at de ikke er uavhengige i kontekst av kontrakten ettersom hver og en av aktivitetene er en
del av samme mal om at fellesarealet er dpent og at det holder en viss standard. Vilkarene for &

behandle aktivitetene som separate, uavhengige, leveringsforpliktelser, er med andre ord ikke
oppfylt.

Neste spgrsmal blir hvorvidt aktivitetene utgjer én leveringsforpliktelse. Dette vil veere tilfellet
dersom serien av aktiviteter er (1) hovedsakelig like og (2) har samme overfgringsmgnster til
kunden (IFRS 15.Appendix A). Til tross for at de ulike aktivitetene vil vaere sesongbestemt,
slik som at sngmaking skjer om vinteren og at gartnerarbeid skjer om varen, vurderer
Bolighyggerlaget AS at aktivitetene er sveert sammenlignbare — noe som oppfyller farste vilkar.
Videre, utgjer hver av aktivitetene en leveringsforpliktelse som blir oppfylt over tid, og de har
alle samme malemetode, for eksempel antall timer, for fullfgringsgrad. Dette oppfyller
vilkarene for samme overfaringsmgnster, og vilkarene for & behandle aktivitetene som en serie
av uavhengige tjenester, er oppfylt. Vurderinger som dette belyser hvor stor grad av skjenn
selskapene i bolighyggerbransjen ma bruke, i forbindelse med a identifisere uavhengige

leveringsforpliktelser.

Inntektsfering over tid

Ved innfering av IFRIC 15 i 2009, gikk andelen anleggskontrakter som ble inntektsfart over
tid, ned (Oppi, 2016, s. 49-53). Hovedarsaken til dette var at det ble stilt krav om at kjgper matte
kunne pavirke utformingen av den kontraktsfestede eiendommen for at kontrakten kunne falle
inn under 1AS 11. Dette kravet pavirket searlig inntektsfgringen av kontrakter for enheter i
boligkomplekser fordi disse kontraktene typisk blir inngatt far bygging iverksettes, og fordi
kjeper i liten grad kan pavirke utformingen av enheten mens byggingen pagar. | slike tilfeller
vil kontrakten falle inn under varesalg etter IAS 18, og bli inntektsfert ved levering. Ved
innfgring av IFRS 15 bortfaller IFRIC 15, noe som trolig vil reversere deler av den endrede
inntektsfaringen som preget boligbyggerbransjer ved innfering av IFRIC 15 (Oppi, 2016, s. 49-
53). De selskapene som selger enheter i boligkompleks, vil trolig innfgre IFRS 15 pa et tidlig
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tidspunkt pa grunn av de manglende og uklare retningslinjene under dagens standard
(McConnell, 2014, s. 3). Ved hjelp av IFRS 15 sine detaljerte vilkar for 4 avgjere nar en kontrakt
skal inntektsfares over tid eller pa ett bestemt tidspunkt, kan selskapene enklere avgjare nar
overfgringen av kontroll har funnet sted, sammenlignet med naveerende inntektsfarings-
standarder. For langsiktige tilvirkningskontrakter kan det imidlertid veere vanskelig & avgjare
nar kontrollen er overfart fra selger til kjgper — noe som gjerne skyldes at kontrakten innehar
eiendeler som er delvis ferdige. IASB besluttet derfor a tilfere detaljerte vilkar for a avgjere nar
leveringsforpliktelsen anses for oppfylt — altsa nar — over tid eller pa ett bestemt tidspunkt,
eiendelen anses for overfort (IFRS 15.BC123).

Blant de tre alternative vilkarene som ma vere oppfylt for & inntektsfare over tid (presentert
under steg 5 i femstegsmodellen), er vilkaret om at selger ikke skaper en eiendel med alternativ
nytte, det vilkaret som medfarer sterst forskjell for bolighyggerbransjen sammenlignet med
dagens krav (BDO, 2014b, s. 2). Under IFRS 15 vil selskaper som oppferer boligkomplekser
farst vurdere hvorvidt den enkelte leiligheten har en alternativ nytte for selskapet. Dette vil
veere tilfellet dersom leilighetene lar seg videreselge etter at de har blitt kontraktsfestet til en
kjgper — som i stedet mottar en annen leilighet. Dette lar seg som regel ikke gjgre fordi den
bestemte leiligheten som oftest er spesifisert i kontrakten. Dette forhindrer selskapet i a selge
leiligheten til andre, og leiligheten anses dermed ikke a ha noen alternativ nytte for selskapet.
Selv hvis boligbyggerselskapet kunne substituert leiligheten med en annen, uten & bega
kontraktsbrudd, ville ikke substitueringen blitt ansett for a oppfylle kravet om alternativ nytte
dersom selskapet padro seg betydelige kostnader som fglge av forsgket pa & videreselge
leiligheten til en annen kunde (IFRS 15.B8). Som falge av dette, vil boligbyggerselskaper trolig
ha et betydelig fokus pa den andre halvdelen av vilkaret om alternativ nytte: Selskapet har en
rettskraftig rett til vederlag for sine lgpende leveranser (IFRS 15.35). Dette vil kreve ngye
analyse av kontraktsvilkarene, spesielt vilkar som gir kunden rett til & kansellere, begrense
omfanget av, eller modifisere kontrakten. Dersom kunden eksempelvis terminerer kontrakten,
og selskapet har rett til en kompensasjon som inkluderer en rimelig fortjenestemargin, er

vilkaret om rett til vederlag oppfyit.

4.1.1 Bransjeuttalelser og oppsummering av de mest sentrale
implikasjonene

Boligbyggerbransjen er preget av langsiktige kontrakter. | dag avgjer IAS 11 og IAS 18 — med
presiseringer i IFRIC 15 — om hvorvidt inntekt skal innregnes lgpende eller pa ett bestemt
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tidspunkt. Avgjarelsen for hvorvidt kontrakten skal inntektsfares over tid eller pa ett bestemt
tidspunkt, blir, under IFRS 15, til dels basert pa nye vilkar — som trolig vil medfare en gkning
i antall kontrakter som inntektsfares over tid. Videre, forventes det at vurderingen av hva som
utgjer en uavhengig leveringsforpliktelse blir utfordrende ettersom boligbyggerkontrakter kan
inneholde elementer der det er uklart hvorvidt elementene avhenger av hverandre. Noe som er
klart, er at til tross for at IFRS 15 er en omfattende standard, sa vil enkelte kontrakter i
boligbyggerbransjen bli bergrt av flere andre standarder, slik som IAS 17/IFRS 16 for
leieavtaler. Dette gjelder serlig kontrakter som omfatter bade vedlikeholdstjenester og utleie
av tomter. Dette, i tillegg til behandlingen av variable vederlag og vesentlige finansierings-
elementer, er momenter som gjar at innfaringen av IFRS 15 trolig vil pavirke boligbygger-
bransjen i stor grad.

Veidekke (2016, s. 41) uttaler i sin arsrapport at IFRS 15 vil kunne fa betydelige effekter for
innregningen av inntekt fra eiendomsvirksomheten deres, og at salg av boliger som per dags
dato inntektsfares ved overlevering, mest sannsynlig vil bli innregnet lgpende etter fullfgrings-
grad under IFRS 15. Dette er i samsvar med den forventede reverseringseffekten som ble nevnt

under analysen om inntektsfaringsfgring over tid.

4.2 Bygg- og anleggsbransjen

Bygg- og anleggsbransjen er et samlebegrep for byggevirksomhet og anleggsarbeid. Mye av
grunnarbeidet til byggebransjen, er anleggsarbeid — eksempelvis bygging av vei og grefte-
graving for kloakk- og vannlgp. Eksempler pa arbeid byggebransjen omfatter, er oppfering,
vedlikehold og riving av bygg. | denne oppgaven skilles det mellom naringsbygg og privat-

boliger, der bygg- og anleggsbransjen ikke omfatter private boliger.

Bygg- og anleggsselskaper kan matte endre retningslinjene og praksisen for inntektsfaring som
folge av innfgringen av IFRS 15. Endringer som er serlig aktuelle for bransjen, og som vil bli
belyst i denne analysen, er kontraktsendringer, variable vederlag og vesentlige finansierings-

elementer.

Behandling av kontraktsendringer

| bygg- og anleggsbransjen er det ikke uvanlig at det forekommer kontraktsendringer (EY,
2015¢, s. 8). Dette kan eksempelvis veere endringer i leveringstidspunkt eller pris — noe som
kan veere et resultat av endringer i hva som skal leveres. Kunden kan for eksempel skifte mening

om hvorvidt et bygg skal ha heis eller ikke, eller om bygget skal ha en ekstra etasje. Det er
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heller ikke uvanlig at selgeren foretar kontraktsendringer i form av uforutsette kostnader.
Selskapet ma avgjgre hvorvidt disse endringene i kontrakten skaper en separat kontrakt mellom
partene, eller om endringene skal inkluderes i den opprinnelige kontrakten. Avgjgrende for
denne avgjarelsen, vil vaere om endringer i uavhengige varer eller tjenester prises til frittstaende
salgspriser eller ikke. Mange bygg- og anleggsselskaper vil trolig anse en slik uavhengighets-
vurdering for & utgjgre en betydelig del av implementeringen av den nye standarden (EY,
2015c¢, s. 15). Dette skyldes blant annet maten arbeid som blir utfart i bygg- og anleggsbransjen
henger sammen pa, og at frittstdende varer og tjenester som teoretisk kunne blitt kjept separat,
ofte er sveert avhengig av, og sammenkoblet til, hverandre (KPMG, 2014b, s. 3). For bygg- og
anleggsselskaper med langsiktige kontrakter, vil identifiseringen av separate leverings-
forpliktelser i mange tilfeller kunne resultere i andre leveringsforpliktelser enn dem som bygger
pa separate identifiserbare elementer under IAS 11 og IAS 18 (EY, 2015c, s. 15). Disse

forskjellene kan medfare endringer i inntektsfgringsmansteret og tilhgrende profitt.

Det pafglgende eksempelet illustrerer hvordan et selskap i bygg- og anleggsbransjen kan

analysere den regnskapsmessige behandlingen av modifiserte kontrakter.

Eksempel 4.3 (endringer i en anleggskontrakt): Entreprengr AS inngar en kontrakt om bygging
av et produksjonslokale pa oppdragsgivers tomt. Avtalt kontraktspris er 60 mNOK. Underveis
i byggingen anser kunden at det er behov for et separat lagerbygg pa eiendommen. Partene
avtaler & endre kontrakten slik at lagerbygget inkluderes og at lagerbygget ferdigstilles innen
tre maneder etter at produksjonsbygget er ferdig bygget. Den totale kontraktsprisen er na 64
mNOK. I det fglgende blir det fremstilt to ulike scenarioer som er basert pa dette faktumet.

Scenario A: Nar kontrakten endres, tillegges 4 mNOK til vederlaget som Entreprengr AS
mottar. Entreprengr AS ville vanligvis tatt 4,5 mNOK for et slikt lagerbygg, men store deler av
det ngdvendige utstyret og arbeidere er allerede pa plass ved anleggsomradet. Derfor anses det
at 4 mNOK reflekterer frittstdende salgspris, justert for omstendighetene. Forutsatt at
Entreprengr AS fastslar at byggingen av det separate lagerbygget er en uavhengig leverings-
forpliktelse, vil kontraktsendringen tilsvare en ny, separat, kontrakt som ikke pavirker

regnskapsferingen av den naveerende kontrakten.

Scenario B: Som i scenario A blir kontrakten endret nar Entreprengr AS avtaler & bygge
lagerbygget samtidig som oppdragsgiver samtykker i a betale tillegget pa 4 mNOK.

Igjen forutsettes det at Entreprengr AS anser byggingen av det separate lagerbygget som en

uavhengig leveringsforpliktelse. Imidlertid forutsettes det i dette scenarioet at Entreprengr AS
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vanligvis ville krevd 6 mMNOK for et tilsvarende lagerbygg. Entreprengr AS kan fortsatt knytte
noe av rabatten til ressursene pa omradet, som i scenario A, men majoriteten knyttes til andre
faktorer — som a knytte et godt kundeforhold. Falgelig kan ikke vederlaget pa 4 mNOK tilsvare

frittstdende salgspris.

Det forutsettes videre at Entreprengr AS konkluderer med at kontroll blir overfert til
oppdragsgiver etter hvert som de forskjellige byggene ferdigstilles. Som et resultat av dette, vil
Entreprengr AS matte registrere kontraktsendringen som en endring av en eksisterende
kontrakt. Den totale transaksjonsprisen pa 64 mNOK ma derfor allokeres mellom de to enkelte
leveringsforpliktelsene (produksjonslokalet og lagerbygget) i den modifiserte kontrakten.
Transaksjonsprisen ma i dette scenarioet baseres pa frittstaende salgspriser som allokeres pa
hver leveringsforpliktelse. Dersom det pa et tidligere tidspunkt, fer endringen, er innregnet
inntekt for byggingen av produksjonslokalet, ma disse justeres slik at de tilsvarer den allokerte
transaksjonsprisen. Inntekt fra byggingen av lagerbygget innregnes basert pa beste estimat av
fullfgringsgraden.

Generelt om modifiserte kontrakter, er det i praksis ikke uvanlig at en entreprengr som har
pabegynt et byggeprosjekt, er i en posisjon som gjegr det mulig a ta en hgyere pris for en endret
kontrakt sammenlignet med annet frittstdende arbeid (EY, 2015c, s. 12). Dette skyldes gjerne
at dette ekstraarbeidet ikke blir lagt ut i en dpen budgivningsrunde, men heller blir gitt direkte
til entreprengren som arbeider med prosjektet. I slike tilfeller vil vurderingen av om vederlaget
for ekstraarbeidet reflekterer frittstaende salgspriser, behgve betydelig demmekraft. For at
kontraktsendringer kan innregnes etter IAS 11, ma det vere sannsynlig at endringen vil medfare
gkte driftsinntekter, i tillegg til at disse inntektene kan males palitelig (IAS 11.11-12). IFRS 15
stiller noe hayere krav til innregning av kontraktsendringer, og felgelig kan dette medfare at

eventuelle endringer blir innregnet pa et senere tidspunkt enn etter IAS 11.

Variable vederlag

Bygg- og anleggsselskaper kan matte endre prosessen som brukes for & estimere variable
vederlag som falge av innfgring av den nye standarden (EY, 2015c, s. 21). Pa grunn av kravet
om at det ma vere sveert sannsynlig at det ikke skjer en vesentlig reversering av estimert inntekt
i fremtiden (steg 3 i femstegsmodellen), vil selskapene ogsa trolig oppleve endringer i

tidspunktet for inntektsfaring av, og starrelsen pa, det variable vederlaget.

Indikatorene som IFRS 15 angir at sveert sannsynlig-kravet er oppfylt (steg 3 i femstegs-

modellen), er kun nettopp det — indikatorer. | praksis ma bygg- og anleggsselskaper vurdere en
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rekke ulike forhold, som for eksempel tidligere erfaringer med lignende avtaler og eventuelle
usikkerhetsmomenter som eksisterer i de senere periodene i langsiktige kontrakter (EY, 2015c,
s. 20). Det er sarlig utfordrende i de tilfellene der et fatall av indikatorene er tilstede, ettersom
det ma benyttes mye skjgnn i avgjgrelsen av hvorvidt kravet er oppfylt eller ikke. Vurderingen
blir ikke enklere av at det gjerne er knyttet ulik risiko til selskapets ulike vederlagskrav, noe
som innebarer at betydningen av indikatorenes tilstedevarelse vil kunne variere fra kontrakt til
kontrakt. For & i etterkant kunne redegjere for selskapets vurderinger, samt for & bedre

selskapets egen leeringskurve, er det viktig at disse beslutningene blir grundig dokumentert.

Det pafglgende eksempelet illustrerer hvordan et selskap i bygg- og anleggsbransjen kan
estimere variable vederlag under IFRS 15.

Eksempel 4.4 (estimering av variable vederlag): Entreprengr AS inngar en kontrakt med
Selskap A den 1. januar 2018 om a bygge et nytt hovedkvarter pa en tomt eid av Selskap A.
Entreprengren avgjer at kontrollen over bygningen overfares til Selskap A etter hvert som den
bygges, og felgelig at leveringsforpliktelsen oppfylles over tid. Den totale kontraktsprisen
utgjer 50 mNOK, men vil gke eller reduseres ut i fra nar bygningen er ferdigstilt. For hver dag
tidligere enn 30. juni 2019, vil det totale vederlaget ke med NOK 50 000. Blir bygget ferdigstilt
etter 30. juni 2019, vil det totale vederlaget reduseres med NOK 50 000 for hver dag etter
ovennevnt dato. Videre har partene avtalt at ved ferdigstillelse, vil bygget bli inspisert og
Entreprengr vil motta en incentivbonus pa 0,5 mMNOK dersom bygget oppfyller kravene for a

bli energimerket grgnn.

Entreprengren ma na avgjare hvorvidt forventet verdi- eller mest sannsynlige belgps-metode vil
tilsvare beste estimat for det totale vederlaget. Entreprengren avgjer i dette tilfellet at forventet
verdi er den metoden som best reflekterer verdien for reduksjon eller gkning ut i fra nar
bygningen er ferdigstilt, ettersom det er flere potensielle utfall. Basert pa tidligere og lignende
oppdrag, i tillegg til gjeldende planlagte oppdrag, estimerer Entreprengr AS at sannsynligheten
for ferdigstillelse ti dager innen fristen, pa fristen og fem dager etter fristen er henholdsvis 50 %,
30 % og 20 %. Felgelig vil Entreprengr AS inkludere 0,2 mNOK i transaksjonsprisen i

forbindelse med dette variable elementet, basert pa vektet gjennomsnitt:
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Avvik (dager) x Sannsynlighet x @kning/reduksjon (per dag) = Forventet verdi

Far frist (10) 50 % NOK 50000 NOK 250 000
P34 frist (0) 30 % NOK 0 NOK 0
Etter frist (5) 20% NOK -50 000 NOK -50 000

Forventet pavirkning av vederlag (vektet gjennomsnitt): NOK 200000

Tabell 4.1: Estimering av forventet verdi for variable vederlag, vektet gjennomsnitt.

Entreprengr AS avgjer videre at mest sannsynlige belgps-metode best predikerer det variable
vederlaget for energimerkingen, ettersom det kun er to mulige utfall — alt eller ingenting.
Entreprengren baserer seg her pa tidligere ferdigstilte og sammenlignbare bygg, hvor de ved
alle tidligere anledninger har oppnadd grent sertifikat for energimerking. I felge planen for
bygget eksisterer det heller ingen egenskaper med bygget som tyder pa at de heller ikke i dette
prosjektet skulle klare a oppna grent sertifikat. Felgelig anser Entreprengr AS det som beste
estimat & inkludere 0,5 MNOK i transaksjonsprisen. Den totale transaksjonsprisen blir derfor
50,7 mMNOK (= 50 + 0,2 + 0,5 mNOK).

Dersom Entreprengr AS ved utgangen av 2018 anser at sannsynlighetsfordelingen har endret
seg fra [50 %, 30 % og 20 %] til [60 %, 40 % og 0 %], alt annet likt, ma Entreprengr AS na
korrigere estimatet ved a legge til NOK 100 000 i estimatet (= [60 % * 10 * NOK 50 000] —
NOK 200 000).

Etter IAS 11 skal inntekt innregnes etter virkelig verdi, og usikre elementer i kontrakter skal
inkluderes dersom det er sannsynlig at elementet vil generere inntekter, og at inntektene kan
males palitelig. Etter IFRS 15 skal usikre elementer innregnes, sa sant det ikke er sveert
sannsynlig at allerede inntekt reverseres. Dette kan falgelig medfere at enkelte selskaper i bygg-
og anleggsbransjen innregner starre deler av kontrakten tidligere, eventuelt senere enn under
navaerende inntektsfaringsstandarder (KPMG, 2014, s. 8).

Vesentlige finansieringselementer

Kravet om vurdering av om en kontrakt inneholder et vesentlig finansieringselement, innebaerer
en betydelig endring for bygg- og anleggsselskaper (EY, 2015c, s. 21). | vurderingen av om det
foreligger et vesentlig finansieringselement, bar bygg- og anleggsselskaper vurdere typiske
betalingsvilkar i bransjen, som for eksempel forskuddshonorar, prestasjonsutbetaling ("award
fee") og betaling etter fullferingsgrad, i tillegg til & vurdere faktureringstidspunktet opp mot det

forventede leveringstidspunktet (EY, 2015c, s. 24). Inntekt som relaterer seg til prestasjons-
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utbetalinger kan, i mange situasjoner, bli innregnet pa et tidligere tidspunkt som falge av
innfgring av IFRS 15 (PwC, 2014b, s. 5).

Fordi standarden ikke har noen kvantitative retningslinjer for hva som er et vesentlig
finansieringselement, ma selskaper i bygg- og anleggsbransjen — i likhet med alle andre bransjer
— sgrge for & ha godt dokumenterte beslutninger.

4.2.1 Bransjeuttalelser og oppsummering av de mest sentrale
implikasjonene

I likhet med boligbyggerbransjen, er bygg- og anleggsbransjen preget av langsiktige kontrakter,
noe som innebaerer at 0ogsa denne bransjen blir pavirket av endringene i vilkar for inntektsfaring
over tid. Varene og tjenestene i bygg- og anleggskontraktene er ofte sammenkoblet, noe som
kan gjare vurderingen av uavhengige varer og tjenester vanskelig. Ved kontraktsendringer, vil
denne interrelasjonen trolig medfgre endret inntektsfgringsmgnster sammenlignet med
gjeldende praksis. Det er ogsa forventet endringer i stgrrelsen pa, og tidspunktet for, inntekts-
faringen av variable vederlag. Nar det ogsa forventes endringer i vurderingen av vesentlige
finansieringselementer, vil mange bygg- og anleggsselskaper trolig matte nedlegge en betydelig

implementeringsinnsats nar IFRS 15 tas i bruk.

Vi har ikke funnet selskaper innen bygg- og anleggsbransjen som har gitt uttalelser av interesse
i forbindelse med IFRS 15, og vi har derfor ikke fatt bekreftet eller avkreftet observasjonene
ovenfor. Dog bekrefter sammenlignbare selskaper at de forventer a bli pavirket av IFRS 15 —
se delkapittel 4.5.

4.3 Telekommunikasjonsbransjen

Telekommunikasjonsbransjen er en stor bransje med relativt fi og store aktgrer, som alle har
sveert mange kunder og kontrakter. En typisk kjgpsavtale mellom selskaper i bransjen og deres
kunder, bestar av et abonnement i tillegg til en eventuell mobiltelefon. En slik kjgpsavtale bestar
av to separate kontrakter, hvor kundene far en rabatt pa totalprisen ved a inngd begge
kontraktene samtidig og ved & binde seg til abonnementet, vanligvis over 12 maneder. Selv om
selskapet har en abonnementskontrakt med bindingstid pa 12 maneder, vil kontrakten besta av
12 selvstendige leveringsforpliktelser (Korsvold, 2015, s. 263). Det har blitt mer og mer vanlig
at kjgpsavtaler medfgrer at hele eller deler av vederlaget for mobiltelefonene som selges
sammen med abonnementet, blir avbetalt manedlig over kontraktsperioden. Her ma selskapene

vurdere om de fremtidige innbetalingene utgjer et vesentlig finansieringselement i forhold til
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kontraktsprisen, for sa a eventuelt foreta en naverdiberegning av fordringen pa kunden. |
bransjen er det ikke uvanlig at selskapene selger mobiltelefoner og abonnement gjennom
fysiske forhandlere som selger produktene til sluttkunden. Ved slike salg er det vanlig praksis
a utbetale salgsprovisjon til selgeren. Slike salgsprovisjoner ma i utgangspunktet balansefgres
og amortiseres, for sa & fares som en inntektsreduksjon over kontraktsperioden (Korsvold,
2015, s. 264). Dersom kontraktsperioden er kortere enn ett ar, apner standarden for a
kostnadsfare salgsprovisjonen i perioden den oppstar (IFRS 15.92). | den videre analysen skal
det ses nermere pa spesifikke utfordringer som telekommunikasjonsbransjen vil kunne mgte
pa ved implementeringen av IFRS 15. Analysen inneholder noen fa eksempler for & illustrere

endringer i praksis — samt metoder for innregning under IFRS 15.

Allokering av vederlag

Ser en pa et salg av en pakke med mobiltelefon og et abonnement, hvor mobiltelefonen betales
delvis pa salgstidspunktet og resten over abonnementsperioden pa 12 maneder, er det i dag
varierende praksis for innregning av inntekt. Flere selskaper har inntektsfert det kunden gjer
opp kontant ved kjgp av pakken — for sa & inntektsfare det som eksplisitt blir fakturert manedlig
gjennom abonnementsperioden (Rosenblad, 2014, s. 28). Pa den annen side, har eksempelvis
svenske Tele2 en inntektsfaringsmodell som allerede allokerer nart opp mot kravene etter
IFRS 15 (Tele2, 2016, s. 33). Fordi ovennevnte pakke inneholder to elementer som begge kan
kjgpes utenom pakken, i tillegg til at kjgpet av pakken ikke ngdvendigvis endrer elementene i
vesentlig grad, oppfyller pakken kravene i standarden for at de skal behandles som to
uavhengige leveringsforpliktelser. Fglgelig ma transaksjonsprisen separeres ved bruk av relativ
andel mot frittstaende salgspriser. Korsvold (2015, s. 266) anfarer at det vil veere ngdvendig a
identifisere de forskjellige tjenestene i selve abonnementet - altsd SMS, ringetid og data -

dersom det eksempelvis er mulig & overfare ubrukt datamengde til neste maned.

Eksempel 4.5 (allokering av vederlag): To ulike pakker, pakke 1 og pakke 2, viser to forskjellige
salg til to ulike kunder. I pakke 1 er de frittstdende salgsprisene, altsa virkelig verdi ved kjap
utenfor pakketilbud, NOK 5 999 for mobiltelefonen og NOK 99 per méaned for abonnementet.
Kontrakten med kunden innebzrer at kunden betaler NOK 999 for mobiltelefonen ved
inngaelse av kontrakten og videre NOK 299 per maned i 12 maneder. Dersom selskapet skulle
innregnet denne kontrakten lgpende, som beskrevet ovenfor — og som i illustrasjonen under er
kalt lgpende inntektsfering — ville selskapet inntektsfart NOK 999 ved kontraktinngaelsen og
videre NOK 299 manedlig. Med allokering etter relativ andel, vil selskapet na inntektsfgre
NOK 3 829 ved kontraktinngaelsen (NOK 4 587 * [NOK 5 999 /NOK 7 187]) og videre NOK 63 per
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maned (NOK 4 587 * [NOK 99 / NOK 7 187]) gjennom abonnementsperioden —noe som totalt utgjar
NOK 758 over 12 maneder. Differansen mellom inntektsfaringen av mobiltelefonen pA NOK
3 829 og vederlaget pa NOK 999 blir innregnet som en kontrakteiendel, og blir amortisert over

kontraktsperioden.

Pakke 2 illustrerer hvor ulik inntektsfgringen kan bli, selv om én av faktorene holdes konstant
— her, pakkenes abonnement og nedbetalingsplan. I tillegg illustreres det hvordan tidspunktet
for inntektsfering vil vaere forskjellig fra navaerende inntektsfaringsstandarder og etter IFRS 15,
og serlig ved kjgpstidspunktet. | stedet for & inntektsfare NOK 1 vil selskapet for pakke 2
inntektsfare NOK 2 433.

Inntektsforing ! Lopende inntektsfaring Pa kke 1 .
1+ ,7 Allokering etter IFRS 15 * Relativ andel
3600 J4ox 3829 Mobiltelefon: Nok 5999,- | 83%
nox 3 588 Abonnement: NOK  99,-| 17%
3150 Frittstaende pris, 12mnd: nok 7 187,-
Betal na: NoK  999,-
2700 Faktura per maned: NOK  299,-
1250 vox2 433 Transaksjonspris, 12mnd: n~ok 4 587,-
1800 g .
g Pakke 2: Relativ andel.
1350 3 Mobiltelefon: Nok 2499,- 68%
S Abonnement: NOK  99,- | 32%
900 wx 1136 é Frittstdende pris, 12mnd: ok 3 687,-
nok 758 5
450 2 Betalna: NOK 1,-
=~ Faktura per maned: NoK 299,
= = »  Transaksjonspris, 12mnd: ok 3 589,-
Mobil Maned 1-12

Figur 4.1: Allokering av vederlag — lgpende inntektsfaring sammenlignet med relativ allokering

Per kontrakt vil ikke den nye modellen for allokering pavirke inntektsfaringen i vesentlig grad,
men ettersom de storste selskapene i telekommunikasjonsbransjen har flere millioner kunder,
vil det pa et aggregert niva utgjere et vesentlig belgp. Ettersom selskapene som oftest har flere
titalls typer mobiltelefoner, abonnementer og nedbetalingsplaner, stiller standarden indirekte
krav til gode og dynamiske IT-systemer som kan identifisere uavhengige leveringsforpliktelser

og utfare allokering av transaksjonsprisen pa disse.

Allokering av rabatterte tilleggstjenester

Selskapene i telekommunikasjonsbransjen tilbyr en rekke tilleggstjenester, enten i tillegg til
ordinaere abonnementsavtaler eller saimmen med ovennevnte pakker for a fa pakkene til a virke

mer attraktive. Tilbyr selskapet kjgperen tilgang til eksempelvis en strammetjeneste for musikk
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i en avtalt periode sammen med pakken - gratis, eller til en rabattert pris — oppfyller en slik
tilleggstjeneste vilkarene for a vare en separat, uavhengig, leveringsforpliktelse, og leveringen
av tilleggstjenesten ma falgelig innga i beregningsgrunnlaget for allokeringen.

Eksempel 4.6 (allokering av rabatterte tilleggstjenester): Inngar kunden ved kjgp av pakke 1
en avtale om a fa gkt hastighet pa datatrafikk de ferste seks manedene til en pris pa NOK 29
per maned, samtidig som frittstdende salgspris for denne tjenesten er NOK 59 per maned, ma
selskapet vurdere tilknytningen av rabatten opp mot elementene i pakken. Dersom rabatten kun
gis til kunder som kjgper denne pakken, ma rabatten allokeres proporsjonalt mellom alle
elementene i pakken (Korsvold, 2015, s. 268-269). Om rabatten gis utenfor pakken til kunder
som har tilsvarende abonnement, vil ikke allokeringen skje mot mobiltelefonen. I det videre
forutsettes det at rabatten tilknyttet tilleggstjenesten er uavhengig av rabatten kunden oppnar
for selve mobiltelefonen, og falgelig at rabatten for tilleggstjenesten allokeres separat mot
abonnementet. IFRS 15 har ikke klargjort hvorvidt rabatten skal allokeres til seks eller 12
maneder av abonnementet, noe som er relevant ettersom avtalen om ekstra fart kun gjelder for
seks maneder. Korsvold (2015, s. 269) anfgrer at slike rabatter bgr allokeres til kun seks av de
12 manedene ettersom hver enkelt maned i abonnementsperioden regnes som selvstendige
leveringsforpliktelser — i tillegg til at kunden kunne gjort en slik avtale nar som helst i
abonnementsperioden. Allokeringen vil da bli lik for mobiltelefonen som i eksempel 4.5, mens

den gvrige allokeringen vil bli som falger:

Transaksjonspris Frittstiende salgspris Allokert rabatt Allokert vederlag
Mobiltelefon NOK 999 | NOK 5999 | NOK 2170 NOK 3829
Abonnement NOK 3588 | NOK 1188 | NOK 430 NOK 113 NOK 645
Tilleggstjeneste | NOK 174 | NOK 354 | NOK NOK 67| NOK 287
Sum NOK 4761 | NOK 7541 NOK 2600 NOK 180| NOK 4761

Tabell 4.2: Allokering av vederlag fra tilleggstjenester

Den allokerte rabatten tilsvarer den relative andelen mellom seks méaneders frittstdende

salgspriser for abonnement og tilleggstjeneste (TT), multiplisert med transaksjonsrabatten.

Transaksjonsrabatt = NOK 354 — NOK 174 = NOK 180. Relativ andely; = - *ij*s’: "fGifVOK — ~37%.

Allokert rabatt for tilleggstjenesten, er falgelig lik NOK 67 (= 37% * NOK 180), og resterende
rabatt blir sa allokert pa abonnementet (NOK 180 — NOK 67 = NOK 113). De allokerte

vederlagene tilsvarer [(frittstaende salgspris) — (allokert rabatt)].
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NOK 2 600 er den totale rabatten fra eksempel 4.5. Eksempelet illustrerer at selv om det kun
legges til en relativt liten tilleggstjeneste i kontrakten, blir inntektsfaringen noe mer komplisert
enn dersom selskapet hadde inntektsfart NOK 29 for tilleggstjenesten etter hvert som kunden

ble fakturert for tjenesten.

Behandling av kontraktsendringer

Det er flere forhold i kontrakter mellom selskapene i telekommunikasjonsbransjen og deres
kunder som kan, og ofte endres. Endringer kan, som nevnt i delkapittel 3.4.4.1, enten fares i
den opprinnelige kontrakten eller som en separat kontrakt, basert pd vurderinger av to
kumulative vilkar. Det mest sentrale vilkaret for telekommunikasjonsbransjen, er vurderingen
av det farste vilkaret om at omfanget av kontrakten gker med uavhengige varer eller tjenester.
Opp- og nedgradering av abonnementsinnholdet, eksempelvis inkludert datamengde per
maned, er vanlige endringer som oppstar. En nedgradering vil ikke gke omfanget, og kontrakten
skal saledes ikke behandles separat, mens ved en oppgradering, vil kontrakten kunne matte
behandles separat. Dog, vil ikke en separering av kontrakten ngdvendigvis utgjere en
regnskapsmessig forskjell for ordinere kundekontrakter, ettersom tjenesten vil bli levert
manedlig over den gjenveerende kontraktsperioden (EY, 2015b, s. 9). Forskjellen vil derimot
bli synliggjort dersom kontraktsperioden forlenges ved oppgraderingen. En annen vanlig

situasjon for bransjen, er endringer i familieplaner, som illustreres i falgende eksempel.

Eksempel 4.7 (kontraktsendringer, EY, 2015b, s. 10-11): Anta at en familie inngar en familie-
plan 1. januar, hvor avtalen er at de kjgper to mobiltelefoner a NOK 450 hver (frittstaende
salgspris NOK 1 350 per telefon) sammen med et familieabonnement der bindingstiden er pa
12 maneder til NOK 280 per maned. | dette eksempelet tilsvarer den manedlige fakturaen

frittstdende salgspris. Allokeringen gjgres pa samme mate som i eksempel 4.5, og blir som

falger:
Transaksjonspris Frittstaende salgspris  Relativ andel Allokert vederlag
Mobiltelefon | NOK 900 [ NOK 2700 45 % | NOK 1898
Abonnement | NOK 3360 | NOK 3360 55 % | NOK 2362
Sum NOK 4260 | NOK 6 060 100 % | NOK 4260

Tabell 4.3: Allokering av vederlag med relativ andel

Inntektsfgringen ved kontraktsinngaelsen pa NOK 1 898 medfarer at selskapet ma innregne en
kontrakteiendel pa NOK 998 (= NOK 1898 — NOK 900) som reduseres med NOK 83,2 (=

NOK 998/12) etter hvert som kunden faktureres hver maned. For oversiktlighetens skyld tas




det i eksempelet ikke hensyn til pengenes tidsverdi. 1. april finner familien ut at de gnsker enda
en mobiltelefon av samme type — som fortsatt prises til NOK 450 (frittstaende salgspris NOK
1350). Nytt manedlig fakturabelgp for tre mobiltelefoner i familieplanen er NOK 400
(tilsvarende frittstaende salgspris), og familien gnsker & binde seg i nye 12 maneder for a fa en
rabattert pris pa mobiltelefonen. Selskapet ma na avgjere om denne endringen representerer en
endring i leveringen av de tidligere avtalte varer eller tjenester, om tillegget i avtalen regnes
som uavhengig — eller en kombinasjon av de to. Den nye mobiltelefonen og tre ekstra maneder,
ma anses a vaere uavhengig av innholdet i den tidligere kontrakten, men samtidig ville muligens
ikke den nye mobiltelefonen ha blitt solgt til familien til en rabattert pris uten den tidligere

avtalte familieplanen. Fglgelig vil ikke endringen kunne behandles som en separat kontrakt.

Selskapet ma na fastsette det resterende vederlaget tilknyttet kontrakten og allokere dette pa de
gjenstaende leveringsforpliktelsene. Dette kan gjares ved a etablere ny relativ andel, basert pa
den nye kontraktens frittstdende priser Den nye relative andelen multipliseres med det totale
allokerte vederlaget pa NOK 4 501,50 (= NOK 450 (transaksjonspris ny mobiltelefon) + NOK
4800 (totalt fakturert belgp, 12 mdneder) - NOK 748,5 (gjenstdende verdi av kontrakts-
eiendelen)), hvor NOK 748,50 (= NOK 998 — [NOK 998 * 3mnd/12mnd]).

Frittstaende salgspris Relativ andel Allokert vederlag
Mobiltelefon | NOK 4 050,0 46 % | NOK 2 060,0
Abonnement | NOK 4 800,0 54 % [ NOK 2441,5
Sum NOK 8850,0 100 % | NOK 4501,5

Tabell 4.4: Allokering som fglge av kontraktsendringer

Selskapet registrerer na innbetalingen pd NOK 450 og innregner NOK 2 060 som inntekt — med
kontraktseiendel som motpost pa NOK 1 610. Fordi kontrakten er forlenget med tre maneder,
vil ogsa den gjenverende kontrakteiendelen fra den opprinnelige kontrakten bli redusert over
hele den nye kontraktsperioden. Kontrakteiendelen vil fglgelig reduseres med NOK 196,50 (=

[NOK 748,5 + NOK 1 610]/12mnd) i slutten av hver maned.

Variable vederlag

| telekommunikasjonsbransjen eksisterer det flere situasjoner hvor hele, eller deler, av retten til
vederlag er usikkert —eller varierende. Situasjonene vil kunne medfare ytterligere kompleksitet
i beregning av vederlag til inntektsfaring, og eksempler pa slike situasjoner er: Selskaper kan
selge mobiltelefoner eller annet fysisk utstyr med rett til retur innen en viss tid, kunden kan ha

en opsjon om a fa kjapt tilleggsprodukter pa et senere tidspunkt til rabatterte priser, kunden kan
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tilbys & kjgpe ny mobiltelefon far endt abonnementsperiode mot forlenget bindingstid eller at

kunden betaler redusert pris for taletid som overstiger et gitt antall minutter i lgpet av en maned.

Eksempel 4.8 (begrensing av inntektsfgring): Dersom kunden som velger pakke 1 fra eksempel
4.5 far et automatisk tiloud om a fa en nyere mobiltelefon etter ni maneder, ma selskapet na
begrense inntektsfaringen ved a redusere modellens transaksjonspris med ni tolvdeler
(NOK 3588 +9/12 = NOK 2 691). Det forutsettes at det er sveert sannsynlig at kunden benytter
seg av tilbudet. | dette eksempelet medfgrer begrensningen at inntektsfgringen av
mobiltelefonen reduseres fra NOK 3 829 til NOK 3 080 og at den manedlige inntektsfgringen
reduseres med NOK 12,33.

Transaksjonspris  Frittstiende salgspris Relativandel Allokert vederlag
Mobiltelefon | NOK 999 | NOK 5999 83 % | NOK 3080
Abonnement | NOK 2691 | NOK 1188 17 % | NOK 610
Sum NOK 3690 | NOK 7178 100 % | NOK 3690

Tabell 4.5: Allokering av vederlag med relativ andel; begrensing av inntektsfgring

Dersom tilbudet ikke benyttes, blir det gjenveerende vederlaget for de tre siste manedene fordelt

mellom de to elementene med relativ andel for de opprinnelige frittstdende salgsprisene.

Eksempel 4.9 (estimering av variable vederlag): En bedriftskunde har bundet seg i 12 maneder
til en abonnementsavtale med et selskap i telekommunikasjonsbransjen. Avtalen bestar av et
abonnement hvor alt er fast, foruten taleminutter, der prisen varierer ut ifra total brukt taletid i
lgpet av de 12 manedene. Prisene er 70, 60 eller 50 gre henholdsvis dersom samlet taletid er
under 12 000, over 12 000 eller over 24 000 minutter. Basert pa tidligere erfaringer med denne

bedriftskunden, kalkulerer selskapet en sannsynlighetsvektet forventet sats per minutt:

Sannsynlighet Pris per minutt Estimert pris per minutt
35 % | NOK 0,70 | NOK 0,25
55 % | NOK 0,60 | NOK 0,33
15 % | NOK 0,50 | NOK 0,08
Sats (vektet gjennomsnitt): NOK 0,65

Tabell 4.6: Estimering av variable vederlag (sannsynlighetsvektet)

Basert pa de tidligere erfaringene, er det 85 % sannsynlig at selskapet vil fa minst 60 gre per
minutt. Fordi den vektede satsen (forventet verdi-metode) er hgyere enn 60 gre, ma selskapet
vurdere om bruk av 65 gre per minutt vil kunne medfere vesentlig reversering av allerede

registrerte inntekter. Dersom selskapet mener at 65 gre er det beste estimatet for taledelen av
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bedriftsavtalen, vil selskapet benytte denne satsen for hvert manedsforbruk. Selskapet ma ved
avslutning av hver regnskapsperiode revurdere sannsynlighetene, for sa a justere estimert sats.
Skulle selskapet gjare en vurdering om at mest sannsynlige belgps-metode gir et bedre anslag,
vil selskapet benytte 60 gre. IFRS 15 gir ingen veiledning for hvordan et selskap skal beregne

et beste estimat dersom sannsynligheten for alle utfallene er identiske (EY, 2015b, s. 17).

4.3.1 Bransjeuttalelser og oppsummering av de mest sentrale
implikasjonene

Det er mye som tyder pa at telekommunikasjonsbransjen mgater store utfordringer for a tilpasse
seg IFRS 15. Det er kort oppsummert seerlig tre faktorer ved denne bransjen som gjer den sarlig
pavirket av den nye standarden; (1) svaert mange potensielle kombinasjoner av ordinzre- og
tilleggstjenester i kontrakter med kunder, (2) endringer i kontrakter forekommer ofte og (3) stor
kundemasse. Til sammen medferer de tre faktorene at selskapene i telekommunikasjons-

bransjen potensielt blir sveert bergrt av IFRS 15.

Analysen, som langt fra dekker alle mulige kombinasjoner og faktorer som pavirker inntekts-
faringen, viser at inntektsfgringen for telekommunikasjonsbransjen kan bli langt mer
komplisert enn den er i dag. Fordi bransjen har sveert mange kontrakter som blir bergrt, vil ikke
selskapenes regnskapsfarere kunne gjere alt arbeidet for a inntektsfare i trad med IFRS 15.
Falgelig ma selskapene gjare store investeringer i nye IT-systemer. Disse IT-systemene ma
vaere dynamiske for & kunne handtere endringer i priser, tilbud og kombinasjoner, i tillegg til &
kunne vurdere om endringer i kontrakter utgjgr uavhengige varer, og fglgelig om endringen
medfarer at kontrakter ma separeres. Kravet til slike IT-systemer medfgrer at selskapene kan
ende opp med & matte bruke store ressurser for & kunne designe I1T-systemene, som ogsd ma
testes og implementeres far 1. januar 2018. Som analysen viser, vil allokering av transaksjons-
prisen pa leveringsforpliktelsene med en relativ andel, fremfor & inntektsfare det som eksplisitt
er fakturert, medfare en forskyvning av inntektsfaringen — hvor det vil bli inntektsfert starre
belgper tidligere i kontraktsperioden. Hver av kontraktene er relativt sma, belgpsmessig, men
aggregert vil dette kunne pavirke vesentlige ngkkeltall som ARPU — Average Revenue per User
— som er et viktig ngkkeltall for selskapene i telekommunikasjonsbransjen. ARPU er et
forholdstall som maler abonnementsinntekter og ikke salg av mobiltelefoner og fysisk utstyr.

Telenor er ett av fa selskaper som har gjort en sveert grundig analyse av implikasjonene IFRS 15
vil fa for konsernregnskapet. Telenor anfarer at IFRS 15 vil medfare vesentlige effekter pa de

fleste punkter som er nevnt i analysen, og sa&rlig som fglge av allokeringsmodellen — som vil
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gi bedre bruttomargin pa solgte mobiltelefoner, men negativ effekt pa ARPU (Telenor Group,
2016, s. 74). Svenske Tele2 og svensk-finske TeliaSonera uttaler at modellen de benytter for &
allokere transaksjonspris allerede mater kravene til IFRS 15, og at det kun trengs noen sma
justeringer. Videre ser Tele2 og TeliaSonera at de ma vurdere balansefgring av kontrakts-
kostnader knyttet til oppnéelse av kontrakter, ettersom de per dags dato kostnadsferer slike
kostnader Igpende. TeliaSonera uttaler at de per dags dato neddiskonterer kontraktseiendeler
med gjennomsnittlig rentesats for lan, og at denne rentesatsen mulig ma justeres. @vrige forhold
er enda ikke ferdig vurdert av Tele2 og TeliaSonera (Tele2, 2016, s. 33; TeliaSonera, 2016, s.
101-102). Danske TDC er ikke ferdig med vurderingen av implikasjoner vedrgrende IFRS 15
(TDC, 2016, s. 117).

4.4 Programvarebransjen

Programvarebransjen har pa mange mater likhetstrekk til telekommunikasjonsbransjen,
ettersom store deler av salget bestar av sammensatte transaksjoner. EY (2015d, s. 1) peker pa
at selskaper i programvarebransjen sannsynligvis ma utave mer skjgnn, og serlig i forbindelse
med identifisering av uavhengige leveringsforpliktelser. Hovedvirksomheten for selskaper i
programvarebransjen bestar av a selge programvare, eller lisenser til programvare, men ogsa a
selge konsultasjonstjenester, installasjonstjenester, oppgraderinger av programvare og teknisk
stotte. | tillegg vil kunder av selskaper i denne bransjen ofte ha behov for spesialtilpasning av
programvaren, slik at den fungerer sammen med allerede eksisterende infrastruktur. Avtalte
oppgraderinger vil kunne veare spesifiserte, gjennom & forbedre allerede levert programvare,
men ogsa en avtale om levering av uspesifiserte, nye, utgaver av programvaren — eventuelt en
serie, eller pakke, av programvarer. Det eksisterer ogsa forhold i kontrakter med selskaper i
programvarebransjen som kan gjegre identifiseringen av leveringsforpliktelser noe mer
kompleks. Dette gjelder szrlig vilkaret om hvorvidt en tjeneste kan identifiseres separat fra
andre forhold i kontrakten, ettersom det ikke er uvanlig at kunden ikke far kontroll over en
lisens, men at lisensen kun kan benyttes dersom kunden kobler seg til selskapets digitale

infrastruktur — som i seg selv ofte er en egen tjeneste (IFRS 15.BC406).

| det videre blir det presentert flere forhold som vil kunne pavirke selskaper i programvare-

bransjen.
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Identifisering av separate, uavhengige, leveringsforpliktelser

Som nevnt innledningsvis, er det en rekke forhold ved kontrakter mellom selskaper i
programvarebransjen og deres kunder som vil medfare at selskapene i bransjen vil kunne mgate
utfordringer ved vurderinger om varer og tjenester er uavhengige eller ikke. Kundenes adgang
til & spesialtilpasse elementer i kontrakten vil gjgre at selskapene ma gjere skjgnnsmessige
vurderinger for hver enkelt kontrakt. Slike utfordringer, med vekt pa adgangen til &
spesialtilpasse elementer, illustreres i eksempelet under, og bygger pa IFRS 15 sine Illustrative
Examples (IE).49-58.

Eksempel 4.10 (vurdering av hvorvidt varer og tjeneste er uavhengige): Scenario A: Software
AS gar inn i en kontrakt med en kunde for & overfare en programvarelisens og utfere installasjon
av programvaren. | tillegg inneholder kontrakten en avtale over to ar hvor Software AS skal
utfare uspesifiserte programvareoppdateringer, i tillegg til a veere tilgjengelig for teknisk statte
via telefon og sanntidsstgtte over hjemmesiden deres. Software AS selger ogsa disse
elementene separat. Installasjon innebarer blant annet fysisk arbeid — slikt som oppfering av
markedsfaringsskjermer — og installasjonen utfares rutinemessig av tredjeparter, noe som ikke
endrer innholdet i programvaren i vesentlig grad. Programvaren vil veere funksjonell, selv uten

avtalte oppdateringer og teknisk statte.

Software AS ma na vurdere hvorvidt hver enkelt vare eller tjeneste er uavhengig eller ikke.
Uavhengighetsvurderingen utfares pa samme mate som i foregaende delkapitler, og selskapet
vurderer at begge uavhengighetsvilkarene er mgtt. Pa bakgrunn av vurderingen, identifiserer
Software AS folgende fire leveringsforpliktelser i kontrakten: (1) Programvarelisensen, (2)
installasjonen, (3) programvareoppdateringer og (4) teknisk statte. VVidere ma selskapet vurdere
hvorvidt de fire ulike leveringsforpliktelsene skal innregnes lgpende eller pa ett bestemt

tidspunkt.

Scenario B: Avtalen i dette scenariet er identisk som i scenario A, med unntak av at kontrakten
na spesifiserer at kunden, i forbindelse med installasjonen av programvaren, kan tilpasse
programvaren etter behov. Kunden har ogsa anledning til & kunne legge til vesentlige tilleggs-
funksjoner slik at programvaren er operasjonell sammen med allerede installert programvare i
kundens infrastruktur. | det videre forutsettes det at den spesialtilpassede installasjonen kan

utfares av andre leverandarer.

Software AS ma na foreta vurderinger for & avgjere hvilke kontraktfestede varer og tjenester

som er uavhengige. Software AS observerer at kontraktens vilkar resulterer i en vesentlig
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levering av tjenester i form av a integrere programvarelisensen i det allerede eksisterende 1T-
systemet til kunden. Med andre ord, sa brukes begge elementene for a levere et tilpasset
sluttprodukt til kunden, i tillegg til at kunden har mulighet til & gjere vesentlige tilpasninger
etter eget behov. Selv om den spesialtilpassede installasjonen kan utfgres av andre leverandgrer,
fastslar Software AS, innenfor konteksten av kontrakten, at avtalen om salg av programvare-
lisensen ikke kan identifiseres separat med den spesialtilpassede installasjonen. Falgelig anslas
disse to enhetene a ikke vaere uavhengige, og felgelig at elementene kombineres til én enkelt

leveringsforpliktelse.

Som i scenario A, vil Software AS konkludere med at programvareoppdateringen og teknisk
statte er uavhengig fra de resterende elementene i kontrakten. Dette fordi kunden kan generere
gkonomiske fordeler basert pa oppdateringene og den tekniske stagtten — enten enkeltvis eller
sammen med gvrige varer og tjenester, i tillegg til at de avtalte oppdateringene og den tekniske
stgtten er mulig & identifisere separat fra andre elementer i kontrakten. P4 bakgrunn av den
totale vurderingen, vil Software AS na ha identifisert tre leveringsforpliktelser i kontrakten: (1)
Tilpasset installasjon, som ogsa inkluderer programvarelisensen, (2) programvareoppdateringer
og (3) teknisk stotte.

Hvorvidt selskaper i programvarebransjen vil merke den mer detaljerte veiledningen i IFRS 15
for separering av kontraktselementer og separering av sammensatte transaksjoner, vil avhenge
av om selskapene har benyttet seg av veiledningen i US GAAP eller ikke (EY, 2015d, s. 15).

Ikke-refunderbare forskuddsbetalinger

Det er ikke uvanlig at selskaper i programvarebransjen krever forskuddsbetalinger i forbindelse
med initiering, aktivering eller oppsetting av en vare eller tjeneste (EY, 2015d, s. 17).
Selskapene i programvarebransjen ma farst vurdere hvilke varer og tjenester forskudds-
betalingen kan relateres til, men ogsa vurdere om det eksisterer impliserte leveringsforpliktelser
i eventuelle adganger til & fornye tjenester. Nar kunden har en slik adgang, vil fornyelsen av
tjenesten, forutsatt uendret pris, bli oppfattet som en rabattert forlengelse, ettersom det da ikke
vil vaere ngdvendig med nye forskuddsbetalinger. Utfordringen i slike situasjoner er a beregne
hvor mange perioder kunden kommer til & fornye tjenesten, ettersom dette pavirker den totale
transaksjonsprisen som allokeres pa hver enkel leveringsforpliktelse. Fordi ikke-refunderbare
forskuddsbetalinger ofte kan utgjegre vesentlige belgp i forhold til total transaksjonspris, vil
antall abonnementsperioder vere avgjgrende for fordelingen av forskuddsbetalingen over
kontraktsperioden.
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Eksempel 4.11 (ikke-refunderbare forskuddsbetalinger, EY, 2015d, s. 17): Software AS inngar
en kontrakt med en kunde for lisens til et av deres programvarer, i tillegg til et ett-ars-
abonnement for tilgang til en nettsky-tjeneste ("Cloud"-tjeneste). Kontrakten innebarer at
kunden betaler et ikke-refunderbart forskuddsbelgp for programvarelisensen pa NOK 100 000.
Til sammen betaler kunden NOK 50000 for nettsky-tjenesten, hvor kunden ogsa har

muligheten til & fornye abonnementet hvert ar, til samme belap.

| det videre forutsettes det at Software AS avgjer at programvarelisensen og nettsky-tjenesten
er én enkelt leveringsforpliktelse og at kontrakten ikke inneholder andre leveringsforpliktelser.
Fordi kunden har adgang til & fornye abonnementet for NOK 50 000 per ar — noe som er
vesentlig lavere enn det totale vederlaget for farste ar (NOK 150 000) — identifiserer
Software AS dette som en implisert leveringsforpliktelse. For at samlet forventet transaksjons-
pris — altsa forskuddsbetaling og abonnementspris, multiplisert med antall ar — skal kunne
allokeres pa hver enkelt leveringsforpliktelse, ma selskapet gjare et anslag for hvor mange
perioder kunden eventuelt fornyer abonnementet. Dette behandles som et variabelt vederlag, og

estimeringen av vederlag vil ofte basere seg pa tidligere erfaringer med lignende kunder.

Overfgring av kontroll til kunden

Innregning av inntekt skal kun skje nar en leveringsforpliktelse er oppfylt ved overfgring av
kontroll over varen eller tjenesten til kunden. Ordinert blir kontroll definert som nevnt i
delkapittel 3.4.4.5, men selskaper i programvarebransjen har noe seregne mater a overfare
tilgang til, eller bruk av, selskapets immaterielle eiendel (“intellectual property") — altsa en
programvarelisens. IFRS 15 gir detaljert veiledning for nar programvarelisenser er overfart til
kunden, og det skilles ogsa mellom hvordan selskapene overfarer kontroll til sluttkunden. | det
videre blir det presentert overfering av kontroll der programvarelisenser regnes som uavhengig

og der programvarelisenser selges gjennom forhandlere og distribusjonsavtaler.

For & kunne innregne inntekt fra programvarelisenser lgpende, ma kontrakten mellom selskap
og kunde besta av en avtale om kundens rettighet til bruk av programvaren slik den ble levert,
eller en avtale om kundens rettighet til tilgang av programvaren gjennom hele lisensperioden.
For at kunden skal ha rettighet til tilgang stiller IFRS 15 tre vilkar som ma veere oppfylt - dette

er illustrert i figur 4.2 nedenfor.
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Lisens

RETTIGHET TIL TILGANG RETTIGHET TIL BRUK
IFRS 15.856a: Kunden har tilgang til IFRS 15.B56b: Kunden har rett til
selskapets immaterielle rettighet bruk av selskapets imaterielle
gjennom hele lisensperioden rettighet slik den eksisterer ved

salget av lisensen

L En lisens er en avtale om rettighet til tilgang, dersom felgende tre vilkar er oppfylt: —

IFRS 15.B58a: Dersom kontrakten krever, eller kunden med rimelighet forventer at foretaket vil gjennomfgre
aktiviteter som i vesentlig grad pavirker selskapets immaterielle rettighet (som kunden ogsa har rettigheter til); il
IFRS 15.B58b: ... rettighetene gitt ved lisensen vil direkte eksponere kunden for enhver positiv eller negativ
effekt som fremkommer av selskapets aktiviteter; og

IFRS 15.B58c: ... dersom disse aktivitetene, etterhvert som de fremkommer, ikke resulterer i overfgringen av

varen eller tjenesten til kunden.

Figur 4.2: Overfgring av kontroll ved uavhengige programvarelisenser (IFRS 15.B56-B59)

Dersom ikke alle de tre vilkarene er oppfylt, vil selskapet bare kunne innregne inntekten pa det
tidspunktet lisensen er overlevert til kunden. Ngkkelbestemmelsen for om avtalen om lisens er
en rett til tilgang, dreier seg rundt de kontraktsmessige, eller kunders forventninger om, krav
til selskapets gjennomfgring av aktiviteter som i vesentlig grad pavirker selskapets immaterielle
rett (lisensen). I den endelige presiseringen til IFRS 15, spesifiseres det at selskapet i vesentlig
grad kan pavirke selskapets immaterielle rettighet dersom (1) aktivitetene er forventet a endre
formen pa eller funksjoner i den immaterielle rettigheten, eller (2) kunden har muligheten til &
oppna nytte av den immaterielle rettigheten dersom muligheten stammer fra, eller avhengig av,
disse aktivitetene (KPMG, 2016, s. 18).

Denne vurderingen om hvorvidt kunder har rett eller tilgang til selskapets immaterielle rettighet
er et nytt konsept i IFRS, og selskaper i programvarebransjen som selger lisenser, ma falgelig
endre prosessen der de avgjgr om inntekt skal innregnes lgpende eller ikke. VVurderingen krever
mye skjgnnsbruk, og utfallet kan bli at inntekt som na innregnes lgpende, blir innregnet pa ett
bestemt tidspunkt etter IFRS 15 (KPMG, 2016, s. 19).

Det er ogsa vanlig at selskaper i programvarebransjen selger produkter gjennom forhandlere og
distributeravtaler (heretter forhandlere), der selskapet gir forhandleren bedre pris- og
returvilkar, og hvor selskapet gir forhandlerne starre rettigheter til selve programvaren enn det
sluttkunden far (EY, 2015d, s. 30). I slike tilfeller ma selskapene vurdere flere aspekter i avtalen
med forhandleren, eksempelvis hvorvidt avtalen kan klassifiseres som en forsendelsesavtale

("consignment arrangement™) der kontroll ikke overfares til kunden fgr forsendelsen er mottatt

68



(EY, 2015d, s. 30; IFRS 15.B77). IFRS 15.B78 oppstiller tre indikatorer for at en avtale er en
forsendelsesavtale; (a) at produktet kontrolleres av selskapet inntil en spesifisert periode utlgper
eller en spesifisert hendelse oppstar (eksempelvis idet salget til sluttkunden skijer); (b) Selskapet
har mulighet til & kreve at produktet returneres eller overfares til en tredjepart (eksempelvis en
annen forhandler; eller (c) dersom forhandleren ikke har en ubetinget rett til a betale for
produktet. Dersom selskapet vurderer at avtalen er en forsendelsesavtale, ma selskapet utsette
inntektsfgringen til sluttkunden overtar kontroll gjennom kjgp fra forhandleren. Selv om
veiledningen for denne wvurderingen er noe mer detaljert enn den er etter dagens
inntektsfgringsstandarder om overfgring av kontroll, er det lite trolig at selskapene vil merke
endringene i praksis (EY, 2015d, s. 31).

Derimot, om selskapet vurderer at avtalen ikke kan klassifiseres som en forsendelsesavtale, vil
forhandleren anses som selskapets sluttkunde, og falgelig innregne inntekt etter hvert som
selskapet overfarer kontroll til forhandleren. 1 sa fall ma selskapet ngye vurdere hvilke belgp
de har ubetinget rett til, og at de ma sarlig ta hensyn til variable og usikre belgp knyttet il
prisreduksjoner og returrett. IFRS 15.57d trekker frem at selskaper som har et bredt spekter av
ulike rabatter eller som har ulike betalingsbetingelser for lignende kontrakter i lignende
omstendigheter, vil enten kunne gke sannsynligheten — eller graden av — allerede inntekt som
blir reversert. Selskapene vil derfor kunne matte begrense inntektsfaringen av stgrre deler av

leveringsforpliktelsene som er variable eller usikre.

Allokering av transaksjonspris pa leveringsforpliktelser

Som nevnt innledningsvis, har selskapene i programvarebransjen ofte kontrakter med kunder
som inneholder sammensatte transaksjoner. Dette medferer at programvarebransjen er en av
flere bransjer som vil ma bruke mange ressurser pa & bygge opp IT-systemer som helt eller
delvis kan handtere allokering av transaksjonsprisen pa leveringsforpliktelsene (IFRS
15.BC447). Det som gjer det ytterligere utfordrende for selskaper i programvarebransjen, i
motsetning til selskaper i telekommunikasjonsbransjen, er at en ikke ngdvendigvis kan ha lister
over programvare til kunder og tilhgrende priser, ettersom kundene ofte trenger programvare
som er spesialtilpasset etter deres behov. Dette vil medfare at selskapene i programvarebransjen
ikke ngdvendigvis vil kunne automatisere regnskapsferingen i like stor grad som selskapene i

telekommunikasjonsbransjen vil kunne gjare.

For de selskapene som har benyttet allokeringsmodeller etter US GAAP, vil allokeringen etter
IFRS 15 fortsatt kunne endres, ettersom IFRS 15 ser bort ifra enkelte bransjespesifikke
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veiledninger i navaerende US GAAP (IFRS 15.BC474). | falge Oppi (2015), vil overgangen fra
disse bransjespesifikke veiledningene i US GAAP til IFRS 15 medfare at selskapene na
innregne inntekter fra salg av programvarelisens pa tidligere tidspunkt. Dette fremkommer av
allokeringsmodellen etter IFRS 15, og at innregningen av Sammensatte transaksjoner
(eksempelvis programvarelisens og tilhgrende teknisk stgtte), na far samme effekt som for

selskapene i telekommunikasjonsbransjen (se delkapittel 4.3).

Flere selskaper i programvarebransjen har henvendt seg til IASB for a fa en avklaring om
residualmetoden kan anvendes ved fastsettelse av frittstaende salgspriser der det er mer enn to
varer eller tjenester i kontrakten, og hvor to eller flere av varene eller tjenestene har sveert
variable eller usikre frittstdende salgspriser (IFRS 15.BC272). | samme paragraf svarer IASB
at det vil kunne vaere ngdvendig for selskapene a farst benytte residualmetoden for de
leveringsforpliktelense med variable eller usikre frittstaende priser, for sd & benytte en av de to
gvrige tillatte metodene for beregning av frittstaende salgspriser — slik at de til slutt kan finne
residualprisen for den leveringsforpliktelsen som gjenstar.

@vrige forhold som vil kunne pavirke selskaper i programvarebransjen

Vurderinger om hvorvidt endringer i kontrakter skal behandles som en separat kontrakt eller
ikke, vil ogsa kreve mye utgvelse av skjgnn — og i likhet med telekommunikasjonsbransjen, vil
ogsa farste vilkar om hvorvidt endringen medfarer en gkning i kontraktsfestede uavhengige
varer eller tjenester, vaere sveert relevant. Dette fremkommer av at det i flere tilfeller kan veere

problematisk a vurdere om endringer i bestilt programvare gker kontraktsomfanget eller ikke.

Selskaper i programvarebransjen vil ogsa ofte kunne ha kontraktkostnader som fremkommer
av enten det & oppna kontrakter eller av & oppfylle kontrakter. Som med svart mange andre
bransjer, er det heller ikke uvanlig praksis for selskaper i programvarebransjen a kostnadsfare
slike kontraktskostnader lgpende (EY, 2015d, s. 32). Der selskaper allerede har som praksis a
balansefgre kontraktskostnader for & oppna kontrakter, vil selskapene matte gjennomga de
balansefarte kontraktskostnadene for a se til at disse er i samsvar med bestemmelsene for hvilke
kostnader som kan, og ikke kan, balansefgres (se tabell 3.2). Selskaper som ikke har hatt som
praksis & balansefare slike kostnader, ma na utgve skjgnn ved gjennomgaelse av de ulike
kontraktskostnader de har, slikt som salgsprovisjoner (IFRS 15.92). Kontraktskostnader som
fremkommer av det & oppfylle en kontrakt — eksempelvis direkte lgnn, direkte materiale og

andre direkte henfarbare kostnader — skal balansefgres dersom kostnadene ikke dekkes av andre
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standarder, at de genererer fordeler som vil bli brukt til oppfyllelse av kontrakter, i tillegg til at
de forventes a bli gjenvunnet (IFRS 15.95).

4.4.1 Bransjeuttalelser og oppsummering av de mest sentrale
implikasjonene

Programvarebransjen ble tidlig vurdert & vaere en av de bransjene som kan bli mest pavirket av
IFRS 15, ettersom selskapene i bransjen enten innregner lgpende eller har benyttet den
bransjespesifikke veiledningen i US GAAP — som na erstattes. Selskapene i programvare-
bransjen vil oppleve lignende utfordringer som det selskapene i telekommunikasjonsbransjen
vil oppleve — ettersom sammensatte transaksjoner er svert vanlig i bransjen. Falgelig er ogsa
gode IT-systemer som kan handtere allokering og innregning negdvendig for programvare-
bransjen. Fordi selskaper i programvarebransjen ofte vil matte tilpasse den leverte program-
varen etter kundens behov, vil derimot uavhengighetsvurderingen for & identifisere leverings-
forpliktelser i kontrakten kreve mer skjgnnsmessig vurdering enn hva telekommunikasjons-
bransjen behgver. For selskapene i programvarebransjen som per dags dato innregner inntekter
Igpende, vil starre deler av den totale transaksjonsprisen na bli innregnet pa tidligere tidspunkt,
som falge av allokeringsmodellen i IFRS 15 hvor det skal bruke relative andeler for beregning

av vederlag til innregning.

Av rundt 50 analyserte arsrapporter fra selskaper i programvarebransjen, er det sveert fa
selskaper som har ferdigstilt analysen sin av IFRS 15, hvilket kan ha opphav i de forventede
avklaringene fra IASB som ble publisert i april 2016. Det skal ogsa sies at program-
varebransjen inkluderer selskaper som pa mange mater er like, men ogsa sveert ulike — og serlig
hva gjelder kundetilpasning, installasjonshjelp og fremtidig teknisk stette som egne tilleggs-
produkter. Et av verdens stgrste programvareselskaper, tyske SAP, som leverer svaert mange
type produkter, har ikke ferdigstilt analysen av IFRS 15, men uttaler at de forventer — for visse
type kontrakter — endringer i tidspunkt for inntektsfaring, i tillegg til at de blir bergrt av nye
krav til noteinformasjon (SAP, 2016, s. 145). Tyske RIB Software leverer programvare for
modelleringsinformasjon til arkitekter, ingenigrer og boligbyggerbransjen, og uttaler i sin
arsrapport at heller ikke de er ferdig med analyse — men at de forventer bade vesentlige og
mindre vesentlige endringer i innregning og maling. Behandlingen av sammensatte
transaksjoner som inneholder salg av programvare med tilhgrende salg av tjenester — som

opplaring og vedlikehold — er det som vil pavirke selskapets innregning i sterst grad. | tillegg
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nevner selskapet at de vil matte innregne inntekt senere enn de gjar per dags dato for enkelte
kundespesifikke kontrakter (RIB, 2016, s. 68).

Britiske Fidessa, som leverer programvare til finanssektoren, britiske Micro Focus, som driver
med konsultasjon og oppgradering av selskapers programvaresystemer, i tillegg til tyske init
som leverer programvare for billettsystemer til kollektivtransport, uttaler alle implisitt at de
forventer at IFRS 15 i vesentlig grad vil pavirke innregning og maling av inntekter (Fidessa,
2016, s. 56; Micro Focus, 2016, s. 93; init, 2016, s. 69).

4.5 En overordnet analyse av regnskapsmessige
implikasjoner

| dette delkapitlet vil vi kort oppsummere de mest sentrale omradene der selskaper vil oppleve
endringer i innregning og maling av inntekter fra kontrakter med kunder. Funnene gjar at vi i
starre grad kan generalisere endringene, for sa a projisere generaliseringen pa andre bransjer —
eller type kontrakter som en finner blant ulike bransjer. Dette gjar vi, blant annet fordi hvordan
selskaper blir pavirket, avhenger i stor grad av type kontrakter — og ikke ngdvendigvis hvilken

bransje de opererer i.

Identifisering av separate, uavhengige, leveringsforpliktelser i kontrakter

Identifisering av leveringsforpliktelser er i realiteten ikke nytt for inntektsfaringsstandarder i
IFRS, men vurderingen av om hvorvidt varer eller tjenester er uavhengige vil tilfere ytterligere
momenter som ma vurderes av regnskapsprodusenter. Her er det i hovedsak vilkar 2 som er
nytt, der regnskapsprodusenten ma avgjgre om varen eller tjenesten kan identifiseres separat
fra andre forhold i kontrakten eller ikke (KPMG, 2016, s. 9). Identifisering av separate,
uavhengige, leveringsforpliktelser vil kunne medfgre utfordringer for alle selskaper som selger
kombinasjoner av produkter — varer og/eller tjenester — som pakkelgsninger.

Allokering av vederlag pa leveringsforpliktelser

Slik vi ser det, vil den nye allokeringsmodellen kunne pavirke selskaper i vesentlig grad enten
om selskapet har store kontrakter (belgpsmessig) eller om selskaper har mange kunder. Dersom
selskapet har belgpsmessig store kontrakter, vil en stgrre andel av transaksjonsbelgpet bli
inntektsfart enten tidligere eller senere. Har selskapet mange kunder, vil selskapet pa aggregerte
nivaer kunne merke like store forskyvninger av innregningen. Dersom selskapet ogsa har svaert
mange kombinasjoner av produktsammensetninger, og/eller et bredt utvalg av tilleggstjenester,

vil allokeringen av transaksjonsprisen pa leveringsforpliktelsene bli kompleks, og selskapet ma
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mest sannsynlig investere i dynamiske IT-systemer som behandler identifiseringen og
allokeringen. Hvorvidt selskapene blir pavirket, vil ogsa avhenge av om selskapet har anvendt
(bransjespesifikk) veiledning i US GAAP.

Dette medfarer at alle selskaper som selger pakker av varer og/eller tjenester vil kunne bli
pavirket av standarden. Eksempelvis vil selskaper som selger pakker av bredbandstilknytning
og rutere, eller dekodere og abonnement for TV-kanaler kunne bli pavirket i omtrentlig like stor
grad som det telekommunikasjons- og programvarebransjen blir. IASB trekker ogsa frem
bilbransjen som en av de bransjene som i stor grad vil kunne bli pavirket av allokeringsmodellen
(IFRS 15.BCA475), ettersom det ikke er uvanlig at selskapene i bilbransjen selger biler med
tilhgrende serviceavtale. BMW Group (2016, s. 111) bekrefter at allokeringsmodellen i
IFRS 15 trolig vil medfgre tidligere innregning av inntekt.

Maling av transaksjonspris og variable vederlag

Variable vederlag vil en finne i sveert mange kontrakter med kunder, enten om det er bonuser,
sma kontantrabatter, kundens returrett, eller incentivordninger. Under dagens praksis avgjeres
innregning, ut ifra hvorvidt vederlaget kan males troverdig, er fast eller kvantifiserbart — noe
som innebeerer at inntektsfgringen av vederlaget enten er tillatt eller utelukket
(KPMG, 20186, s. 10). Gjennom begrensningen om at det ma veere svert sannsynlig at fremtidig
reversering av estimert inntekt ikke forekommer, setter den nye standarden et tak for
estimeringen - noe som begrenser, fremfor a utelukke, inntektsfgring. Som et resultat av dette,
kan estimering av variable vederlag og anvendelse av begrensningen, fere til tidligere
inntektsfaring for enkelte selskaper.

For kontrakter som har et vesentlig finansieringselement, vil belgpet som inntektsfares for disse
kontraktene under dagens standarder, endres. Dette vil trolig veere tilfellet for mange langsiktige
tilvirkningskontrakter som etter navaerende inntektsfaringsstandarder faller inn under IAS 11.
Mange selskaper vil for farste gang vurdere hvorvidt en omfattende betaling utgjer et vesentlig
finansieringselement. 1 mange tilfeller kan beregningene vare sveert komplekse, spesielt for
langsiktige kontrakter som er tilfredsstilt over tid eller kontrakter med mange leverings-
forpliktelser. Selskaper med langsiktige kontrakter som inkluderer tilbakeholdelse — det vil si,
en andel av kontraktsprisen som er holdt tilbake inntil ferdigstillelse eller inntil et avtalt
tidspunkt er nadd — kan konkludere med at betalingsvilkarene er strukturerte for andre grunner

enn finansiering, og at de derfor ikke inkluderer et vesentlig finansieringselement.
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Bade Kvarner (2016, s. 30) og Aker Solutions (2016, s. 71) anfarer at de vil merke endringer
hva gjelder variable vederlag, og serlig i tilknytning til bonuser og incentivordninger. Aker
Solutions presiserer at den nye behandlingen av variable vederlag ikke ngdvendigvis vil
medfgre vesentlige endringer — ettersom de allerede har praksis med a estimere, og dermed
begrense, slike bonuser og incentivordninger. Multinasjonale Airbus Group (2016, s. 19) som
har langsiktige kontrakter om tilvirkning av fly, uttaler blant annet endringer i praksis knyttet
til innregning av vesentlige finansieringselementer vil endres — sammenlignet med dagens

praksis.

Overfgring av kontroll og tidspunkt for innregning av inntekt

Tidspunktet for nar et selskap kan innregne inntekt, enten lgpende eller pa et gitt tidspunkt,
avhenger av nar kontroll overfares til kunden. Etter naveerende inntektsfaringsstandarder
eksisterer ikke kontrollbegrepet like klart som i IFRS 15, hvor det er tre spesifikke kriterier med
tilhgrende indikatorer for a avgjere om kontroll har gatt over fra selger til kunde. Det er
forventet at kontrollbegrepet vil pavirke flere bransjer, og sarlig boligbyggerbransjen som har
anvendt IFRIC 15, i tillegg til selskaper i luftfart- og forsvarsbransjen (KPMG, 2016, s. 17),
samt selskaper som selger lisenser. Bransjer som selger lisenser inkluderer blant annet medie-,
bioteknologi-, legemiddel- og programvareselskaper (KPMG, 2016, s. 2) og medfarer fglgelig
sveert mange selskaper som potensielt kan bli pavirket av IFRS 15.

EY (2015e, s. 22-23) anfarer at ogsa gruveselskaper kan bli szrlig pavirket av kontrollbegrepet
i IFRS 15. Dette pa grunn av svart mange muligheter for ulike kontraktsmessige forhold hva
gjelder frakting av utvunnet metall og mineraler til kunden. Eksempelvis er navaerende praksis
i bransjen noe varierende hva gjelder salg og frakt av gullbarrer til kunden. Det kan ta flere
dager mellom fraktingen av gullet til raffineriet og til det tidspunktet der selskapet krediterer
kundens gullkonto — altsa en konto som viser kundens gullbeholdning. Naverende praksis er
stort sett at inntekt innregnes nar gullet fraktes til raffineriet, mens etter IFRS 15 vil ikke
innregningen kunne skje fgr kunden overtar kontroll over eiendelen — det vil si nar kundens

gullkonto krediteres.

| Rolls-Royce (2016, s. 121) sin forelgpige vurdering av IFRS 15, trekkes sarlig frem tidspunkt
for innregning av inntekt for deres langsiktige tilvirkningskontrakter innenfor utvikling av
eiendeler til sivil luftfart, og at endringene kan pavirke inntektsfgringen i vesentlig grad. Ogsa

Airbus Group (2016, s. 18-19) anferer at tidspunktet for innregning av inntekt fra enkelte av
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deres langsiktige tilvirkningskontrakter av fly vil endres, ettersom stgrre deler av kontrollen

over det som tilvirkes vil overfares til kunden tidligere under IFRS 15 enn etter dagens praksis.

4.6 Tilfgrer IFRS 15 merverdier til regnskapet og
brukerne av det?

| dette delkapitlet tar vi utgangspunkt i de mest sentrale momentene fra standarden, basert pa
funn fra analysen sa langt, i tillegg til IFRS 15.BC463 som lister opp IASB sine vurderinger av
seerlige momenter som vil kunne pavirke regnskapsprodusenter. Hovedformalet til IASB er a
gi brukerne av regnskapet gkt beslutningsnyttig informasjon gjennom a fjerne ulik behandling
av gkonomisk lignende transaksjoner (IFRS 15.BC462), og delkapitlet baserer seg i hovedsak
ut pa dette formalet. I hvert underpunkt blir de mest vesentlige endringene fra naveerende
inntektsfaringsstandarder sammenlignet med IFRS 15 og en Kkort analyse om hvilke
implikasjoner endringene far for regnskapsbrukerne, og dermed regnskapsprodusentene. Til
slutt blir det ogsa gjort en overordnet analyse av om det forventes at selskapenes kostnader
knyttet til overgangen til IFRS 15 dekkes inn av gkt nytte for regnskapsbrukerne.

Identifisering av separate, uavhengige, leveringsforpliktelser i kontrakter

Som nevnt i delkapittel 3.3, er veiledningen for nar en skal separere anleggskontrakter etter
IAS 11 og sammensatte transaksjoner etter IAS 18 noe upresis. Det fremkommer bade av
IAS 11 og IAS 18 at selskaper skal separere anleggskontrakter og sammensatte transaksjoner,
dersom separeringen gjenspeiler innholdet eller gkonomiske substanser i kontrakten pa en bedre
mate. IAS 18 gir ikke noe serlig videre veiledning enn dette, noe som har medfert ulik praksis
mellom selskaper som behandler tilneermet like transaksjoner.

Som det fremgar av delkapittel 3.4.4.2 (steg 2 i femstegsmodellen), gir IFRS 15 mer detaljert
veiledning for nar en kontrakt skal behandles separat, og det skilles ikke lengre mellom ordinzrt
vare- og tjenestesalg eller anleggskontrakter. | IFRS 15 er hovedfokuset pa om varen, tjenesten
eller pakken av varer eller tjenester, er uavhengig. For at en vare eller tjeneste skal vere
uavhengig, og dermed behandles som en separat leveringsforpliktelse, ma flere undervilkar

vaere oppfylt — noe som er oppsummert i figur 4.3.
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OVERFORING

»  Kunde

Leveringsforpliktelse

Uavhengig pakke av varer
eller tjenester

Uavhengig vare eller tjeneste

En vare eller tjeneste er uavhengig dersom

...dersom den kan identifiseres
separat fra andre forhold i
kontrakten

Kunden kan ha
individuell nytte av den,
alene eller sammen med

andre ressurser som er
tilgjengelig for kunden

Serie av uavhengige varer eller
tjenester, som er hovedsakelig like
eller har samme overfgringsmenster

Overfaringsmenster: En serie av
uavhengige varer eller tjenester med
hovedsakelig like karakteristika, der
hver uavhengige vare eller tjeneste i
serien er en leveringsforpliktelse over
tid, og der det benyttes samme

0G... metode til § avgjore om leverings-
77727742 4222422244222 forpliktelsen for hver uavhengige vare

En indikasjon pa at en En indikasjon pé aten vare eller  gjjo; tieneste j serien, er oppfyit.
vare eller tjeneste har tjeneste lar seqg identifisere
individuell nytte, er at separat, er at kunden kan kjope
selskapet selger tilleggsproduktet eller
tilsvarende varer eller tjenesten uten at andre varer
tjenester separat eller tjenester i kontrakten blir

pavirket
Figur 4.3: Oppsummering av uavhengighetsvurderingen i IFRS 15
Hovedformalet med separering og sammenslaing av kontrakter etter IAS 11 og IAS 18 er & fa
frem gkonomiske realiteter. Dette er sammenfallende med formalet om a separere uavhengige
varer og/eller tjenester etter IFRS 15 — slik at informasjonen i regnskapet, s&rlig for allokering
av (rabattert) transaksjonspris pa uavhengige leveringsforpliktelser, reflekterer underliggende
gkonomiske realiteter. Selv om hovedformalene er sammenfallende, er vilkarene for om en
leveringsforpliktelse er uavhengig eller ikke, langt mer detaljerte enn det som fremkommer av
IAS 18, og de er formulert annerledes enn vilkarene i IAS 11.8-9. For & separere kontrakter
etter IAS 11, kreves det at kunden ma ha levert inn separate bud for eiendelene, at bade kunden
og entreprengren har hatt muligheten til & akseptere eller forkaste den aktuelle delen, i tillegg
til at kontraktens tilhgrende kostnader og inntekter for hver eiendel kan identifiseres. For &
kunne behandle kontrakter samlet, kreves det at kontraktene er fremforhandlet som én
enkeltstdende pakke, kontraktene er sa tett relaterte at de rent faktisk er del av et enkeltstdende

prosjekt, i tillegg til at kontraktene blir utfart pa samme tidspunkt eller sammenhengende.

Selv om vilkarene etter IAS 11 og IFRS 15 til dels er ssmmenfallende — men noe ulikt formulert
— er de to vilkarene mer generelle enn de to settene med tre vilkar hver i IAS 11. Imidlertid gir
IFRS 15 i stgrre grad veiledning rundt de to vilkarene, bade gjennom standardens paragrafer, i

tillegg til i Basis for Conclusion og Illustrative Examples. Det er vanskelig & gi en konkret
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vurdering av om hvorvidt de to nye vilkarene er bedre egnet til a fa frem unisone tolkninger av
hvordan en skal separere uavhengige leveringsforpliktelser etter IFRS 15, kontra navearende
standarder — ettersom det er usikkert om veiledningen i IFRS 15 vil veere dekkende for alle
bransjer og alle typer komponenter i kontrakter. KPMG (2016, s. 9) anferer at introduksjonen
av vilkar 2 vil kunne medfgre at flere komponenter i kontrakter vil kunne bli separert,
sammenlignet med navearende praksis. Sa lenge vilkar og veiledning er presise og at de
resulterer i like vurderinger, vil regnskapsbrukerne kunne tilegne seg informasjon som i starre
grad er palitelig — sammenlignet med naveerende praksis hvor vurderingene av vilkarene har
medfart ulik regnskapspraksis. Fordi identifiseringen av uavhengige leveringsforpliktelser far
innvirkning pa hvordan allokering av (rabattert) transaksjonspris blir for de ulike leverings-
forpliktelsene, vil selve identifiseringen vere basis for videre innregning og maling — og dermed
forstaelsen av informasjonen tilknyttet virksomhetenes inntekter. | den endelige presiseringen
til IFRS 15, er det gjort presiseringer rundt uavhengighetsvurderingen — med tilknyttede
eksemplifiseringer — pa bakgrunn av hgringssvar og tilbakemeldinger fra TRG (Deloitte, 2016c,
s. 1). Selv om det er gjort presiseringer, er det usikkert om i hvilken grad det eksisterer aktgrer
i ulike bransjer som fortsatt mener at veiledningen ikke ngdvendigvis er tilstrekkelig dekkende

for vurderinger de ma gjere i forbindelse med identifisering av leveringsforpliktelser.

Allokering av transaksjonspris pa leveringsforpliktelser og behandling av

endringer i kontrakter

Allokering av transaksjonspris pa leveringsforpliktelser skal etter IFRS 15 utfgres basert pa en
modell som benytter relativ andel mellom de ulike leveringsforpliktelsenes frittstaende
salgspriser og summen av disse — multiplisert med det totale transaksjonsbelgpet. Denne
modellen er helt ny for IFRS (foruten i IFRIC 13), men ikke ngdvendigvis for selskaper i ulike
bransjer — ettersom flere selskaper har brukt veiledningene i US GAAP og allerede brukt en
tilneermet lik allokeringsmodell. Det a benytte en slik modell vil pafgre selskaper med svart
mange kontrakter, slik som telekommunikasjonsselskaper, haye kostnader for a fa pa plass IT-
systemer som kan behandle allokeringen automatisk. IASB begrunner bruk av allokerings-
modellen fordi det i starre grad bidrar til lik behandling av gkonomisk lignende transaksjoner
(IFRS 15.BC291a), i tillegg til at det skal bli enklere a forholde seg til én standard uten serlige
bestemmelser for enkelte bransjer (IFRS 15.BC476). Modellen forsvares ogsa med at virkelig
verdi av vederlaget na blir bedre reflektert der selskapet har fremtidige leveringsforpliktelser
som skal leveres til kunden, og serlig tjenesteyting og tilvirkning av eiendeler (IFRS
15.BC291d).
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Dersom selskaper innad i samme bransje, utfgrer uavhengighetsvurderinger pa lignende
komponenter i kontrakter, vil sammenlignbarheten forbedres vesentlig i enkelte bransjer nar
alle selskaper ma benytte samme modell for allokering av transaksjonspris pa de ulike
leveringsforpliktelsene. Denne merverdien illustreres godt i telekommunikasjonsbransjen der
innregning og maling i praksis varierer i stor grad. | denne bransjen er forholdstallet ARPU
sveert mye brukt for sammenligning av selskapers abonnementsinntjening. Nar selskaper har
ulik praksis i dag, vil ikke sammenligning vaere mulig uten & ha tilgang til sveert detaljert note-
informasjon. Selv om ARPU-en vil kunne vere ulik etter IFRS 15, sammenlignet med dagens
opplyste ARPU, vil regnskapsbrukerne ha stor nytte av at forholdstallets teller fremkommer
som falge av lik maling og innregning. Selv om selskaper i telekommunikasjonsbransjen ofte
blir trukket frem som de regnskapsprodusentene som blir mest pavirket av denne nye
allokeringsmodellen, anser vi at manglende mulighet til & sammenligne selskapers lgnnsomhet
er en vesentlig mangel i regnskapsbrukernes informasjonsbehov, og at denne bransjens

regnskapsbrukere vil fa stor nytte av endringene IFRS 15 medfarer.

Maling av transaksjonspris og variable vederlag

US GAAP har per dags dato ingen spesifikke krav til maling, foruten a sette visse begrensninger
der belgpene var faste eller lett bestemmelige (IFRS 15.BC477). Etter IAS 11 og IAS 18 skal
belgp males til virkelig verdi, uten at det gis spesifikk veiledning for hvordan — ettersom IFRS
13 Maling av virkelig verdi ikke hadde en ikrafttredelsesdato far januar 2013. Dette har resultert
i inkonsekvent praksis (IFRS 15.BC477). Der IFRS 15 avviker mest fra naveerende
inntektsfgringsstandarder, er omradene om behandling av variable vederlag og vesentlige
finansieringselementer (IFRS 15.BC478). Selv om IFRS 15 gir mer spesifikk veiledning for
behandling av variable vederlag, forventer IASB at samlede inntektsfarte belgp vil vere
tilneermet uendret — men at tidspunktet for inntektsfaringen kan endres (IFRS 15.BC479). Pa

aggregerte nivaer, vil denne endringen jevnes ut over tid.

Veiledningen i IFRS 15 gjer estimeringen av variable vederlag noe mer detaljert enn beste
estimat, og falgelig vil brukere av regnskapet kunne fgle seg tryggere pa at inntekter ikke er
overvurderte — selv om standarden fortsatt anferer bruk av skjgnnsmessige vurderinger. Med
mer detaljert veiledning, vil ogsa praksis mellom selskaper i samme bransje — som har
homogene kontrakter — kunne konvergere, slik at informasjonen i regnskapet i starre grad kan

benyttes for sammenligning.
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Nye krav til noteinformasjon

Der regnskapsposters belgp og opphav ikke er selvforklarende, er noteinformasjon essensielt
for & forsta bakgrunnen for postene — ogsa for de regnskapsbrukerne som gnsker a gjare egne
estimater og vurderinger for inntekter, basert pa noteinformasjon. Som nevnt i delkapittel 3.3.4,
har Finanstilsynet og andre interessenter kritisert selskaper for & ha manglende og lite
informativ informasjon tilknyttet inntektsrelaterte regnskapsposter. Dette er ogsa en av IASB
sine hovedarsaker for utvikling av den nye standarden (IFRS 15.BC2c).

All informasjon er ikke ngdvendigvis god informasjon, og overflgdig informasjon kan veere
mer forstyrrende enn hva som er formalstjenlig. | trad med IAS 1.31, trenger selskapene kun a
gi opplysninger om informasjon som regnes a vare vesentlig, innenfor de kvalitative og
kvantitative krav om opplysning om kontrakter, estimater og kontraktskostnader (IFRS 15.111;
IFRS 15.BC331). | hvilken grad den detaljerte veiledning i IFRS 15.112-129 blir fulgt eller
ikke, er enda usikkert — men ettersom det fra flere hold presiseres at selskapenes naveerende
noteinformasjon inneholder mangler, er det rimelig a anta at de fleste selskaper vil matte gke

omfanget av noteinformasjon.

4.6.1 Er merverdien forsvarlig fra et kost-nytte-perspektiv?

For enkelte selskaper, sarlig dem som ikke har benyttet US GAAP som veiledningskilde der
IFRS har gitt manglende veiledning, vil implementeringen av IFRS 15 kunne pafgre selskapene
store kostnader. IASB har listet opp flere punkter der de tenker at selskaper ma se frem til gkte
kostnader i forbindelse med implementeringen (IFRS 15.BC486): Kostnader knyttet til
implementering av endringer eller utvikling av ny infrastruktur, prosesser og kontroller for &
samle inn og arkivere informasjon rundt relevante kontrakter, estimatberegninger, i tillegg til
tidskostnader og andre ressurser for a mgte nye krav til noteinformasjon — hvor enkelte
selskaper muligens ma leie inn eksterne konsulenter. IFRS 15 vil ogsd kunne medfare at
selskaper ma ansette flere personer for & kunne handtere prosessen, i tillegg til & matte betale
eksterne revisorer mer for a kontrollere at alt er gjort i trad med standardens krav. Selskapene
ma ogsa kunne matte bruke tid og ressurser pa a leere opp ledelsen og andre ansatte som er
involvert 1 arbeid som knyttes til implikasjonene av IFRS 15. IASB hevder at majoriteten av
disse kostnadene vil veere engangskostnader, men at selskapene muligens ma gke revisjons-
omfanget for serlig a sikre at krav til noteinformasjon er innfridd, i tillegg til noe vedlikehold
av infrastruktur og i noen tilfeller behov for flere ansatte (IFRS 15.BC487).
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Pa den annen side, anfgrer IASB at selskapene vil kunne tjene pa denne nye standarden i et
langsiktig perspektiv. Dette gjelder serlig de mer omfattende kravene til noteinformasjon, men
ogsa at regnskapsbrukere na kun trenger a forholde seg til én standard som gjelder over flere
landegrenser — ogsa i USA — og at den gjelder for alle selskaper og bransjer (IFRS 15.BC489).
@kt grunnlag for ssmmenligning og bedre forstaelse av inntekter og opphavet til inntektene, vil
kunne medfare at regnskapshrukere som investorer og langivere vil ha bedre grunnlag for a
gjere rasjonelle beslutninger, noe som kan gagne selskapene i lengden. P& den annen side, er

det en fare for enkelte regnskapsbrukere vil finne IFRS 15 for kompleks og omfattende.

Med lite tilgjengelig data for & kunne kvantifisere selskapers kostnader, og ingen data for a
kunne kvantifisere regnskapsbrukeres nytte av IFRS 15, er det vanskelig & konkludere hvorvidt
IFRS 15 er forsvarlig fra et kost-nytte-perspektiv eller ikke. 1 2015 skrev Wall Street Journal at
de to amerikanske bilprodusentene, General Motors og Ford, vil ende opp med & bruke 300
millioner 2015-dollar hver pa regnskapsprogrammer — slik at de kan tilpasse seg standarden
(Murphy, 2015). Dette er svert store belgp, og det vil umiddelbart kunne virke som at
selskapenes kostnader vil overstige regnskapsbrukernes nytte. Hvorvidt lignende belgp kan
benyttes for a estimere kostnader for andre selskaper, er uvisst. Det virker imidlertid som om
de langsiktige fordelene, og serlig gkt informasjonskvalitet gjennom forbedrede muligheter til
a sammenligne selskaper, vil gjare at regnskapsbrukernes nytte vil vere svert stor.
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5. AVSLUTNING

Avslutningsvis blir det presentert en kortfattet oppsummering av funn i analysen, som et ledd i
a fastsette mer eller mindre konklusjoner for problemstilling, med tilhgrende forsknings-
sparsmal. Til slutt uttrykker vi ogsa forslag til videre forskning — forutsatt andre premisser for

tilgang til data enn det vi har hatt.

5.1 Konklusjon
| delkapittel 1.2 presenterte vi falgende problemstilling, med tre tilhgrende forskningssparsmal:
"I hvilken grad vil IFRS 15 pavirke regnskapsprodusenter og —brukere?"

1a: Hvilke bransjer vil i starst grad pavirkes av den nye inntektsfagringsstandardens krav

og metoder for maling og innregning av driftsinntekter?

1b: Hva medfarer endringene i krav og metoder for maling og innregning av

driftsinntekter for selskapene i bransjene?

2: Vil regnskapsbrukernes informasjonsbehov til regnskapet i sterre grad innfris under

IFRS 15, sammenlignet med naverende inntektsfgringsstandarder?

Det & trekke frem spesifikke bransjer som blir mest pavirket av IFRS 15 er vanskelig av tre
arsaker; (1) selskaper innad i samme bransje vil kunne oppleve utfordringer og endringer i ulik
grad, avhengig av hvorvidt de har benyttet veiledning i US GAAP eller ikke, (2) selskaper innad
i samme bransje kan ha kontrakter med noe ulikt innhold — seerlig hva gjelder lengre kontrakter,
men ogsa i eksempelvis programvarebransjen, der tiloudet av produkter kan vaere heterogene i
relasjon til kriterier i IFRS 15 og (3) det er vanskelig & predikere kostnader og & kvantifisere

utfordringer for selskaper som blir bergrt av forskjellige momenter i standarden.

Det analysen derimot avdekker, er at serlig selskaper som har kontrakter med kunder som
inneholder sammensatte transaksjoner av varer og tjenester vil kunne merke store endringer —
bade hva gjelder identifisering av uavhengige leveringsforpliktelser, i tillegg til det & allokere
transaksjonsprisen pa de uavhengige leveringsforpliktelsene. Beslutningen om hvorvidt
leveringsforpliktelsene er uavhengige eller ikke, vil i stgrre grad kreve skjgnnsmessige
vurderinger — basert pa fastsatt veiledning — sammenlignet med hva veiledningen i naveerende
inntektsfgringsstandarder krever. Modellen for allokering av transaksjonspris pa de uavhengige
leveringsforpliktelsene etter IFRS 15 er ikke & finne i ndveerende inntektsfgringsstandarder,
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foruten i IFRIC 13, og den er kun relevant der kontrakter innehar flere uavhengige
leveringsforpliktelser — eksempelvis ved salg av pakkelgsninger — samtidig som transaksjons-
prisen er rabattert, ssmmenlignet med frittstidende salgspriser. Denne modellen baserer seg pa
relativ andel mellom frittstdende salgspriser for hver leveringsforpliktelse, og summen av disse.
Kompleksiteten rundt allokeringen vil gke dersom hele, eller deler av, vederlaget er usikker
eller variabel (returrett, incentivbonuser og lignende) — noe som etter IFRS 15 medfarer at
selskapet ma beregne forventet vederlag. | motsetning til navaerende inntektsfgringsstandarder,
gir IFRS 15 spesifikk veiledning for begrensning, fremfor utelukking, av vederlaget nar hele,
eller deler, av vederlaget er usikkert. Itillegg vil allokeringen kunne bli mer kompleks i tilfeller
der kontrakten endres i lgpet av kontraktsperioden. IAS 18 gir ingen veiledning for hvordan en
skal behandle kontraktsendringer, mens IAS 11 har enkle krav — som at endringen sannsynligvis
medfgrer til driftsinntekter, og at disse inntektene kan males palitelig. IFRS 15 gir noe mer
detaljert veiledning, og standarden stiller krav til ny uavhengighetsvurdering, i tillegg til
vurdering av endring i kontraktsomfang — med hensyn til frittstdende salgspriser. Det er mange
bransjer hvor det er vanlig a selge pakkelgsninger — stort sett en fysisk eiendel eller lisens og et
tilherende abonnement eller service. Telekommunikasjons- og programvarebransjen ble
umiddelbart identifisert som de bransjene som i stor grad vil bli pavirket av ovennevnte
momenter, ettersom spekteret av produkter er stort, i tillegg til at selskapene i disse bransjene
ofte har en stor kundemasse. For at selskapene skal imgtekomme utfordringene, vil
investeringer i dynamiske IT-lgsninger veere ngdvendig — sarlig pa grunn av den store
kundemassen. Selskaper med lengre tilvirkningskontrakter vil ogsa mate lignende utfordringer,
og serlig hva gjelder identifisering av uavhengige leveringsforpliktelser og ogsa dersom
kontraktene inneholder variable vederlag. Analysen avdekker at flere selskaper har benyttet
veiledningen i US GAAP, der en finner en tilsvarende modell for allokering av transaksjonspris
pa leveringsforpliktelser, og at selskaper som har benyttet seg av denne veiledningen vil i
mindre grad oppleve endringer som fglge av IFRS 15. De selskapene som ikke har sett hen til
US GAAP vil kunne ende opp med a innregne starre belgper tidligere enn etter naveerende
inntektsfaringsstandarder, hvilket er et resultat av at (1) allokeringsmodellen etter IFRS 15
medferer at stgrre belgp tilknyttet den fysiske eiendelen gar til inntektsfering ved
avtaleinngaelse og (2) at behandlingen av variable vederlag vil ved flere anledninger enn
tidligere kunne innregnes (begrenset), fremfor & utelukke innregningen etter navaerende
inntektsfgringsstandarder. Dette vil kunne medfgre endringer i forholdstall, slik som

telekommunikasjonsbransjens ARPU.
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Endringer i vilkar for innregning over tid vil ogsa kunne medfare endringer for enkelte bransjer.
Overordnet kan en dele opp disse bransjene i to grupper; (1) selskaper med lengre
tilvirkningskontrakter — eksempelvis boligbyggere, luftfart og forsvar, i tillegg til selskaper som
driver med gvrig anleggs- og konstruksjonsarbeid, og (2) bransjer der det er vanlig a selge
lisenser — eksempelvis programvarebransjen, samt selskaper innenfor medie-, bioteknologi og
legemiddelbransjen. Sammenlignet med naverende inntektsfaringsstandarder, er fokus flyttet
fra risiko og fordeler til kontroll — med tilhgrende vilkar og indikasjoner for hva som inngar i
kontrollbegrepet. Enkelte selskaper vil etter IFRS 15 innregne inntekt pa et spesifikt tidspunkt,
mens de etter naveerende inntektsfaringsstandarder innregnet inntekten lgpende — pa den annen

side, vil enkelte selskaper vil merke motsatt effekt av IFRS 15.

Brukerne av regnskapet — analytikere, potensielle investorer og langivere, med flere — har i stor
grad behov for a forsta inntekters art og sterrelse, slik at de kan gjgre rasjonelle beslutninger.
Et av de store problemene med de navearende inntektsfaringsstandardene, og som ogsa er en av
hovedarsakene til utforming av ny standard, er manglende veiledning pa enkelte omrader — noe
som har resultert i ulik praksis for innregning og maling av lignende transaksjoner. Dette har
gjort sammenligning av selskaper vanskelig, og seerlig fordi krav til noteopplysninger tilknyttet
inntekter har vert svake. Etter var mening innfrir IFRS 15 malet om & lgse disse svakhetene,

gjennom & gi mer detaljert og presis veiledning, i tillegg til & sette starre krav til note-

informasjon.

5.2 Forslag til videre forskning

Analysekapitlets starste svakhet, er at det bygger pa teori og ikke praksis. En analyse av svart
mange selskapers arsrapporter innenfor utvalgte bransjer, viser at det er fa selskaper som har
gjort en grundig analyse av IFRS 15 med tilhgrende implikasjoner. Frem til standarden blir
anvendt i praksis, vil en analyse av implikasjoner forbedres ved & analysere uttalelser fra
vesentlig flere selskaper enn det vi har hatt mulighet til. Dette fremkommer av det faktum at
selskaper har ulik praksis i dag, og at det falgelig blir enklere & kunne etablere hvor stor del av,

og i hvilken grad, selskaper innad i de ulike bransjene faktisk blir berart.

Nar selskaper begynner & ta i bruk standarden, vil det vaere svert interessant & kunne
sammenligne utviklingen i innregnet inntektsposter og balanseposter, for og etter
implementeringen av IFRS 15. En analyse av utviklingen av selskapers forholdstall vil ogsa
vaere et veldig interessant forskningstema, og seerlig i telekommunikasjonsbransjen og

rapportert ARPU — bade isolert per selskap, men ogsa sammenlignet med andre selskaper i
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samme bransje. Nar standarden er tatt i bruk, er det ogsad mange andre interessante potensielle
forskningstemaer, som for eksempel endringer i volum av noteopplysninger, endringer i
innregnede kontraktseiendeler, rapporterte behandlinger av variable vederlag, endringer i
tidspunkt for innregning av inntekt (kontrolloverfaring) og ogsa vurdering av kost-nytte dersom

selskaper rapporterer forventede kostnader tilknyttet implementeringen av IFRS 15.
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